1.Возникновение эк. теории, школы. Значение в жизни общества.
Меркантилизм.

Представители: Антуан Монкритьен, Томас Манн.

Мерканте (ит)  - купец, торговец.

Представители школы поставили задачу: выяснить источник богатства общества и как его преумножить.

16-17 вв – века расцвета купечества.

Утверждение:

Источник богатства  - в сфере обращения и прежде всего внешней торговой деятельности.

Ошибочность утверждения:
В сфере обращения происходит только перераспределение богатства, нового не создается.

Меркантилисты сводили богатство только к деньгам и золоту.

Большой заслугой является правильная формулировка одного из направлений внешней торговой политики государства – протектеолизм.

Физиократы.
Представители: Пуагельер, Кенэ, Тюрго и т.д.

Физиократы – власть природы.

Считали, что источником богатства является сфера производства. Считали производительным только сельскохозяйственный труд.

Ограниченность преодолели Адам Смит и Давид Риккардо (18 век). Представители промышленно аристократии. Являются родоначальниками основателями научной дисциплины «Классическая буржуазная экономика». Они смогли доказать что экономические процессы функционируют не стихийно, а по своим законам.

1777 г. – «Исследование о природе и причинах богатства народов». Смит.

Заслугой Смита и Риккардо является то что они своей работой доказали что источником богатства является промышленное производство, но в широком смысле слова. Считаются основоположниками трудовой теории стоимости.

Недостаток:
Недооценивали экономической роли государства в хозяйственной жизни страны.

Маркс и Энгельс создают концепцию научного коммунизма (социализма). «Капитал», 3 тома. Считали что капиталистическая формация имеет эксплуататорскую сущность и должна быть заменена коммунистической. Заслуга Маркса заключается в том, что он полнее, доказательней и т.д. остальных смог проанализировать развитие общества.

 Виды формаций:

· первобытно-общинный строй

· рабовладельческая

· капиталистическая

· коммунистическая
Краеугольным камнем Марксизма является трудовая теория. Ленин дал основной анализ Империализму. «Империализм – как высшая стадия капитализма».

Во второй половине XIX века возникают:

· Теория Маржинализма (маржинальный – предельный). Ее основоположник Карл Менгер. Представители этой школы строили свои теории на основе маржинальных величин: предельная стоимость, предельная полезность, предельная производительность и т.д.

· Математическое направление. Вальрас. Представители доказывали, что рыночная экономика, это система, которая потенциально может достигнуть своего равновесия на основе балансирования совокупного спроса и предложения.

Неоклассическое направление.
Возникло как реакция на экономическую теорию К. Маркса. Господствовало до 30 годов ХХ столетия. Взгляды в основном сформулированы в работах английского экономиста Мармалла. Очень широко известен как основоположник ценовой концепции.

Сейчас: Манитаризм и Неолиберализм.

Монитанризм – это теория о стабилизации экономики, в которой главенствующую роль играют денежные факторы. Основатель Минтон Фридман.

Монитаристы сводят управление экономикой, прежде всего к контролю государства над: денежной массой; эмиссией денег; количеством денег в обращении и запасах; сбалансированность государственного бюджета; установление высокого кредитного банковского процента.

Крупнейшие экономические потрясения монитаристы объясняют последствиями денежной политики, а не нестабильностью рыночной экономики. Следовательно, государство должно как можно меньше и очень осторожно вмешиваться в рыночные отношения.

Неолиберализм – необходимо сокращать роль государства в рыночной экономике. Заявляют, что частное предпринимательство способно вывести экономику из кризиса и обеспечить ее подъем и подъем благосостояния населения. Следовательно, необходимо предоставить максимальную свободу предпринимателям, торговцам в их хозяйственной деятельности. Представители: Мизес, Хайрек.

Кейнсианское направление.
Это направление теоретически обосновывает, доказывает государственное вмешательство в экономику. Дж. Мерйрон Кене (основатель) – 1936 год, «Общая теория занятости, процента и денег». Доказывают необходимость государственного регулирования рыночной экономики путем увеличения или сокращения спроса через изменение наличной и безналичной денежной массы. Это будет оказывать влияние на: инфляцию; занятость; будет устраняться неравномерность между спросом и предложением, это будет влиять на экономические кризисы, подавлять их.

Институционально-социологическое направление.

Представители: Веблен, Митчелл, Гэл Брэйт. Представители рассматривают экономику как систему, где отношения между хозяйствующими субъектами складываются под влиянием экономических и технико-экономических факторов. Среди последних упор на научно-технический прогресс. Ими очень широко трактуется понятие институт. В него включаются государство, корпорация, прав союзы, монополии, налоги, конкуренция, устойчивый образ мышления, юридические нормы. Указывают на недостатки капиталистической формации – пороки, растущая милитаризация экономики. Сторонники институанализма полагают что научно технический прогресс ведет к преодолению социальных противоречий, к  бесконфликтной общественной эволюции общества от индустриального к пост индустриальному и супер индустриальному обществам.

2.Предмет эк. теории, ее функции.
Курс включает два раздела:

· Микроэкономика

· Макроэкономика

Микроэкономика – исследует поведение отдельных производителей, фирм, предприятий, домашних хозяйств, а так же закономерностей формирования предпринимательского капитала и конкурентной среды. Здесь исследуются затраты и издержки изготовления отдельных товаров, вопросы ценообразования на товары, вопросы мотивации труда.

Макроэкономика – занимается исследованием функционирования национальной экономики в целом. Закономерностями развития производительных сил и производственных отношений в масштабах всего общества. Объектами исследования являются: валовой национальный продукт; национальный доход общества; общий уровень цен; занятость и безработица в масштабах общества; инфляция и т.д.

Выделяют еще два раздела:

· мегаэкономика – изучает поведение отдельных подотрослей народного хозяйства.

· Метаэкономика – изучает поведение всей мировой экономики.
Большое внимание экономическая теория уделяет изучению общественного производства (это создание любого экономического продукта и сопутствующего ему преобразование ресурсов с использованием человеческого труда). Общественное производство состоит из 4-ох основных важнейших фаз: 

· производство

· распределение

· обмен

· потребление материальных благ.

Первая и последние фазы являются главными определяющими.


Распределение и обмен называются связующими фазами общественного производства, но они оказывают влияние и на производство и на потребление. Главная фаза – производство.

Факторы необходимые для начала производства:

1. Средства труда (орудия)

2. Предметы труда

3. Сам труд.

Средства труда – это то чем человек воздействует на природные ресурсы.

Предметы труда – это то на что человек воздействует.

Труд – это целесообразная деятельность людей направленная на преобразование, отделение вещества от природы и приспособление его к потребностям людей.

Труд – это затраты рабочей силы человека.

Рабочая сила – это совокупность умственных и физических способностей человека к труду.

Предметы и средства труда составляют важнейшую экономическую категорию – Средства производства. Средства производства и люди – производственные силы общества.

Между людьми, государствами, предприятиями и т.д. отношения складывающиеся по поводу: производства, распределения, обмена и потребления материальных благ называются экономическими (производственными) отношениями.
Типов производственных отношений 5:

1. первобытно-общинные

2. рабовладельческие

3. феодальные

4. капиталистические

5. коммунистические в 1-ой фазе социализма.

Если к способу производства добавить надстроечные отношения (юридические, бытовые, семейные, религиозные и т.д.) то мы получим общественно-экономическую формацию.

Предмет экономической теории.

Маркс: предметом этой науки является производственные отношения на разных ступенях развития человеческого общества.

Экономическая теория исследует поведение людей при производственных отношениях в мире ограниченных ресурсов.

Экономическая теория исследует эффективное использование ограниченных производственных ресурсов, и управление ими, ставящее своей целью достижение максимального удовлетворения материальных потребностей человека.

Орп.: Экономическая теория изучает поведение людей в производстве, распределении, обмене и потреблении материальных благ в целях удовлетворения потребностей общества при ограниченных ресурсах, что требует их эффективного использования и порождает конкуренцию за их использование. Большое внимание экономическая теория уделяет изучению экономических законов общества.

Экономические законы выражают необходимые, существенные, массовые и устойчиво повторяющиеся причинно-следственные зависимости между хозяйственными процессами. Экономические законы носят объективный характер, т.е. не зависят от воли и сознания людей.

Экономические законы.

· Общие

· Специфические

Общие. Действуют на протяжении всего существования человеческого общества (закон повышающейся производительности труда, закон возвышения человеческих потребностей).

Специфические. Действуют на протяжении одной или нескольких общественно экономических формаций (закон стоимости, закон спроса, закон предложения, закон цены производства и т.д.)

Функции экономической теории.

1. Познавательная функция.

2. Прогностическая функция.

3. Методологическая функция.

4. Практическая функция.

3.Методы исследования. Макро и микро.
Курс включает два раздела:

· Микроэкономика

· Макроэкономика

Микроэкономика – исследует поведение отдельных производителей, фирм, предприятий, домашних хозяйств, а так же закономерностей формирования предпринимательского капитала и конкурентной среды. Здесь исследуются затраты и издержки изготовления отдельных товаров, вопросы ценообразования на товары, вопросы мотивации труда.

Макроэкономика – занимается исследованием функционирования национальной экономики в целом. Закономерностями развития производительных сил и производственных отношений в масштабах всего общества. Объектами исследования являются: валовой национальный продукт; национальный доход общества; общий уровень цен; занятость и безработица в масштабах общества; инфляция и т.д.

Методы исследования экономических процессов.

Основной метод – метод диалектики. Суть метода – любое экономическое явление или процесс необходимо исследовать с учетом их постоянного развития. Помимо этого метода экономическая теория использует вспомогательные методы исследования:

1. Метод научной абстракции.

2. Сочетание анализа и синтеза логического и исторического.

3. Статистические.

4. Математические методы.

5. Методы дедукции и индукции.

4.Собственность, типы, формы.
Существует много определений в экономической теории категорий собственности.

Собственность – это система экономических отношений между людьми выражающаяся во владении, пользовании и распоряжении средствами производства и соответствующей им формы присвоения средств и результатов производства. Ее рассматривают с экономических и юридических точек зрения.

С экономической точки зрения собственность можно представить как систему отношений между людьми в производстве и быту. Основные  моменты:

1. Присвоение фактора производства и продуктов труда

2. Это хозяйственное их использование

3. Это реализация экономической выгоды от них.

Юридические аспекты собственности. Здесь собственность можно представить как имущественные отношения. Основные моменты:

1. Владение объектом собственности.

2. Пользование объектом собственности.

3. Распоряжение объектом собственности.

Как юридическая категория собственность это субъективное толкование объективно сложившихся отношений присвоения. Здесь право собственности устанавливается законом правил. А эти правила определяют какими вещами может пользоваться то или иное лицо, какими оно может распоряжаться и правила определяют при каких условиях такое пользование, распоряжение возможно.

Теоретический анализ собственности показывает, что она являет собой совокупность как экономических, так и правовых отношений в обществе. Собственность – это единство субъективного и объективного.  

Американские ученые-экономисты Кодз и Алчиан создали новую теорию собственности. Согласно этой теории ни ресурсы сами по себе являются собственностью. В обществе же существует  пучок или доля прав по использованию ресурсов. Такой пучок состоит из 11 прав:

1. право владения.

2. право использования.

3. право управления (т.е. кто и как будет использовать блага).

4. право на доход.

5. право на отчуждение ,вплоть до уничтожения (право суверена).

6. право на безопасность.

7. право на передачу благ в наследство.

8. право на бессрочное обладание благом.

9. запрет на использование благ во вред внешней среде.

10. право на ответственность.

11. право на остаточный характер.

В этой теории права собственности понимаются как санкционированные обществом (законы государства, традиции и обычаи, распоряжения администрации). Права собственности представлены как поведенческие отношения людей. В этой теории собственности выводятся из факта ограниченности экономических ресурсов. Если отсутствует доступ к ресурсам, т.е. они не чьи или ни кому не принадлежат или они принадлежат всем – такие ресурсы не являются объектами собственности.

3 типа собственности:
· Общий

· Частный

· Смешанный

Общий: представляет такую форму общественной производства при которой коллектив или союз, группа людей владеет средствами производства, совместно их использует в производстве материальных благ и услуг, совместно распределяет доходы, но каждый получает в соответствии со своим трудовым вкладом.

Частный: Такая форма общественного производства при которой определенный коллектив или группа людей в своей собственности имеет средства производства, остальные не имеют их (средств производства). Частный тип собственности может быть представлен в виде индивидуальной и корпоративной собственности. 

При индивидуальной собственности происходит соединение труда и средств производства. При корпоративной собственности происходит разъединение труда и средств производства.

Распределение, как при индивидуальной, так и при корпоративной собственности происходит и по труду, и по капиталу.

Смешанный: Проявляется в разного рода ассоциациях, кооперативах, акционерных обществах, товариществах, аренде, государственных корпорациях и в совместных предприятиях.

Говоря о многообразии форм собственности надо отметить, что она классифицируется на основе каких-то критериев.

Классификация собственности:

1. По форме присвоения:

· Индивидуальная.

Это личное подсобное хозяйство, индивидуальная трудовая деятельность, личная собственность и производственная деятельность.

· Коллективная

Кооперативы, арендные предприятия, товарищества, акционерные общества.

· Государственная

Общегосударственная, муниципальная и региональная.

2. По форме права собственности:

· Частная

Собственность физических и юридических лиц.

· Государственная

Муниципальная, региональная и общенациональная.

· Совместная

Совместная собственность предприятий и организаций.

3. По субъекту собственности:
· Отдельные граждане.

· Коллективы, группы людей, семьи.

· Государство.

4. По объекту собственности:
· Многочисленные продукты

· Рабочая сила

· Земля

· Природные ресурсы

· Жилье

· Ценные бумаги

· Знания (интеллект каждого)

· и т.д.

Если взять Современную действительность Российской экономики, то по закону у нас в стране действуют следующие формы собственности:

· Частная

· Кооперативная

· Личная собственность

· Государственная собственность

· Аренда, с правом последующего выкупа

· Акционерная

· Собственность различных товариществ.

· Собственность общественных организаций.

· Собственность различных фондов.

· Собственность церкви.

Из всех форм собственности главенствующую роль играет частная форма собственности и государственная.

Частная – все что не принадлежит государству.

Государственная – все что не является частной.

Частная форма собственности: домашнее хозяйство; легальные предприятия; нелегальные предприятия (предприятия функционирующие без разрешения государства и не платящие налоги); любой вид использования частного имущества.

Основными  условиями функционирования частной собственности является:

· Полная свобода, НО с учетом огромной доли ответственности, особенно при заключении договоров и их же исполнения.

· Абсолютная ее безопасность.

· Должна сформироваться достаточно активная, действенная кредитная политика государства.

· Необходимо прививать уважение к частной собственности и частнику.

Государственная форма собственности: В различных странах с развитыми рыночными отношениями доля государственного сектора составляет от 3% до 35-40%. До 50% произведенного национального дохода перераспределяется через государственные бюджеты страны. Государственная форма собственности прежде всего имеет место в таких сферах экономики, где необходимо:

· Прямое, централизованное управление.

· Необходимо осуществить государственное инвестирование

· Где достаточно долго нужно ждать отдачу от капиталовложений.

Например: Информационная сфера, социальная сфера, производственная инфраструктура, экономическая защита, фундаментальная наука, освоение космоса, глубин океанов.

Часто государство просто национализирует убыточные предприятия, что бы помочь встать ему на ноги, с возможной последующей приватизацией. Большинство государственных предприятий показывает достаточно высокий уровень производства, но они находятся в тепличных условиях, а частные ориентируются на хаотический рынок.

В нашей стране более 70 лет доля государственных предприятий была максимально большой.

5.Капитал. Основной и оборотный.
В экономической литературе нет единого определения этой категории.

Смит и Рекардо: Средства производства.

Пол Самуэльсон: Блага длительного пользования, которые созданы для производства других благ.

Многие экономисты считают что капитал это:

· Деньги

· Знания

· Время

Карл Маркс в своем труде «Капитал» дал несколько определений данной категории:

· Том I: Капитал – самовозрастающая стоимость. Д-Т-Д’ (Д’ – увеличенные деньги)

· Том II: Капитал нельзя рассматривать в статичном состоянии, он постоянно должен находиться в движении.

· Том III: Капитал – это производственные отношения.

Все вышеперечисленные определения верны и дополняют друг друга.


Капитал в промышленном производстве делится на 2 части:

· Основной.
Это сумма денег которая авансируется на приобретение средств труда (здания, станки, машины, агрегаты и т.д.). Они используются или участвуют в производстве ряд лет., не меняют своей натуральной формы и они свою стоимость переносят на готовый  продукт по частям. После реализации готовой продукции эти частички стоимости, которые называются амортизационными отчислениями, возвращаются на предприятие и из них образовывается амортизационный фонды. Их назначение – брать оттуда средства для замены элементов основного капитала либо из этих же фондов берутся средства для плановых капитальных ремонтов.
· Оборотный.
Это денежные средства которые отложены на приобретение предметов труда (сырья, электроэнергии, топлива, материалов, инструмента) которые в производстве участвуют 1 производственный цикл, меняют свою натуральную форму и переносят свою стоимость на готовую продукцию полностью и сразу. К оборотному капиталу относятся затраты связанные с наймом рабочей силы (зарплата).

Элементы основного капитала подвержены моральному и физическому износу. Основные причины физического износа:

· Продолжительность работы

· Интенсивность работы

· Условия эксплуатации

В результате физического износа стоимость элементов основного капитала не утрачивается. Но эти же элементы подвергаются и моральному износу. Причина – научно-технический прогресс. Существует два вида морального износа:

· Элементы основного капитала считаются устаревшими если появляется аналогичный элемент, но более дешевый.

· Более производительный за ту же цену.

В результате морального износа стоимость может утратиться мгновенно.

6.Цели приватизации, что в России.
Приватизация – это одно из направлений разгосударствления собственности, т.е. превращения государственного имущества в объекты частного и частно-коллективного присвоения. Приватизация  - это когда государственная собственность передается в собственность физических и юридических лиц.

Цели приватизации:
При осуществлении приватизации преследовались следующие цели:
· Она должна была стимулировать рост производства и помочь экономике выйти из кризисной ситуации.

· Должна была стать фактором ускорения научно-технического прогресса.

· Должна была способствовать созданию многообразия форм собственности в хозяйстве нашей страны.

· Должна была помочь формированию слоя предпринимателей.

· Должна была способствовать созданию конкурентной среды (без чего рынок невозможен).

· Должна была способствовать привлечению иностранных капиталов в российскую экономику.

· Средства от приватизации должны были помочь осуществить социальную защиту населения в период перехода к рынку.


Приватизация в других странах имеет другие цели:
· Сокращение задолженности государственного сектора.

· Должна способствовать дальнейшему развитию рынка.

· Способствовать стимулированию предпринимательской деятельности.

· Расширение индивидуальных свобод граждан, предпринимателей.

· Для ослабления профсоюзов.

Сущность приватизации. Ее цели и особенности осуществления в нашей стране.

Объекты приватизации:

· Предприятия материальной сферы производства.

· Предприятия социальной сферы.

· Земля

· Жилье.

Субъекты приватизации:

· Физические лица.

· Юридические лица.

· Коллективы.

· Государства.

Формы приватизации:

· Частная форма (создание акционерных обществ).

· Создание малых предприятий.

· Создание совместных предприятий.

· Создание арендных предприятий, с правом последующего выкупа.

Способы приватизации:

· Бесплатная приватизация.

· Конкурсный или конкурентный отбор.

· Аукционная распродажа.

Средства приватизации:

· Ваучеры.

· Денежные сбережения граждан.

· Приватизационные счета.

Методы приватизации:

Различаются по возможности оценить приватизируемые объекты (собственность):

· По остаточной стоимости.

· По балансовой стоимости.

· По рыночной (текущей) стоимости.

Особенности приватизации в России:

1. Ее беспрецедентные масштабы. Нигде в таких масштабах не производилась.

2. Она осуществлялась в условиях глубокой деформации народно-хозяйственной структуры.

3. Она осуществлялась в условиях отсутствия материальных (трудовых) стимулов у основной части трудового населения страны.

4. Она осуществлялась в условиях когда практически отсутствовал опыт предпринимательской деятельности.

5. Она осуществлялась, когда было очень трудно правильно оценить приватизационную стоимость.

6. Многообразие региональных условий и региональной специфики.
7.Факторы производства. Производительность общ. труда. 

Факторы необходимые для начала производства:

4. Средства труда (орудия)

5. Предметы труда

6. Сам труд.

Средства труда – это то чем человек воздействует на природные ресурсы.

Предметы труда – это то на что человек воздействует.

Труд – это целесообразная деятельность людей направленная на преобразование, отделение вещества от природы и приспособление его к потребностям людей.

Труд – это затраты рабочей силы человека.

Рабочая сила – это совокупность умственных и физических способностей человека к труду.

Предметы и средства труда составляют важнейшую экономическую категорию – Средства производства. Средства производства и люди – производственные силы общества.

Факторы

Центральное место в экономической системе занимает взаимодействие факторов производства (реально вовлеченных в производство ресурсов). К ним относятся:

1. Природные ресурсы (потенциально пригодные для использования в производстве естественные силы и вещества природы)

2. Труд (способности и навыки человека, используемые при производстве различных благ и услуг: население в трудоспособном возрасте)

3. Капитал (материальные и финансовые ресурсы, т.е. все созданные человеком средства производства и денежные средства, которые общество в состоянии выделить для организации производственного процесса) 

4. Предпринимательские способности (являются связующими факторами всего процесса).

Практическое значение для предпринимателя заключается в решении вопроса об оптимальном взаимодействии факторов производства. Сделать это можно с помощью производственной функции:

Q = f (L,N,K) 


Q – объем производства

L – труд 



N – предметы труда

K – капитал

Прогресс

1. Рабочий период может быть сокращен за счет использования достижений научно-технического прогресса, 

2. время перерывов – с помощью более рациональной организации труда, 

3. время нахождения капиталов в форме общественных запасов, а также время его обращения – при посредстве эффективных методов сбыта производственной продукции.

Производительность общественного труда

Перед обществом возникают основные экономические проблемы: что производить? как производить? для кого производить?

Возможные системы организации общества.

Существуют различные системы организации при которых по-разному решаются проблемы:

· традиционные;

· административно-командные;

· рыночные;

· смешанные.

Традиционные – проблемы что, как, для кого решаются на основе инстинкта, обычаев, обрядов, ритуалов, традиций, нравов, наследования.

Административно-командная – все проблемы решает государство, используя плановую экономику; при этом государство становится диктатурой.

Рыночная – проблема решается с помощью элементов рыночного механизма (спрос, предложение, цена, конкуренция).

Смешанная – сочетание предыдущих моделей.

8.Производственные возможности экономики. Кривая. Эффективность.
Два основных условия необходимы что бы любая на любом этапе своего развития могла функционировать:

I. Общественные потребности – они безграничны.

Это желание потребителей приобрести и использовать товары и услуги, которые доставляют им полезность. Все материальные блага подразделяются на:

· предметы первой необходимости.

· Предметы роскоши.

II. Экономические ресурсы.
Под экономическими ресурсами понимаются все природные, людские и производственные человеческие ресурсы, которые он (человек) применяет в хозяйственной деятельности. 

Экономические ресурсы  можно представить как факторы производства:

1. Земля.

2. Капитал.

3. Труд.

4. Предпринимательские способности.

Любое производство обязательно требует сочетания всех четырех факторов.

Экономические ресурсы ограничены, либо редки, либо невоспроизводимы, т.е. они ограничены. Необходимо при использовании экономических ресурсов обеспечивать их максимально эффективное использование.

Оптимальный вариант использования экономических ресурсов – предполагает что каждая дополнительно произведенная единица продукции требует где-то сокращения производства на единицу продукции.

Каждое общество должно стремиться к оптимальному использованию экономических ресурсов. Их оптимальное использование должно приводить к минимальным затратам и максимальной продуктивности. Экономические ресурсы при их использовании в разных отраслях хозяйства дают разную отдачу. Это объясняет действие объективного экономического закона относительного возрастания затрат. Действие этого закона осуществляется параллельно с научно – техническим прогрессом, который позволяет при тех же затратах получать больше готовой продукции.

Каждое общество располагает определенным количеством экономических ресурсов. Перед любым обществом стояла, стоит и будет стоять задача наиболее рационального использования, что бы добиться максимального удовлетворения потребностей людей.

[image: image1.wmf]%

100

Рабсила

е

Безработны

рабо

Уровеньбез

=

В экономической литературе существует понятие «кривая  (линия) производственных возможностей».

точка Q – неполное или неэффективное использование экономических ресурсов.

точка N – экономика общества стремится к увеличению количества производимых ресурсов.

Эта кривая производственных возможностей показывает что любое общество стоит перед решением проблем выбора в экономике:

1. Сколько производить.

2. К какому сроку.

3. Что производить.

4. Как производить.

5. Для кого производить.

Кто будет потреблять материальные блага или услуги. Решение этой проблемы тесно связано с решением проблемы распределения продукции в обществе. Это решается в зависимости от того какое общество мы хотим получить (всеобще уравнительное, резко диффиринцированное или социально защищенное). В зависимости от выбора типа общества выбираются приоритеты в распределении продукции.

9.Формы организации производства. Основы товарного хозяйства.
Формы организации общественного производства.

Известны 3 формы:

1. Натуральная форма.

2. Товарная (рыночная)

3. Административно командная (плановая).

Натуральная форма.

Здесь производство материальных благ и услуг осуществляется для собственного потребления, т.е. потребления внутри данной хозяйственной ячейки (феодальные княжества, хозяйства крестьян).

Характерные черты: 

· Очень низкий уровень развития производственных сил общества.

· Производство нацелено на удовлетворение очень  ограниченных по ассортименту и количеству потребностей.
Товарная (рыночная)

Появляется на базе разложения натурального хозяйства. Зарождение возможно при наличии двух условий:

· Наличие Общественного разделения труда, достаточно высокий уровень развития проявляющийся в специализации и кооперации.

· Наличие экономической обособленности товаропроизводителей в основе которой лежит частная форма собственности на средства производства.

Рыночное производство – это когда продукты или материальные блага производятся не для собственного потребления, а для  обмена или продажи на рынке. Делится на:

· Простой тип.

· Развитой тип.

Между ними много общего:

· Частная форма собственности.

· Производство продукции на рынок для обмена.

Отличия:

· При простом – сам собственник производит. При развитом – наемный труд.

· При развитом – все на рынок, а при простом – только излишки.

· Масштабы.

· Цель – при развитом – получение максимальной прибыли, при простом – получить прибыль от лишних материальный благ.

Если на товарное производство посмотреть с точки зрения взаимодействия частного и государственного секторов экономики то выделяют следующие три модели рыночного хозяйства:

1. Социальное рыночное хозяйство.

2. Смешанная экономика.

3. Корпоративная экономика.

Социальное рыночное хозяйство.
Защита интересов граждан, создание условий для развития предпринимательства, управление ведется на основе долгосрочного программирования. Государственный сектор может достигать 30%.
Смешанная экономика.
Создает условия для развития предпринимательства, управление осуществляется с помощью тактических методов. Доля государственного сектора до 10%.
Корпоративная экономика.
Защита интересов крупного бизнеса, управление экономикой идет на выборе основных приоритетов экономического развития. Доля государственного сектора незначительна, до 3-7%.
Административно командная (плановая).

Отличие прежде всего в том что экономика деформирована абсолютным вмешательством государства. Различают планово – директивную и планово – нормативную модели. Они похожи тем что игнорируют самостоятельность хозяйствующих субъектов. Различаются: планово – директивная  - проверяет выполнение директив, а планово – нормативная – нормативов.

10.Экономические системы их типы, модели.
В истории развития человеческого общества известны следующие системы организации жизни общества:

1. Традиционная система.

2. Командно-административная система.

3. Рыночная.

4. Смешанная.

Традиционная система.
В далеком прошлом развитие экономического производства осуществлялось на основе инстинкта, т.е. проблемы выбора в экономике (что, как и для кого производить) решались на основе обычаев, ритуалов, традиций, наследственности, сословности.

Характерные черты:

· Очень низкая производительность труда.

· Минимальные запросы к ассортименту и к количеству продукции.

· В хозяйстве доминируют крестьянские и ремесленнические хозяйства.
Командно-административная система.

Главную роль в решении проблем выбора в экономике играет государство. Оно решает вопросы по поводу производства и распределения. В его собственности все материальные ресурсы. Решения принимаются с помощью централизованного экономического директивного планирования. 

Характерные черты:

· Управление идет из одного центра. 

· Нет хозяйственной самостоятельности у хозяйствующих субъектов.

· Существует уравнительное распределение

· Государственный контроль над ценами.

· Централизованное материально техническое снабжение.
Рыночная.

Эти же проблемы решаются с помощью важнейших элементов рыночного механизма и просто рыночного инструментария.

Элементы рыночного механизма:

· Спрос.

· Предложение.

· Цена.

· Конкуренция.

Рыночный инструментарий: убытки, прибыль и т.д.
Смешанная.

Власть и экономика тесно переплетены. Происходит сочетание и взаимодействие частной, коллективной и государственной собственности. Часто разделяются функции государства и рынка. Используются в хозяйстве как рыночные механизмы, так и индикативное (рекомендательное) планирование.

В настоящее время существуют различные модели экономических систем: японская, американская, скандинавская, западно-европейская.

11.Рыночные отношения. Признаки и функции рынка.
Экономические основы рынка.

1. Понятие рынка, его характерные черты и причины возникновения

2. Функции и роль рынка в хозяйственной жизни страны. Его ограниченность.

3. Система рынком и их инфраструктура.

4. Общие условия и особенности становления рыночной системы в России.

Понятие рынка, его характерные черты и причины возникновения

Рынок  - это одна из самых распространенных категорий.

Рынок – важнейший элемент (категория) товарного производства. Без товарного производства нет рынка, а без рынка нет товарного производства.

Рыночные отношения возникли очень давно. Самое первое и самое простое определение рынка: рынок – это базар, место торговли.

По мере развития товарно-денежных отношений появилось другое определение рынка: рынок – это форма товарно-денежного обмена.

Когда на рынке стал появляться особый товар – рабочая сила, определение рынка приобрело вид: рынок – это элемент воспроизводства совокупного общественного продукта, это форма движения, реализации его частей.

Современного определение: Рынок сегодня характеризуется как тип хозяйственных связей между хозяйствующими субъектами.

Хозяйственные связи бывают двух видов:

· Натурально вещественные

· Товарные (осуществляются через посредство рынков)

Для товарных связей важное значение имеют как прямые, так и обратные хозяйственные связи.

Прямые хозяйственные связи проявляются как производство, рынок и потребление.

Обратные хозяйственные связи – потребление, рынок и производство.

Попытки заменить обратные хозяйственные связи административным командованием обернулись деформацией рынка или рыночных отношений, хроническим и повсеместным дефицитом, возникновением диспропорций и многочисленными негативными моментами.

Современный рынок можно определить как общественную форму организации и функционирования экономики. Можно определить как самостоятельную подсистему в экономической системе страны.

Рынок в одиночку не может регулировать экономику страны, а делает это вместе с государством. Причины: государство является прямым участником рыночных отношений с одной стороны и с другой стороны государство оказывает воздействие на функционирование рынка с помощью правовых нома. Рынок как стихийный регулятор экономики давно ушел в историю, особенно это заметно после 30 годов ХХ века. Государство приходит на помощь рынку в основном там где он просто не может сам справиться: ускорение научно-технического прогресса, милитаризация экономики, решение социальных проблем и многое другое.

Рынок нельзя рассматривать как сугубо экономическую категорию. Это очень широкое социально-экономическое, социально-философское явление. Потому что рынок как результат естественного исторического развития членов общества включает в себя исторические, религиозные, культурные, национальные, психологические особенности развития народов.

Характерные черты рынка (свободного, совершенного)

1. Рынок предполагает неограниченное число участников, т.е. свободный вход и выход из него.

2. Цены должны устанавливаться на основе конкуренции, т.е. должны действовать рыночные цены, а не индивидуальные цены производителей.

3. Мобильность всех ресурсов, т.е. это предполагает свободное перемещение ресурсов по территории страны.

4. Право каждого участника рынка на полную информацию о нем.

5. На рынке невозможно осуществлять привилегии одним участникам рыночных отношений в ущерб другим.

Причины возникновения рынка.

1. Должно быть достаточно развитое общественное разделение труда.

2. Наличие экономической обособленности товаропроизводителя, только тогда они смогут обмениваться тем что производят.

3. Ограниченность экономических ресурсов.

4. Разнообразие форм собственности.

Рыночные отношения.

Суть рыночных отношений может быть сведена к следующему:

1. Возмещение затрат продавцов (товаропроизводителей и торговцев) и получение ими прибыли.

2. Удовлетворение платежеспособного спроса покупателей (на основе свободного взаимного соглашения, возмездности, эквивалентности и конкуренции).

Материальную основу рыночных отношений составляет движение товаров и денег. Экономическая система обуславливает специфическую форму рыночных отношений, форм их проявления: различный удельный вес рыночных отношений во всей экономической системе; могут быть различия в организации рынка; различные формы, методы, размеры регулирования рынка, особенно со стороны государства. Каждый рынок имеет свои специфические черты, они касаются следующего:

· Организация рынка

· Ассортимент товара

· Традиции

· Масштабы
Функции и роль рынка в хозяйственной жизни страны. Его ограниченность.

Главная функция которую выполняет рынок в хозяйственных отношениях любой страны – регулирующая функция. От этой функции зависит рост доходов участников, рынок согласовывает производство и потребление. Рынок поддерживает сбалансированный спрос и предложение по количеству или объему произведенной продукции и по ее ассортименту.

Вторая функция – информационная. Рынок обязан давать своим участникам информацию о ценах, о спросе и предложении на товары, о состоянии ресурсов.

Стимулирующая функция – рынок поощряет тех товаропроизводителей, которые эффективно или рационально ведут свое хозяйство.

Посредническая функция – На рынке потребитель может выбрать наиболее эффективного поставщика.

Ценообразующая и конкурентная функции.
12.Рыночная система в России.
Общие условия и особенности становления рыночной системы в России.

1. Наличие в экономике разнообразных форм собственности и разнообразных форм хозяйствования.

2. Наличие свободной конкуренции.

3. Обеспечение свободы хозяйственной деятельности (самостоятельность, независимость и ответственность за принятые решения).

4. Механизм свободного ценообразования (цены должны устанавливаться на рынке).

5. Должна быть полнота и осуществление доступа к информации о рынке.

6. Мобильность экономических ресурсов, т.е. свободное маневрирование и перемещение экономических ресурсов относительно страны.

7. Наличие инфраструктуры рынка.

8. Необходимо развитие эффективных внешнеэкономических связей.

9. При переходе к рынку должно осуществляться обеспечение социальной защиты населения в этот переходный период.

Современная модель рыночного хозяйствования, которая сложилась в странах с развитыми экономическими рыночными отношениями характеризуются общими закономерностями:

1. максимальная приватизация.

2. Открытость рынка.

3. Высокий уровень развития экономики.

4. Высокий уровень развития инфраструктуры в этих странах.

5. Развитая система методов финансово – бюджетного регулирования экономики. Валюта в таких странах свободно конвертируемая.

6. Экономика развивается циклически.

7. В большинстве случаем наблюдается экономический рост (больший или меньший, но рост).

Специфика вхождения российской экономики в рынок:

1. Ослабление мирохозяйственной связи (развал СССР и СЭВ (совет экономической взаимопомощи)).

2. Засилье элементов командно-административной системы.

3. Чрезмерно высокий уровень концентрации производства.

4. Очень маленький удельный вес малого и среднего бизнеса.

5. На начало 90 годов монополизированная структура экономики и ее рынком.

6. Не сбалансированность экономики.

7. Оторванность экономики от нужд человека.

13.Система рынков. Инфраструктура.
Система рынком и их инфраструктура.

Совокупность всех рынков которые действуют в пределах того или иного государства, расчлененные на отдельные элементы составляет систему рынков страны.

Критерии разделения рынков на группы:

1. Объект рынка..

· Земля.

· Жилье.

· Ценные бумаги.

· и т.д.

2. Субъект рынка.

· Рынки покупателей.

· Рынок продавцов.

· Рынок государственных учреждений.

· Рынок посредников.

3. Географическое расположение.

· Местные (локальные).

· Региональные.

· Национальные (внутренние) рынки.

· Внешний рынок (мировой).

4. По уровню насыщения товарами и услугами.

· Равновесные.

· Избыточные.

· Дефицитные.

5. По степени зрелости рыночных отношений.

· Развитые.

· Неразвитые.

· Формирующиеся.

6. По отраслям

7. Соответствие рынка действующему законодательству.

· Легальные.

· Нелегальные.

8. Характер продаж

· Розничные.

· Оптовые.

В экономике зарубежных стран к рынкам относят аукционы, долгосрочные контракты, телефонно-сервисные рынки, биржевую торговлю.

На западе, а теперь и у нас, достаточно широко распространены тендеры или тендерная торговля. Это когда покупатели объявляют конкурс для продавцов, на товары с достаточно высокими технико-экономическими характеристиками.

Инфраструктура рынка (ов)

Это совокупность институтов, предприятий, служб, организаций которые обслуживают рынок и выполняют определенные функции по обеспечению нормальной работы рынка.

Элементы инфраструктуры
1. Биржа (трудовая, валютная, фондовая, сырьевая, товарная и т.д.).

2. Аукционы и ярмарки.

3. Рекламные агентства.

4. Информационные центры.

5. Налоговая система.

6. Кредитная система коммерческих банков.

7. Эмиссионная политика с ее эмиссионными банками.

8. Система страхования.

9. Таможенная система.

10.  Свободные экономические зоны.

11. Средства деловой коммуникации (дороги, мосты, складские помещения)

Элементы инфраструктуры порождены самими рыночными отношениями. Какие конкретно функции выполняет инфраструктура для рынка:

1. Инфраструктура облегчает жизнь всем участникам рыночных отношений реализации их интересов.

2. Инфраструктура организационно оформляет рыночные отношения.

3. Инфраструктура рынка повышает оперативность и эффективность работы рыночных субъектов.

4. Инфраструктура рынка облегчает юридический и экономический контроль государству за работой рынка.

Особое  место вы инфраструктуре рынка занимает биржа. Биржа (лат) – кожаный кошелек. Возникли биржи в XIV в. В 1703 году Петр I учредил первую в России биржу в Санкт - Петербурге. 1796 год – торговая биржа в Одессе. 

После 1861 года, а затем и в начале ХХ столетия наступает рассвет для биржевой торговли. В период НЭПа в нашей стране действовало более 100 бирж. 

Биржа – это организованная форма систематических операций по куле-продаже: валюты, рабочей силы, ценных бумаг и массовых стандартных товаров. Биржа сегодня, в нашей стране, это государственная или акционерная организация. Она выполняет следующие функции:

1. Биржа предоставляет места для торговли.

2. Биржа организовывает сам биржевой торг.

3. Биржа устанавливает правила торговли, стандарты.

4. На бирже осуществляется разработка пакетов типовых контрактов по различным сделкам.

5. На бирже осуществляется котировка цен.

6. На бирже происходит урегулирование споров.

7. Биржа осуществляет информационную деятельность.

8. Биржа способствует межотраслевому и межрегиональному переливу капиталов.

9. Биржа способствует инвестиционному прогрессу.

10. Способна поднять национальные стандарты качества.

11. Биржа – это барометр по которому оценивается состояние экономики в стране.

Все сделки на бирже можно подразделить на:

1. Сделки с реальным товаром (форвардные).
2. фьючерсные сделки (в момент заключения сделок товаров еще может не быть).

3. опционные сделки (плательщик имеет право выбора: либо выполнить обязательства, либо отказаться от него в рамках срока оговоренного в контракте и плательщиком премии может быть продавец, если он сможет продать товар по более высокой цене, или покупатель, когда он покупает товар по низким ценам, а потом продает его по более высоким ценам).

Подстраховочные операции (хеджирование) – такие операции защищают доходы от риска изменения цен.

На биржах функционируют следующие лица: 

1. Маклер – это лицо которое владеет определенным местом на бирже и осуществляет сделки по поручению клиента и за счет средств этого клиента.

2. Брокер – это посредник содействующий совершению сделок. Получает вознаграждение за услуги, может по поручению клиента изучить рынок, рекламировать товар, может организовать клиенту возможность получить кредит.

3. Дилер – это лицо которое занимается перепродажей товаров за свой счет и от своего имени.

4. Быки играют на повышении цен.

5. Медведи играют на понижении цен.
14.Рынок труда, проблема занятости, соцзащита безработных.
Использование рабочей силы.

Ситуация определяется изменениями в технической базе производства, в демографической ситуации, в социальном развитии. В промышленно развитых странах в разные периоды рынки рабочей силы переживали противоречивые тенденции. Проблема роста безработицы: рабочая сила растет быстрее, чем увеличивается занятость. Международная организация труда к безработным относит лиц, не имеющих работы, активно ее ищущих и готовых приступить к ней не позже, чем через месяц. Если человек работает меньше 1 ч. в неделю, то он считается безработным. Увеличилось количество работающих женщин (женщин, ищущих работу). Резко возрос уровень безработицы: если в 50-60-е гг. он составлял 2-4% по отношению к рабочей силе, то сейчас поднялся до 6-12%, а в отдельных странах до 24%. В Японии самый низкий уровень безработицы - 2-3% (женщины учитываются как временно занятые, поэтому в статистике не учитываются). В Испании уровень безработицы - 23%. В странах ЕС ситуация в целом ухудшилась. За 90-е гг. безработица превысила безработицу в США в 1/3. Произошел рост отношения частичной и временной занятости. В США, Канаде, Японии доля частично занятых увеличилась до 1/5. Происходит увеличение неравенства в доходах различных групп населения, что приводит к росту спроса на квалифицированную рабочую силу. Со второй половины 80-х гг. сократились системы социальных выплат по безработице. В 80-е гг. произошел также разрыв в оплате мужского и женского труда. Была разработана новая модель производственных отношений: в разрешение экономических вопросов были вовлечены профсоюзы, произошло сокращение забастовочной активности в 70-80-е гг.  В развивающихся странах проблем стоит больше, чем в развитом мире. Основная часть экономически активного населения сосредоточена в с/х. В с/х только ½ занятых получает зарплату. Уровень открытой безработицы низок, однако это не отражает ситуацию в целом. Около 50% городских работников сосредоточено в неформальном секторе. В Африке и Центральной Америке открытая безработица составляет 15-20%. В Индии в 90-м г. открытая безработица составила 50 млн. человек (в целом -100 млн.). Среди безработных наблюдается высокий процент образованного населения.  В 80-е гг. произошло обострение проблемы безработицы. В странах переходного периода уровень безработицы увеличился с 1,5 млн. в 1990 г. до 10 млн. сейчас.  Структура безработицы является результатом структурных изменений в экономике, глобальный характер приобретает проблема недоиспользования трудовых ресурсов. Безработица - индикатор общей социально-экономической неустойчивости в мире.

Безработица.

Занятым считается человек имеющий работу. Безработным считается человек, который не работает или ищет работу. 
Безработица – естественное явление и состоит примерно 8% от числа трудоспособного населения: учащиеся, пенсионеры, домохозяйки и т.д. В понятие рабочая сила входят все граждане, за искл. Лиц не достигших 16 лет, кроме лиц, находящихся в спец учреждениях (психушки, зоны) минус лица, выбывшие из рабочей силы. 
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, Существует понятие естественного уровня безработицы. Естественный уровень безработицы аналогичен полной занятости. Потеря работы считается очень серьёзной, потому гос-во обязано снижать уровень безработицы и оказывать соц. Помощь. 
Виды критериев безработицы:1).Способ потери работы (добровольная или вынужденная). 
Добровольная безработица означает добровольный отказ от работы по причине низкой з/п. Вынужденная безработица – отказ от работы в том случае, если з/п зафиксирована в договоре с работодателем на продолжительный периуд.2).По способу проявления (фрикционная, структурная и циклическая). 
Фрикционная (от лат. Frictio – трение) – работник принимает решение о смене работы или сокращённый работник. Фрикционная безработица относится к естественным видам безработицы. 
Структурная безработица связана с неизбежными колебаниями спроса на рабочую силу в различных отраслях производства. Структурная безработица по своему происхождению связана с фрикционной, её причины: изменение технологий, объективное изменение спроса на отдельные профессии. Оно связано с неизбежными колебаниями спроса на готовые товары и услуги. Существует тенденция перемещения населения с севера на юг, что тоже порождает структурную безработицу. Структурная безработица –естественный вид безработицы. 
Сумма фрикционной и структурной безработицы=естественный уровень безработицы. Цикличность безработицы связана со стадией спада экономического цикла. В гос. Антициклическое регулирование входят методы по борьбе с цикличностью безработицы. Полная занятость – такой уровень занятости при котором цикличность безработицы =0.

Особенности Российского рынка труда: 1).Большая ёмкость с 1992 года наблюдается превышение предложения рабочей силы по сравнению со спросом. В связи с этим возникают службы занятости. Через рынок проходят около 70% от рабочей силы. Скрытая безработица включает в себя тех лиц, которые официально не зарегистрировались безработными, но фактически или большую часть времени не заняты. Скрытая безработица возникла в связи с сокращением производства. Самую большую группу составляют лица, которые дают согласие работать меньшее количество рабочего времени за меньшую з/п. 
Способы борьбы со скрытой безработицей: 1).Дополнительное увеличение рабочих мест и занятости рабочих, частичная оплата труда.2).Основная доля безработицы сложилась в гос. Секторе.3)в России з/п не играет роль основного дохода. 

В мировой практике используются следующие методы: 1).Согласование сроков и масштабов в освобождении рабочей силы.2).Переподготовка.3). Субсидирование занятости (США ПРО), развитие трёхсторонних отношений (работодатель, профсоюзы, гос-во).

15.Рынок ценных бумаг, акции, облигации.
Накопление денежного капитала играет важную роль в рыночной экономике. Непосредственно самому процессу накопления денежного капитала предшествует этап его производства. После того как денежный капитал создан или произведен, его необходимо разделить на часть которая вновь направляется в производство, и ту часть, которая временно высвобождается. Последняя, как правило, и представляет собой сводные денежные средства предприятий и корпораций, аккумулируемые на рынке ссудных капиталов кредитно-финансовыми институтами и рынком ценных бумаг. 

      Возникновение и обращение капитала, представленного в ценных бумагах, тесно связанно с функционированием рынка реальных активов, т.е. рынка, на котором происходит купля-продажа материальных ресурсов. С появлением ценных бумаг (фондовых активов) происходит как бы раздвоение капитала. С одной стороны, существует реальный капитал, представленный производственными фондами, с другой - его отражение в ценных бумагах.

      Появление этой разновидности капитала связано с развитием потребности в привлечении все большего объема кредитных ресурсов вследствие усложнения и расширения коммерческой и производственной деятельности. Таким образом, фондовый рынок исторически начинает развиваться на основе ссудного капитала, т.к. покупка ценных бумаг означает не что иное, как передачу части денежного капитала в ссуду.

      Ключевой задачей, которую должен выполнять рынок ценных бумаг является прежде всего обеспечение условий для привлечения инвестиций на предприятия, доступ этих предприятий к более дешевому, по сравнению с банковскими кредитами капиталу.

Фондовый рынок  -  это  институт  или механизм,  сводящий вместе покупателей (предъявителей спроса) и продавцов (поставщиков) фондовых ценностей, т.е. ценных бумаг.

     Понятия фондового рынка и рынка ценных бумаг совпадают.

     Согласно определению,  товаром,  обращающимся  на  данном рынке, являются ценные бумаги, которые, в свою очередь, определяют состав участников данного рынка,  его местоположение, порядок функционирования, правила регулирования и т.п.

Любой фондовой рынок состоит из следующих компонентов:

  - субъекты рынка;

  - собственно рынок (биржевой, внебиржевой фондовые рынки);

  - органы государственного регулирования и надзора  (Комиссия по ценным бумагам, Центральный банк, Минфин и т.д.);

  - саморегулирующиеся организации (объединения профессиональных участников  рынка ценных бумаг,  которые выполняют определенные регулирующие функции, например, НАСД (США) и т.п.);

  - инфраструктура рынка.

Облигации - долговые обязательства акционерных обществ, выпускаемые обычно большими партиями. Они являются свидетельством того, что выпустившая их компания является должником и обязуется выплатить владельцу облигации в течение определенного времени проценты по ней, а по наступлении срока выплаты - погасить свой долг перед владельцем облигации. В любом случае облигация представляет собой долг, а ее держатель является кредитором  (но не совладельцем, как акционер).

По Российскому законодательству акция - эмиссионная ценная бумага, закрепляющая права ее владельца (акционера) на получение части прибыли акционерного общества в виде дивидендов,  на участие в управлении акционерным обществом и  на часть имущества, остающегося после его ликвидации. Вексель представляет собой разновидность письменного долгового обязательства векселедателя безоговорочно уплатить в определенном месте сум​му, указанную в векселе, его владельцу (векселедер​жателю) при наступлении срока исполнения плате​жа или по его предъявлении. Чеком признается ценная бумага, содержащая ничем не обусловленное распоряжение чекодателя банку про​извести платеж указанной в нем суммы чекодержа​телю. Плательщиком по чеку может быть только банк, где чекодатель имеет средства, которыми он вправе распоряжаться путем выставления чеков. При этом отзыв чека до истечения срока для его предъявления не допускается. Следует отметить, что выдача чека не погашает денежного обязательства должника, во исполнение которого он вынужден выписывать чек. Депозитные и сберегательные сертификаты - это всякий документ, право требования по которому может уступаться одним лицом другому, одновре​менно являющийся обязательством банка по выпла​те размещенных у него депозитов. 
16.Спрос и предложение. Рыночное равновесие.
Спрос – это платежная способность (потребность), т.е. это сумма денег, которую покупатели могут и намерены заплатить за нужные им товары и услуги.

На рынке всегда действует объективный закон  - экономический закон спроса.

Экономический закон спроса можно представить в виде формулы в которой показана функциональная зависимость спроса от цены на товар:
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Теоретически экономический закон спроса можно трактовать следующим образом: Если цена на рынке на товары и услуги растет, то спрос на них будет снижаться.

Этот закон можно изобразить на графике:

Главная функция которую выполняет спрос как главный или важнейший рыночный механизм заключается в том, что именно он (спрос) заставляет производство выпускать необходимые товары, улучшать их качество, и расширять ассортимент. Помимо цены на спрос могут влиять и неценовые факторы. Они воздействую на спрос могут смещать кривую спроса вправо или влево, вверх или вниз. Неценовые факторы:

· Изменение денежных доходов населения.

· Изменение в структуре страны (увеличение количества пенсионеров – увеличение потребности на лекарственные препараты).

· Изменение вкусов и предпочтений покупателей.

· Изменение цен на взаимозаменяемые товары.

· Изменения в ожиданиях потребителей.

Предложение – это совокупность товаров и услуг с определенными ценами, которые готовы продавать производители. Действует объективный экономический закон предложения.
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Если цены на товары и услуги растет, то предложение их на рынке будет увеличиваться. Экономический закон предложения может быть изображен в виде линии предложения на графике.

Главная функция предложения состоит в том что оно соединяет производство с потребителями, соединяет продажу товара с его покупкой.

Рыночное равновесие 
Равновесие – это состояние баланса между противоположными силами (спросом и предложением). 
Покупатель хочет купить товар по наиболее низкой цене, а продавец стремится продать – по более высокой.
Избыток предложения – ситуация, в которой величина предложения при существующей цене превышает величину спроса.

Избыток спроса – ситуация, в которой величина спроса при существующей цене превышает величину предложения.

17.Эластичность.
Эластичность спроса.
Степень изменения спроса в ответ на изменение цены на товары или услуги показывает его эластичность. Эластичность спроса измеряется с помощью коэффициента эластичности спроса.

Этот коэффициент эластичности спроса показывает насколько процентов меняется размер спроса в зависимости от изменения цены на товар или услугу на 1%.

Есть 3 значения эластичности спроса:

· Эластичный.

· Неэластичный.

· Единичной эластичности.

В абсолютном математическом измерении эластичность спроса больше 1, неэластичность меньше 1, единичная эластичность равна 1.

Если цена на товар увеличилась на 1%, а спрос на этот товар упал больше чем на 1%  - спрос эластичный.

Если цена на товар уменьшилась на 1%, и спрос возрос больше чем на 1% - спрос эластичный.

Если при снижение цены товара на 1% спрос не изменился – неэластичный спрос.

Если при снижении цены на товар на 1% спрос увеличился на 1% - спрос единичной эластичности.

Эластичность спроса зависит от многих факторов, но она выше на те товары, у которых больше заменителей. Одним из самых неэластичных товаров является соль.

Эластичность спроса на товары тем выше, чем больше разнообразных возможностей их использования.

Чем насущнее потребность, удовлетворяемая товаром, тем ниже эластичность на такой товар.

Возможность доступа к товару тоже влияет на эластичность спроса (ограничен доступ  - ниже эластичность спроса).

Значение эластичности спроса по цене играет  важную роль для предпринимателей при выборе цен на товары.

Если спрос на товары эластичен, то производителю часто выгодно понижение цены, потому что его выручка будет возрастать за счет продажи большего количества товаров. 

Если спрос неэластичен, то производителю выгодно повышать цену, потому что только в этом случае возможно получение прибыли.

На эластичность спроса влияет не только цена товара, но и другие факторы, например доходы покупателей. В этом случае говорят об эластичности спроса на товары и услуги по доходу.

Коэффициент эластичности спроса по доходу показывает на сколько процентов увеличивается или уменьшается  спрос на товары и услуги при увеличении (уменьшении) доходов потребителей на 1%.
Степень изменения объема предложения в ответ на изменение цены характеризует эластичность предложения. Мерой измерения эластичности предложения является коэффициент эластичности предложения. Он показывает на сколько процентов изменится размер предложения товаров и услуг, если на 1% изменяется цена на них.

Есть 3 вида эластичности предложения:

· Эластичное.

· Неэластичное.

· Единичной эластичности.

Если цена на товар увеличивается на 1%, и предложение таких товаров значительно увеличивается (более чем на 1%), то такое предложение эластичное.

Если цена на товар увеличивается на 1%, и предложение таких товаров не увеличилось – неэластичное

Если цена на товар увеличивается на 1%, и предложение таких товаров увеличилось на 1% - единичная эластичность.

На эластичность предложения могут влиять очень много факторов. Эластичность предложения обычно бывает выше на протяжении длительного времени, чем в короткие сроки времени. Это вызвано приспособлением производителей к более высокой цене.

Эластичность предложения меняется под действием технического прогресса, а так же она может изменяться в результате изменения качественного или количественного состава применяемых экономических ресурсов.

При усилении ограниченности ресурсов будет уменьшаться значение эластичности предложения.

По способности производителя отреагировать на рыночную ситуацию выделяют 3 периода:

1. Краткосрочный.

Как правило фирма не в состоянии осуществить изменения в объеме выпускаемо продукции, какая бы не сложилась цена, в результате этого предложение может подстраиваться под спрос изменяя при этом только цену. Как правило кривая спроса предложения занимает вертикальное положение.

2. Среднесрочный

Фирма имеет возможность подстроиться под спрос (используя ресурсы) повышая объемы производства продукции за счет большей загруженности производственных мощностей, за счет продажи запасов. Эластичность предложения больше 0

3. Долгосрочный.

Фирма может просто перестроить свое производство за счет замены старого оборудования, расширения производственных мощностей. В случае повышения цен могут появиться новые фирмы. Эластичность предложения может достичь максимальной величины.
18.Потребительское поведение. Бюджетная линия, кривые безразличия.
Основы теории потребительского поведения.

Потребительское поведение – процесс формирования спроса покупателей, которые осуществляют выбор товаров с учетом цен на них и личного бюджета, т.е. собственных денежных ресурсов.
Предприниматель в ценовой политике учитывает два обстоятельства:

1. Денежные доходы прямо влияют на спрос;

2. Цены, которые влияют на количество покупаемых товаров.

Предприниматель решает вопросы: Как и на сколько повысить цены на качественные товары и каков их предел? На сколько нужно снижать цены?

Каждый покупатель руководствуется сугубо индивидуальными интересами (вкусами): мода, дизайн товара и т.д. В субъективных отношениях трудно учесть особенности каждого покупателя. Есть эффект подражания, эффект сноба, эффект демонстрации исключительности. Большинство этих эффектов не относятся к ценообразующим и не могут учитываться при анализе спроса потребителей.

Основным фактором спроса и распределения потребительских предпочтений является доход. Этот фактор поддается учету при формировании спроса и влияет на определение цены.

Теория потребительского поведения рассматривает категорию ресурсных ограничений и возможности денежного дохода, которые определяют платежеспособность покупателя (речь идёт о категории личного бюджета). А личный бюджет всегда можно подсчитать, т.к. в его основе лежит заработная плата (её годовой размер).

Ограниченность денежных доходов, в пределах которых могут быть осуществлены расходы на потребление, называют бюджетными ограничениями. Бюджетные ограничения могут быть изображены на графике линией бюджетных ограничений. Эта линия показывает возможность выбора товаров из различных вариантов, между которыми потребитель будет распределять свои доходы.

В экономической теории есть понятие кривые безразличия. Графическая интерпретация выбора потребителем того или иного товара может быть представлена с помощью линий – кривых безразличия. Каждая кривая безразличия – это наборы товаров, обладающих одинаковой полезностью.
	
	Продукты
	Одежда

	A
	7
	3

	B
	6
	4

	C
	5
	5

	D
	3
	7


При покупке товаров важны моменты:

· Полезность товара (его потребительский эффект) соотносится покупателем с уплатой денег за товар

· Количественно полезность измеряется в единицах – ЮТИЛЬ

· Если покупатель убежден, что полезность товара соизмерима с его ценой, то покупка его первой единицы приносит наибольшее удовлетворение – закон убывающей предельной полезности покупаемого товара – закон Госсена.

19.Конкуренция. Типы, виды.
Конкуренция, её виды и типы.

Конкуренция – важнейшая форма функционирования рыночных отношений.

Функции конкуренции в рыночном механизме:

· Регулирующая функция;

· Функция мотивации;

· Функция контроля.

Конкуренция (от лат. concurro - соперничать) – это соперничество между участниками рыночной экономики за лучшие условия производства, купли и продажи.

В качестве регулирующего механизма выступают три вида конкуренции:

· Конкуренция среди покупателей (более конкурентный тот, кто сможет приобрести больше товаров и по чуть завышенной цене);

· Конкуренция среди продавцов (наивысшую конкурентную способность показывает продавец, который сможет продать товар по чуть заниженной цене, но выиграет за счет объёма продаж);

· Конкуренция между армией продавцов и армией покупателей.

Типы конкуренции:

1. Внутриотраслевая (в пределах одной отрасли за наивысшую прибыль и наилучшие условия продажи готовой продукции) и межотраслевая (предприниматели, занятые в разных отраслях, конкурируют за наилучшие условия вложения капитала в ту или иную отрасль) конкуренция;

2. Ценовая и неценовая конкуренция (по методам осуществления).

Сейчас в развитых рыночных странах монополии на практике используют такой метод конкуренции, как ценовая дискриминация – это когда фирма использует практику применения различных цен на одни и те же товары. Это возможно потому, что:

· В силу обособления рынков друг от друга по географическому положению и по различным тарифным барьерам;

· В силу различной реакции на спрос и предложение по различным рынкам (Покупатели готовы покупать товары по завышенным или заниженным ценам).

Неценовая конкуренция – техническое превосходство, высокое качество продукции, высокая надежность, более эффективные методы сбыта, использование маркетинга, расширение гарантий послепродажных услуг населению.

3. Совершенная и несовершенная конкуренция. Здесь берется факт самостоятельности хозяйствующих субъектов.

Совершенная конкуренция (из «Экономических основ рынка» - пять пунктов свободного рынка):

· Рынок предполагает не ограниченное число участников, т.е. свободный вход и выход из него;

· Цены на рынке должны устанавливаться на основе конкуренции свободно, т.е. цены на рыке должны действовать рыночные, а не индивидуальные;

· Мобильность всех ресурсов, т.е. это, предполагает свободное перемещение ресурсов относительно территории всех регионов страны;

· Право каждого участника рынка на полную информацию о нем (спрос, предложение, цены и т.д.);

· На рынке невозможно осуществлять привилегии одним участникам в ущерб другим.

Несовершенная конкуренция проявляется в трех формах:

· Абсолютная (чистая) монополия;

· Олигополия;

· Монополистическая конкуренция.

Первому совершенному типу и трем формам несовершенной конкуренции соответствуют 4 модели современного рынка.

· Рынок совершенной конкуренции. К данному типу близко подходит сельское хозяйство. Большое число участников рынка, стандартизованная продукция, отсутствие контроля над ценами, отсутствие препятствий для вступления в отрасль, отсутствие неценовой конкуренции, неограниченный доступ к информации;

· Монополистическая конкуренция. Характеристики: большое число фирм, разнообразный тип продукции, слабый контроль над ценами, незначительные ограничения при вступлении в отрасль, есть неценовая конкуренция (реклама), есть затруднения в доступности информации. Такая модель характерна для розничной торговли легкой промышленности;

· Олигополистическая модель. Характеристики: На рынке главную роль играют несколько крупных фирм, стандартизованная с незначительной долей дифференциации продукция, существенные препятствия для вхождения в отрасль, использование всех видов конкуренции, ограничения по доступу к информации. Характерно для автомобилестроения, нефтяной отрасли и т.п.;

· Чистая монополия. Одна крупнейшая фирма занимается производством и продажей той или иной продукции. Это относится к уникальным видам продукции, значительный контроль над ценами, вступление в отрасль блокировано, существенные ограничения в доступе к информации о фирме. Например, Дебирс – обработка алмазов, ИНКО – добыча никеля.

20.Причины возник. монополизма, антимонопольное регулирование.
Монополия (от моно – один и греч. pōléō - продаю) – это крупнейшее предприятие или объединение таковых, которые концентрируют в своих руках и производство и сбыт значительной доли продукции в интересах установления высоких цен и получения монопольно-высокой прибыли.

Со стороны спроса аналогом монополии будет монопсония. Монопсония – это такое положение на рынке, когда существует только один покупатель на товар.

Чистая монополия и монопсония – это крайние случаи несовершенной конкуренции.

Монополии стали образовываться в хозяйстве отдельных стран в конце XIX начале XX столетия.

Причины возникновения монополий:

· Крупные научно-технические открытия;

· Усиление процессов концентрации и централизации капиталов в результате развития производительных сил общества.

· Появление новых форм собственности, особенно акционерных.

Монополии играют в хозяйстве страны противоречивую роль. С одной стороны (негатив) монополии могут ограничивать выпуск продукции и устанавливать более высокие цены на нее. Это может вызвать нерациональное распределение ресурсов в хозяйстве страны. Монополии могут усиливать неравенства в доходах. Не всегда крупные фирмы используют свои возможности в развитии НТП (научно-технический прогресс), они могут влиять на снижение уровня жизни населения, они ограничивают конкуренцию на рынке, могут осуществлять диктат производителя надо потребителем. С другой стороны (позитив) продукция монополий отличается высоким качеством. Крупная фирма может осуществлять научно-исследовательские и опытно-конструкторские разработки. У монополий есть возможности для снижения издержек производства. Есть возможность экономить материальные и финансовые ресурсы.

Существует три вида монополий:

· Закрытая. Когда монополия защищена от конкуренции юридическими ограничениями, патентной защитой, институтом авторских прав;

· Естественная. Такая монополия возникает в такой отрасли, в которой долгосрочные средние издержки достигают минимума только тогда, когда одна фирма обслуживает весь рынок целиком. Это характерно для предприятий общественного пользования, где для низких цен необходима общественная деятельность. Пример: Монополии, базирующиеся на владении уникальными природными ресурсами;

· Открытые. Одна фирма на определенный срок является единственным поставщиком продукции, но не имеет юридической защиты от конкуренции. Пример: Фирмы впервые выходящие на рынок со своей продукцией.

Мировая практика антимонопольного регулирования.

Уже с самого чала ХХ столетия многие страны мира с целью поддержания конкуренции в различных отраслях народного хозяйства начинают принимать антимонопольные законы. Из разряда первых – закон Шермана (США) – 1898 год. Второй – закон Клейтона (США) – 1914 год.

Цели которые ставит перед собой антимонопольная политика:

1. Сдерживание, или предупреждение монопольных цен.

2. Предупреждение дефицитности производства.

3. Попытка перераспределения монопольного богатства.

4. Децентрализация экономических ресурсов в обществе.

Современное антимонопольное законодательство (мировое) имеет 2 принципиальных направления: первое связано с запрещением некоторых видов деятельности фирм; второе связано с регулированием преимущественно структуры отрасли (или отраслей) через попытки расформировать, если чересчур огромное монополистическое объединение, либо не допустить слияния крупных монополий.

Сегодня можно говорить о двух типах антимонопольного законодательства:

· Американский тип. Отвергает любую форму монополистического сговора или союза, если ставится цель монополизации рынка.
· Западно-европейский тип. Более либеральный. В нем объектом противодействия выступают не любые монополии, а лишь те из них, которые ограничивают возможности конкуренции в том или ином секторе рынка.

Выделяют антитрестовскую и анти картельную направленность законодательства. Антитрестовские направлены на противодействие таких объединений в рамках которых происходит полная утрата самостоятельности входящих в такой союз фирм.

Антикартельные законы направлены на противодействие различного рода сговорам между фирмами картельного типа. Предметом сговора выступает раздел рынка сбыта по потребителям или районам.

Их (законов) плюсы заключаются в том что они стимулируют конкуренцию, способствуют диверсификации капиталов и производства, помогают фирмам осваивать новые сегменты рынков.
Особенности монополии в Российской экономике.

Монополии сейчас имеют место быть в хозяйстве большинства стран мира, но главной особенностью монополизации российского рынка является то, что эта монополизация сложилась в России в результате наследования государственного монополизма социалистической экономики. В бывшем ССР своеобразной монополией выступала командная экономика которая была построена на всеобъемлющем ценообразовании, централизованном распределении материальных ресурсов. Такая монополия не допускала конкуренции ни в одной своей части. Часто удовлетворение потребностей всей страны в определенном продукте поручалось 1-2 крупным предприятиям.  Причины: 

· Желание использовать большой масштаб производства, которое само по себе дает положительный эффект.

· Удобство централизованного планирования, управления крупными предприятиями.

В итоге советские монополисты были узко специализированны, а самой советской экономике была свойственна непропорциональная доля крупных и крупнейших предприятий. И в экономике очень маленький удельный вес мелких и средних предприятий.
Стоимостные показатели (уровень издержек, прибыль) не являлись главными для советских предприятий. Позиции монополистов, в условиях советской экономики, постоянно укреплялись дефицитностью нашей экономики. Советская экономика была изолирована от внешнего мира и позиции монополистов были защищены от иностранных конкурентов. Из-за этого сильно страдало качество продукции советских предприятий, ее новизна.

В результате рыночных реформ в России монополистические тенденции резко усилились. Это происходило из-за распада СССР и ослабления экономической связи, как в пределах СССР, так и в пределах Совета Экономической Взаимопомощи. К прежним монополиям добавились новые. Уже в начале 90-ых годов стало ясно, что нужно принимать антимонопольные законы.

Российская антимонопольная политика имеет несколько начал:

1. Стимулирование предпринимательской деятельности.

2. Развитие конкурентных начал.

3. Организационно-правовое обеспечение антимонопольной политики.

Специфика Российских монополий сказалась и на особенностях законодательного регулирования из деятельности. Так в других странах монополии появились когда уже существовали рыночные отношения и государство, что бы воспрепятствовать удушению конкуренции стало вводить ограничительные нормы. Российское законодательство о конкуренции разрабатывалось уже при сильных монополиях и лишь формирующихся рыночных отношениях. Проблемы которые достались Российской экономике от СССР, и особенно проблема по преодолению монополизма, являются очень серьезными.

Закон РФ, который является первым нормативным актом направленным на развитие конкуренции: «О конкуренции и ограничению монополистической деятельности на товарных рынках», принят 22 марта в 1991 году. 25 мая 1995 года вступают в силу изменения и дополнения к этому закону. В них были определены понятия монопольно высокой и монопольной низкой цены, объяснялось такое понятие как доминирующее положение хозяйственного субъекта на рынке. В частности для такого субъекта доля его на рынке составляет 65% и более, а в отдельных случаях достаточно и 35%.

Против монополистической деятельности направлен реестр хозяйствующих субъектов имеющихся на рынке, и за которыми значится товары более 35% на рынке.

Таким предприятиям государство дает официальное разрешение на монополию, но эти предприятия в конце каждого года представляют сведения о своей работе – ассортимент, цены и т.д.

В настоящее время действует комитет по антимонопольной политике. В 1999 году было создано министерство по антимонопольной политике.

21.Типы рынков от конкуренции.
4 модели современного рынка.

· Рынок совершенной конкуренции. К данному типу близко подходит сельское хозяйство. Большое число участников рынка, стандартизованная продукция, отсутствие контроля над ценами, отсутствие препятствий для вступления в отрасль, отсутствие неценовой конкуренции, неограниченный доступ к информации;

· Монополистическая конкуренция. Характеристики: большое число фирм, разнообразный тип продукции, слабый контроль над ценами, незначительные ограничения при вступлении в отрасль, есть неценовая конкуренция (реклама), есть затруднения в доступности информации. Такая модель характерна для розничной торговли легкой промышленности;

· Олигополистическая модель. Характеристики: На рынке главную роль играют несколько крупных фирм, стандартизованная с незначительной долей дифференциации продукция, существенные препятствия для вхождения в отрасль, использование всех видов конкуренции, ограничения по доступу к информации. Характерно для автомобилестроения, нефтяной отрасли и т.п.;

· Чистая монополия. Одна крупнейшая фирма занимается производством и продажей той или иной продукции. Это относится к уникальным видам продукции, значительный контроль над ценами, вступление в отрасль блокировано, существенные ограничения в доступе к информации о фирме. Например, Дебирс – обработка алмазов, ИНКО – добыча никеля.

22.Формы монополий.
Организационные формы монополии.

Эволюция форм монополий отражает рост обобществления производства.

Существует много форм монополистических объединений, ряд из них относится к простейшим формам монополистических объединений:

· Пулы

· Ринги

· Конвенции

Существует еще и формы монополистического объединения. По сравнению с простейшими они имеют более устойчивую форму организации:

· Картель

· Синдикат

· Трест

· Концерн

Картель. Родина картелей – Германия. Картель – это объединение в котором участники этого объединения не теряют ни производственной, ни коммерческой самостоятельности. Объединение происходит для (цель картеля):

· Установление на продукцию единой цены.

· Оговариваются единые условия найма рабочих.

· Устанавливаются квоты на производство продукции

· Договариваются о разделе рынков сбыта.

Синдикат. Участники синдиката утрачивают коммерческую самостоятельность. Производственная остается. Вся произведенная продукция участниками синдиката реализуется через посредство синдикатских контор. Часто синдикатские конторы закупают сырье для участников синдиката, если его можно купить по льготным ценам. Родина синдикатов Франция, и до 1917 года – Россия.

Трест  – это акционерное общество. Участники теряют и коммерческую, и производственную самостоятельность. Оно образуется на основе слияния нескольких капиталов (различных собственников) с помощью выпуска ценных бумаг (акций и облигаций), причем эти ценные бумаги распространяются не только между учредителями, но и свободно могут продаваться на рынке фондовых бумаг или других учреждениях. Тем самым привлекается еще и капитал широких слоев населения.

Преимущества даваемые АО:
Все дела АО решаются с помощью учредительских собраний. Все вопросы решаются путем голосования. Решающее слово принадлежит держателю контрольного пакета акций (либо 51% акций, либо 50% + 1 акция). На практике достаточно иметь от 15% акций.

Акция  - это ценная бумага которая дает ее владельцу возможности, или право, получать определенные доходы по ней, или на нее. Доход который получает владелец акций называется дивидендами или дивидендом.

Облигация – это ценная бумага которая дает возможность получать доход в виде %. Владелец облигации – кредитор.

Акции дают право голоса на голосованиях. 

В первую очередь выплачиваются % по облигациям. По акциям дивиденд выплачивается в самую последнюю очередь.

Родина треста  - США.

Концерн. Родина – Япония.

Он объединяет предприятия самых различных отраслей промышленности, торговли, транспорта, сферы услуг, финансовые учреждения.

Причиной возникновения концерна является межотраслевая конкуренция.

Служащими концерна централизованно выполняются функции по управлению, снабжению, реализации товаров, перспективному планированию, проведению научно-технической политики и многое другое. Как правило предприятия производственного характера обладают самостоятельностью.

Образуется концерн на основе т.н. системы участия, и представляет собой пирамиду, звенья которой представляют различные предприятия. 
[image: image4]
Все предприятия взаимосвязаны, т.н. единой технологической цепочкой.

В 60 годах ХХ столетия в США стали появляется такие объединения которые стали называться конгломератами. Считалось, что это пятая форма объединения, но большинство экономистов считают, что это разновидность концерна. 

Возникают на основе диверсификации капитала. Конгломерат менее устойчив чем концерн, потому что в конгломерат входят предприятия которые не имеют единой технологической цепочки. Быстро возникают, но и так же быстро распадаются.

23.Издержки производства. Постоянные, переменные, валовые, предельные.
Издержки производства и их структура.

Проблема издержек производства занимает одно из центральных мест в рыночной экономике. Потому, что от величины издержек производства зависит конкурентоспособность предприятия на рынке.

Имея ясное представление об издержках производства можно всегда определить методы и способы с помощью которых их можно сократить, тем самым добиться наибольшей отдачи от тех ресурсов которые используются и следовательно добиться большей эффективности производства.

Именно уровень издержек оказывает определяющее влияние на размер прибыли предприятия, на возможность его расширения, а так же на то останется ли предприятие на данном рынке, или оно вынуждено будет покинуть его, если издержки превышают прибыль.

В современных западных теориях уделяется особое внимание взаимосвязи между объемами производства и издержками. Для этого используется концепция предельных издержек, которая имеет значительное сходство с теорией предельной полезности.

Издержки производства представляют собой все расходы на производство определенного объема продукции. Издержки производства – это то во что обходится производство данного товара предпринимателю.

Оплата приобретенных предпринимателем факторов производства. Использование их должно обеспечить денежную выручку от изготовленной и реализованной продукции в таком размере, что бы она покрывала произведенные затраты и дала определенный излишек, т.е. прибыль. В конечном итоге именно прибыль является движущим мотивом, который определяет смысл предпринимательской деятельности. А достижение этой цели в значительной степени зависит от величины произведенных затрат. Издержки производства оказывают большое влияние на конкурентоспособность предпринимателя на рынке. При анализе предпринимательской деятельности используется очень много видов издержек производства.

В самом общем виде выделяют: валовые издержки, постоянные издержки и переменные издержки.

Постоянные издержки – это такие затраты предпринимателя, которые он должен нести в любом случае и которые не зависят от объема выпускаемой продукции.

Постоянные издержки будут даже при нулевом объеме выпускаемой продукции.

Элементы из которых складываются постоянные издержки:

· Арендная плата за помещение.

· Амортизационные отчисления.

· Административные и управленческие расходы.

· Стоимость и содержание оборудования.

· Стоимость освещения и отопления производственных помещений.

· Охрана производственных помещений.

· Выплаты процентов по кредиту.

Переменные издержки – это такие затраты, которые напрямую зависят от объема производимой продукции и применение которых непосредственно будет сказываться на производимом объеме продукции.

Элементы из которых складываются переменные издержки:

· Покупка сырья, полуфабрикатов, материалов и заработная плата производственных рабочих.

Переменными издержки называют по двум причинам:

· Стоимость самих ресурсов может изменяться в зависимости от рыночной конъюнктуры.

· Изменяются в зависимости от жизненного цикла товара.

На первом этапе, когда объем производства невелик, такие издержки достаточно значительны, в дальнейшем по мере увеличения объема выпускаемой продукции уровень затрат снижается, потому, что начинает действовать фактор экономии на масштабе производства. При вступлении в действие закона убывающей доходности переменные издержки могут начать обгонять рост производства.

В сумме постоянные и переменные издержки дают валовые (общие) издержки производства – это все издержки предприятия на данные период времени, которые необходимы для производства того, или иного товара.

Экономические и бухгалтерские издержки.

Экономические издержки – это издержки которые включают в себя нормальную или среднюю прибыль. Они так же называются вмененными издержками. Это издержки какого то одного определенного ресурса, который используется в данном производстве. Вмененные издержки равны стоимости этого ресурса при наиболее эффективном, рациональном способе его использования, для производства или создания каких либо материальных благ. Например: ресурс древесина. Из этого ресурса можно производить самые разнообразные товары, начиная со спичек и заканчивая домами. Экономические издержки – это плата поставщику или доходы поставщика данного ресурса. Экономические издержки – это такие издержки и на те ресурсы, которые применяет данная фирма при определенном варианте производстве. 

Бухгалтерские издержки отличаются от экономические тем, что в них прибыль предпринимателя не входит.

Так же выделяют внешние издержки и внутренние издержки.

Внешние издержки (явные и издержки) – это такие издержки, которые фирма затрачивает при оплате труда работников, топливо, комплектующие изделия, сырье.

Внутренние издержки – это, как правило, затраты фирмы на изготовление комплектующих изделий для производства основного продукта.

Так же выделяют транзакционные издержки – это финансовые затраты предпринимателя связанные с подготовительным этапом в производстве какого-то товара либо товаров.

Поиск информации: о ценах, о поставщиках и т.д.

Затраты связанные с юридическим обеспечением фирмы.

В экономической теории и на практике выделяются предельные издержки и предельный доход.

Предельные издержки представляют собой дополнительные затраты которые необходимы фирме для увеличения производства на единицу товара, который производится данной фирмой. Они равны приросту переменных издержек, если постоянные издержки неизменны. В экономическом анализе нельзя смешивать такие понятия как средние издержки и предельные издержки.

Так предприятие не может продавать свою продукцию ниже средних затрат (оно просто обанкротится). Средние издержки – это важнейший показатель работы приятия, но об эффективности деятельности предприятия лучше судить на основе предельных издержек производства.

На производство дополнительной единицы товара затрачиваются дополнительные издержки, но это дополнительное производство должно приносить предприятию дополнительный доход от ее продажи. Величина этого предельного дохода представляет собой разность между выручкой от реализации n товаров и n-1.
В условиях свободной конкуренции дополнительный доход, как правило, равен цене. Введя понятия предельные издержки и предельный доход мы всегда более точно сможем определить точку равновесия  фирмы или точки, где фирма должна прекращать производство продукции.

Так если предельные издержки будут меньше предельного дохода, то эта точка равновесия будет соответствовать такому выводу, что Фима может увеличивать производство продукции если предельный доход больше предельных издержек. В случае если предельные издержки больше предельного дохода – показатель того, что следует остановиться или сократить объем производимой продукции. Основным условием для равновесия фирмы будет:

MC=MR=P, где MC – предельные издержки, MR – предельный доход, P – цена.

24.Основы ценообразования. Функции цены.
Теория цены товара. Равновесные цены.

Цена – важнейший элемент рыночного механизма, сложный и многофакторный элемент.

В ценах концентрируются все основные проблемы развития общества: политические, экономические, социальные. Система ценообразования в рыночной экономике позволяет решать 3 важнейших экономических проблемы: что? как? Для кого производить?.

Система ценообразования стимулирует ускорение научно-технического прогресса, серьезно способствует ресурсосбережению, во многом способствует структурной перестройке экономики.

Цены в обществе должны учитывать:

· Потребности человека.

· Способствовать созданию условий для повышения благосостояния населения.

Система ценообразования в рыночной экономике основывается на ряде, признанных бесспорными, положений:

1. В рыночной экономике все имеет свою цену.

2. Цена на рынке устанавливается на основе конкуренции, без какого либо контроля.

3. Цена на рынке является следствием взаимодействия спроса и предложения на товары и услуги.

4. Цены играют ключевую роль в достижении экономического равновесия.

5. Цены играют ключевую роль в распределении доходов и богатства общества.

Самым трудным является момент конечного определения конечного основания цены. В качестве основания цены экономисты выделяют следующее:

· Стоимость товара.

· Предельная полезность товара.

· Взаимодействие факторов производства.

· Взаимодействие спроса и предложения.

Наибольшее признание в экономической науке получили две теории: Марксистская (в основе цены лежит стоимость товара), Австрийская (основа цены – полезность товара).

Из всех разработок, касающихся теории рыночного ценообразования, особого внимания заслуживают труды английского экономиста Альфреда Маршала. Согласно его теории, цена, которую согласен уплатить потребитель, определяет полезность товара и не может быть ниже издержек производства.

Он установил простой механизм взаимодействия соотношения спроса и предложения на формирование цен товара. Он указывает, что спрос при падении цены растет, а при ее росте снижается. Динамика предложения совпадает с динамикой цены. Отсюда, устойчивая цена (цена равновесия) устанавливается в той точке, где спрос уравновешивается с предложением. Равновесная цена. 
Изменение предельной полезности Маршала. рассматривается как решающий фактор в изменении кривой спроса, а изменение предельных издержек рассматривается как решающий фактор в изменении кривой предложения.

· Если продавец предлагает товар по цене ближе равновесной, то наименее состоятельные потребители либо ограничивают объем покупок, либо совсем от них отказываются. В этих условиях продавец должен пойти на снижение цены.

· Цена на товар ниже равновесной, на рынке образуется дефицит (неудовлетворенный спрос). Продавец увеличивает цену.

Экономическая сущность цены очень четко проявляется в тех функциях которые она выполняет. Функции:

1. функция балансировки спроса и предложения: эта функция наиболее важная. Эту функцию выполняет цена, которая стимулирует рост предложения при дефиците товаров и разгружает рынок от излишков, ограничивая это предложение, когда имеется перепроизводство продукции. Цена выполняя эту функцию, является стихийным регулятором общественного производства. Из-за колебания цен происходит перелив капитала из одних отраслей в другие. способствует свертыванию производства, если продукция пользуется спросом и наоборот, могут увеличиваться ресурсы на производство тех товаров, спрос на который растет.

2. учетный измеритель: при помощи цен исчисляются большинство стоимостных показателей при оценке результатов деятельности экономики. Во многом осуществляется планирование, регулирование государственного производства, оперативный, бухгалтерский учет базируются на этой функции. Выполняя 2-ую функцию, цена позволяет производить динамичный анализ работы экономики, исчисляются темпы и пропорции развития хозяйства страны. определяются объемы производства продукции, ее реализации. Измеряются издержки производства и прибыль, налоговые и арендные платежи, производится подсчет эффективности капитальных вложений.

3. распределительная и перераспределительная: эту функцию цены выполняют между сферами и отраслями хозяйства; между фондами потребления и накопления; система цен и оплаты труда образуют своего рода каркас распределения национального дохода в обществе.

4. стимулирующая: эта функция означает, что посредством цен реализуются экономические интересы всех участников воспроизводства в обществе. Через систему цен стимулируется увеличение объемов производства, улучшение качества продукции, стимулируют для обновления ассортимента продукции.

5. функция размещения производства: функция действует совместно с распределительной функцией, способствуя оптимальному размещению производства и переливу капиталов в те сферы хозяйства, в которых имеется повышенный спрос на конкурентные товары.

Все названные функции тесно взаимодействуют друг с другом.
Система цен. 

В зависимости от экономических особенностей выпускаемой продукции, участников производственного процесса и обращения выделяют следующие виды цен:

· Оптовые (отпускные)

· Биржевые 

· Закупочные

· Цены на продукцию строительства

· Розничные

Каждый из этих видов цен дифференцируются на отдельные разновидности.

Определенной спецификой обладают цены на различные услуги. Они называются тарифами или расценками. Ряд цен фиксируется в документальной форме. Это называется прейскурантом цен.

В зависимости от порядка установления цены они подразделяются  регулируемые и свободные.

Цены классифицируются на основе рынков.

· Биржевые

· Аукционные

· Комиссионные

В зависимости от территории действия цены:

· Единые цены по стране

· Региональные

a. Поясные

b. Зональные

c. Местные.

· Мировые цены

Важным вопросом является метод ценообразования. Существует несколько методов.

· Цена определяется на основе производственных издержек плюс прибыль

· Цена устанавливается на основе анализа без избыточности производства и обеспечения нормальной прибыли

· На основе закрытых торгов

· На основе текущих затрат и текущих цен

25.Распределительные отношения, доходы в рыночной экономике.
1. Понятие дохода в теории факторов производства.

2. Сущность заработной платы. Номинальная и реальная заработная плата.

3. Факторы определяющие размер заработной платы.

4. Основные формы и системы организации заработной платы.

5. Прибыль. Ее источники и функции которые она выполняет в экономике страны.

6. Ссудный процент и предпринимательский доход.

7. Земельная рента.

Понятие дохода в теории факторов производства.

Доход  - это общая сумма денег заработанных или полученных в течении какого либо периода времени. Доход предполагает постоянный притока денег, чем и отличается от такой категории как богатство. Оно представляет собой уже имеющийся запас финансовых средств, которые могут находиться в собственности государства, предприятия, семьи.

Созданный в обществе продукт требует своего распределения. Часть этого созданного продукта используется на развитие производства, а другая часть поступает в личное потребление членов общества, образуя их доходы.

Доход на каждый из перечисленных выше факторов производства в соответствии с экономической теорией равен предельному вкладу этого фактора в полученный предприятием доходу после реализации продукции.
Такое распределение конечно можно считать действительно справедливым и по отношению к рабочим, так и по отношению к владельцу капитала, земли.

В действительности же распределение доходов исходя только из теории предпринимательской производительности приводит к значительному неравенству, и в первую очередь из-за неравенства в распределении производственных ресурсов. Отсюда в демократических обществах (государствах) необходима специальная политика доходов направленная на смягчение существующего неравенства в распределении доходов.

В случае несовершенной конкуренции на рынке размер доходов, включая ставки заработной платы, часто не отражает действительного вклада факторов производства в создание продукции.
26.Прибыль, формы, функции.
Прибыль. Ее источники и функции, которые она выполняет в экономике страны.

Прибыль выступает как доходный капитал, или как вознаграждение за предпринимательскую деятельность. Чаще всего прибыль определяется как общая прибыль от реализации продукции минус общие издержки. Различают экономическую (нормальную) прибыль. Это понятие часто используется для обозначения альтернативных издержек капитала фирмы. Бухгалтерская прибыль – это когда из совокупного дохода фирмы вычитают заработную плату и стоимость сырья и материалов.

Источники прибыли

Меркантилисты – сфера обращения, внешняя торговля.

Смит и Риккардо – Неоплаченный труд наемных рабочих.

К. Маркс – Неоплаченный труд наемных рабочих.

Теория факторов производства – капитал, земля, труд.

Прибыль играет в экономике страны ряд функций:

· Прибыль стимулирует инвестиции и нововведения в различные производства.

· Прибыль способствует рациональному использованию экономических ресурсов.

· Прибыль стимулирует развитие отдельных, ключевых отраслей экономики.

Нельзя рассматривать рыночную экономику использую только категорию «прибыль», помимо прибыли так же существует категория «убытки».

Выручка и прибыль предприятия 
Выручка – ден. сумма получаемая от реализации прод. Для выявления финан​сового результата необходимо сопоставить В с затратами на произ. и реал., которые принимают форму с\б-сти прод.
 Прибыль выполняет след. функции: хар-зует эк-кий эффект, получ. в ре​з-тате деят. предп.;  явл. основным эл-ом финансовых ресурсов пред.;  явл. источником формирования бюджетов. 
Показатели П: 
Балансовая П - разница м/у В от реал. без НДС и акцизов и З на произ-во и реализ. прод. БП вкл: П (убыток) от реал. прод., выполн. работ, услуг;  П (убыток) от реал. ОС... П от реал. прод. (работ, услуг) — это фин. рез., полученный от основной деят. пред​. П от реал. прод. = разность м-ду В от реал. (без НДС и акцизов) и Зми на про​из-во и реал. П от реализации ОС и им-тва = Выручка – ( расходы на реализацию (реклама, транспорт, дополнит.) + остат. ст-ть). 
Чистая П – остается после уплаты из П налога на П. Распределения П: Главное требование- д. обеспечить фин-выми ресурсами потребности расширенного воспроизводства на основе установ​ления оптимального соотношения м-ду средствами, направля​емыми на потребление и накопление.При распред. П, определении основных направ​лений ее использования прежде всего учитывается состояние кон​курентной среды, кот. м. диктовать необходимость суще​ственного расширения и обновления произв-ого потен​циала пред. В соответствии с этим определяются масштабы отчислений от П в фонды произв-ного развития. На любом предприятии объектом распределения явл. ба​л. П пред. Под ее распред. понима​ется направление П в бюджет и на пред. Структура фин плана. Составляется в виде баланса доходов и рас​ходов, кот. выражает в ден. форме результаты хоз-но-финансовой деят., взаимоотношения с бюджетом, банками, вышестоящими организациями. Фин. план (ба​ланс доходов и расходов) пред. сост. из: доходы и поступления средств, расходы и отчисления, кре​дитные взаимоотношения, взаимоотношения с бюджетом. 

Прибыль – совок-ть предприн-го дохода, % на собст-й ден.капитал П, прибыли от исп-я им своего реального капитала, дохода от собст-го интелект-го продукта, а также дохода от прир-х и труд.ресурсов. различ-т бухг-е и эк-е знач-е прибыли. В РФ в бухг.прибыль П вкл-т выручку П от реализ-и прод-и за вычетом из нее затрат на пр-во реализ-й прод-ии, добавляя (исключая) при этом доходы (расходы) от внереализ-х операций (доходы от цен.бумаг, форсмаж.обст-ва…). Если из исчисл-й таким образом прибыли вычесть налог на нее и некот-е др.платежи в бюджет, то получ-ся прибыль, остающаяся в распор-и П (чистая).Прибыль П в эк-м знач-и можно подсчитать и вышеуказ-м способом, но при этом в расходы нужно вкл-ть вмененные расходы (зем.рента, ЗП жены хозяина). Прибыль – это своего рода комплексный показ-ль исп-я эк.ресурсов. Распред-е ресурсов регул-т так, чтобы их исп-е приносило наиб.совок.доход (прибыль).

27.Заработная плата.
Сущность заработной платы. Номинальная и реальная заработная плата.

Заработная плата, в ее экономическом назначении, представляет собой – обеспечение условий для жизнедеятельности человека. Цена рабочей силы, или цена использованного труда работника.

Термин заработная плата используется так же для определения такого понятия как ставка оплаты труда в единицу времени. Отсюда следует различать такие понятия как заработная плата и общий заработок. Последний зависит от ставки оплаты труда в единицу времени и от количества отработанного работником времени.

Важно так же различать понятия номинальная заработная плата и реальная заработная плата.

Номинальная заработная плата – это то количество денег, которое работник получает за свой труд.

Реальная заработная плата – это то количество материальных благ и услуг, которое работник может приобрести на свою номинальную заработную плату.

Величина реальной заработной платы зависит от:

· Размера номинальной заработной платы.

· Уровня цен на основные материальные блага и услуги.

В стране в данный момент действует инфляция, поэтому при достаточно высокой номинальной заработной плате, реальная заработная плата получается низкой.

Факторы определяющие размер заработной платы.

Риккардо Майкус считает, что заработная плата определяется минимумом физически необходимых средств существования для работника.

Марксистская теория говорит, что заработная плата – это денежное выражение стоимости товарно-рабочей силы, и ее величина определяется стоимостью средств существования необходимых рабочему для воспроизводства его рабочей силы и содержания подрастающего поколения.

Современные экономические теории определяют величину заработной платы экономическими законами спроса и предложения которые действуют на рынках труда.

Факторов влияющих на размер заработной платы очень много, все они подразделяются на две большие категории:

1. Факторы социального производства.

2. Рыночные.

К основным факторам социального производства относят следующие:

· Стоимость жизненных средств необходимых для нормального воспроизводства рабочей силы работника и членов его семьи. Это нижняя граница заработной платы (стоимости рабочей силы). Но в зависимости от материальной и духовной культуры, которые установлены в стране есть и верхняя граница стоимости рабочей силы. Она включает в себя затраты на социальные потребности работника и членов его семьи (культурные потребности, образование, здравоохранение и т.д.).

· Уровень квалификации работника.

· Национальные различия в степени развитости экономических, социальных условий жизни людей в разных странах.

Рыночные факторы:

· Спрос и предложение на рабочую силу на рынке труда. В частности спрос определяется следующими факторами:

· Потребность работодателей в определенных категориях работников и рабочих.

· Уровень технической вооруженности труда (чем выше – тем меньше)

Предложение зависит от:

· Общая численность населения.

· Доля трудоспособного населения.

· Количество и качество труда которые имеют место быть в той или иной стране, различная квалификация работников.

· Средний уровень заработной платы по стране.

· Организованность и сила профсоюзов.

· Конкуренция и монополия.

Конкуренция на рынке труда ведет к приближению уровня заработной платы к рыночной цене труда. Конкуренция является уравнительницей разных уровней заработных плат среди одинаковых по категории работников.

Монополия – наоборот, влияет на заработную плату, не давая ей возможности уравниваться, потому что она зависит от работодателя, монополиста.

На заработок работников влияет: уровень средней и специальной подготовки;  отраслевая и профессиональная квалификационная структура.

Последние два десятилетия резко сокращается число занятых в сельском хозяйстве и увеличивается число занятых в сфере услуг. Происходит ускоренный рост занятости в наукоемких отраслях экономики.

На различия в заработной плате действуют дискриминационные моменты: пол, принадлежность к различным расам, национальностям, вероисповеданию.

Основные формы и системы организации заработной платы.

Основные формы: повременная и сдельная.

Повременная заработная плата – зависит от количества отработанного работником времени. Эта форма используется там, где очень трудно установить вклад каждого отдельного работника в созданную продукцию. Недостаток – не стимулирует работника максимально расходовать свою рабочую силу. Тем не менее в современной экономике существует тенденция именно к этой форме оплаты труда. Одним из факторов этого является научно технический прогресс.

Сдельная заработная плата – заработок вычисляется в зависимости от количества произведенной работником продукции. Преимущества – стимулирует работника максимально использовать свою рабочую силу. Отрицательный момент – приводит к истощению рабочей силы.

Системы заработной платы:

· регрессивные (штрафные)

· прогрессивные (вознаграждения)

Система Тейлора. Периодическое проведение хронометража. Поощрение выполнения норм.

Система Форда. Конвейерная система.

Система участия работников в распределении прибылей предпринимателей. Заставляет работников максимально отдавать свою рабочую силу на своем рабочем месте.

28.Макроэкономическкие цели. ВНП, ВВП, ЧНП, НД.
Понятие макроэкономики. Основные макроэкономические цели.

Макроэкономика – это раздел в экономической теории где рассматриваются закономерности взаимодействия совокупных величин (общего уровня цен и безработицы, общее потребление и инвестиции, общий спрос и общее предложение) и их влияния на изменение в объеме производства, т.е. на общее состояние экономики в любой стране.

Курс макроэкономики преследует цель выбора оптимального варианта, оптимального баланса в развитии экономики, при этом преследуются и важнейшие экономические цели:

· Стабильный рост национального объема производства. Он предполагает, что ежегодный выпуск продукции должен увеличиваться на определенный процент за год, без резких замедлений.

· Обеспечение стабильно уровня цен. При этом цены должны устанавливаться свободно, на основе конкуренции и желательно, что бы они не росли очень быстрыми темпами.

· Обеспечение максимального уровня занятости населения. Т.е. предполагается, что каждый трудоспособный человек желающий работать – должен получить работу.

· Поддержание равновесного внешне-торгового баланса. Здесь предполагается достичь относительного равновесия между экспортом и импортом. А оно может обеспечиваться только если есть свободная продажа товаров в данной стране, и товаров данной страны.
Альтернативные методы измерения макроэкономических результатов. СОП, ВНП, ВВП, ЧНП, НД.

На национальный объем производства оказывает влияние огромное количество различных факторов. Отсюда появляется вопрос научно точно и правильно измерить, как работает экономика в данной стране. Для этого используются различные макроэкономические показатели.

Совокупный Общественный Продукт (СОП).

СОП – это совокупность товаров и услуг произведенных в течении одного года и выраженных в рыночных ценах. В этом показателе отражается общая эффективность всей национальной экономики и благосостояния народа данной страны.

Валовой Национальный Продукт (ВНП) – выражает совокупную стоимость конечных товаров и услуг созданных не только внутри страны, но и за ее пределами.

Валовой Внутренний Продукт (ВВП) – выражает в рыночных ценах совокупную стоимость конечных товаров и услуг, созданных внутри страны и только с использованием факторов производства данной страны.    ВВП = ВНП – ЭКСПОРТ

Чистый Национальный Продукт (ЧНП). 
В ВВП существует тенденция к приукрашиванию, т.к. в ВНП учитывается та часть годового производства, которая необходима для замещения использованных в производстве ВНП машин, станков, агрегатов. И если из ВНП вычесть стоимость потребленных машин и т.д. мы выйдем на величину ЧНП.

ЧНП – это ВНП скорректированный на величину амортизационных отчислений.

С помощью этого показателя измеряется общий годовой объем производства, который экономика в целом, т.е. включая домашнее хозяйство, компании, правительство, иностранцев, в состоянии потребить, не ухудшая при этом производственных возможностей последующих лет. Исключает повторный подсчет.

Показатель Национального Дохода (НД).

НД – меньше чем ВНП на величину косвенных налогов на бизнес и амортизационных отчислений от стоимости элементов основного капитала.

НД меньше чем ЧНП на величину косвенных налогов на бизнес.

НД – это чистый или доработанный доход общества.

29.ВНП. Подходы к измерению.
Валовой Национальный Продукт (ВНП) – выражает совокупную стоимость конечных товаров и услуг созданных не только внутри страны, но и за ее пределами.

Западная экономическая литература всегда указывала 2 метода подсчета ВПН:

1. По доходам. Для подсчета необходимо учесть следующие факторы:

· Заработная плата

· Арендная плата

· Рента

· Процент

· Амортизация

· Прибыль

· Косвенные налоги на бизнес.

Самая большая статья – заработная плата. В нее так же включают:

· Фонды социального страхования

· Пенсионное обеспечение

· Медицинское обслуживание

· Пособия по безработице

Прибыль подразделяют на прибыль частного собственника и прибыль корпорации.

2. По расходам. Для подсчета необходимо учесть следующие факторы:

· Личное потребление населения

· Инвестиции предпринимателей

· Государственные закупки

· Чистый экспорт (Сальдо торгового баланса. Отношение импорта к экспорту)

Какой бы метод не был использован для вычисления ВНП – результаты должны абсолютно совпадать.

В настоящем виде в нашей стране ВНП стал использоваться с 1989 года. В отличии от СОП не допускает повторного подсчета, поэтому в сравнении с СОП является более достоверным.

Конечные товары и услуги – это такие товары и услуги которые покупаются для конечного использования, а не для перепродажи или дальнейшей обработки или переработки.

ВПН исключает непроизводительные сделки. Непроизводительные сделки бывают двух типов:

1. Чисто финансовые

I. Трансфертные выплаты из государственного бюджета:

· Выплаты по социальному страхованию

· Пособия по безработице

· Пенсии

· Выплаты инвалидам

· Выплаты многодетным семьям

II. Чистые трансфертные выплаты.

III. Сделки с ценными бумагами

2. Продажа подержанных товаров.

30.Номинальный и реальный ВНП. Дефлятор.
Различают ВНП номинальный и реальный. Потому, что на него оказывает большое влияние цены, т.е. изменение их уровня.

Номинальный ВНП – товары и услуги оцениваются в текущих (рыночных, действующих) ценах.

Номинальный ВНП – стоимость произведенных в данном году конечных товаров и услуг в текущих ценах. Может изменяться благодаря росту производства и росту цен.
Реальный ВНП – товары и услуги оцениваются в ценах какого-то базисного года. Позволяет очистить оценку от влияния инфляции.

Реальный ВНП – устраняет ценовое влияние из номинального ВНП. Этот показатель подсчитывается с применением ценового индекса (дефлятора ВНП). Это показатель реального количества произведенных конечных товаров и услуг, определяемый в результате устранения эффекта изменений в ценах.
Потенциальный ВНП – определяется как наиболее высокий реальный ВНП при стабильном уровне инфляции (идеал – нет вообще) и максимально возможном уровне занятости населения. Это наиболее желаемый ВНП. Разница между потенциальным ВНП и номинальным ВНП образует разницу называемую дифференциальным ВНП.

Он, дифференциальный ВНП, показывает то возможное количество товаров и услуг, которые были бы произведены, если бы ВНП оставался при естественном уровне безработицы.

Дефлятор – корректирует влияние цен на ВНП.
Дефлятор – отношение номинального ВНП к реальному.
Дефлятор ВНП – ценовой индекс, который измеряет изменения цен от года к году.
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31.Национальное богатство. Структура и источники роста нац.богатства.
Национальное богатство общества и его структура.

Национальное богатство общества – это все то чем располагает государство или общество на данный момент времени. Это совокупность благ, потребительских стоимостей накопленных обществом за всю историю его, общества, существования.

Важнейшим составным элементом национального богатства любой страны являются производственные фонды, а они могут подразделяться на основные (средства труда) и оборотные (предметы труда).

Второй важнейший элемент – это основные фонды функционирующие в социальной сфере (больницы, школы, культурно-просветительские, жилые дома, личное имущество граждан, спортивные и научные учреждения).

Третий элемент – природные ресурсы (земля, воды, леса и т.д.).

Если национальное богатство рассматривать в широком смысле слова, то оно будет так же включать:

Нематериальные, духовные ценности (накопленный производственный опыт людей, достижения научно-технической мысли, информационные ресурсы, культурные ценности)

32.Совокупные спрос и предложение. Макроэкономическое равновесие.
Совокупный спрос и совокупное предложение.

Важное значение для обеспечения стабильного развития макроэкономики имеет регулирование совокупного спроса и предложения на рынке. Потому, что взаимодействие этих совокупных величин оказывает определяющее влияние на размер  и динамику национального производства, на занятость населения, на динамику цен.

Совокупное предложение представляет собой определенное количество материальных благ и услуг, которые предприятия предлагают на рынок для населения, государства и друг друга.

Производя любые товары, каждая система стремиться, как можно больше их произвести, т.е. совокупное предложение стремиться  к достижению потенциального объема производства. Достижимость этого зависит от факторов – количество и качество используемого труда, количества и качества используемых благ, ресурсов, технологий.

Совокупный спрос – это уже представленные на рынке в денежной форме потребности со стороны населения, государства и предприятий. Совокупный спрос зависит от:

1. Уровень цен на производимы товары и услуги.

2. Размер доходов населения.

3. Размер налогов.

4. Объем государственных закупок.

5. Объемы инвестиций предприятий.

Совокупный спрос определяется тремя составляющими:

1. Потребление населения.

2. Инвестиции предприятий.

3. Государственные расходы.
Равновесное состояние макроэкономики. Эффект мультипликатора.

Макроэкономика находится в состоянии равновесия при таком объеме ВНП, когда сбережения и инвестиции равны друг другу.

1. Если сбережения населения больше, чем инвестиции: при таком уровне ВНП, население будет сберегать больше, чем предприятия будут готовы инвестировать в свои производства. Следовательно, население будет воздерживаться от дополнительного потребления. Предприятия находят меньше потребителей на свою дополнительную продукцию и накапливают товарные запасы. Это не стимулирует предприятия к росту производства и инвестиций. Следовательно, производство будет сокращаться, что приведет к снижению ВНП, сокращению занятости населения, будут уменьшаться сбережения.

2. Если сбережения населения меньше инвестиций, тогда предприятия будут готовы инвестировать под увеличивающийся спрос населения на товары. Это стимулирует предприятия к наращиванию объемов производства, что повлияет на рост ВНП, на увеличение занятости населения. 

Следовательно, равновесное состояние сбережений и инвестиций определяет оптимальный объем ВНП, который не приводит к резким колебаниям в экономике.

Экономика должна функционировать таким образом, чтобы не было резкого расширения и сжатия экономики.

Эффект мультипликатора: рост инвестиций приводит к росту ВНП, но этот рост будет происходить в гораздо большем размере, чем первоначальные дополнительные инвестиции. Это вытекает из того, что инвестиции приводят к мультипликационному (нарастающему) эффекту.

Помимо первичного эффекта, куда сделаны инвестиции, у инвестиции есть вторичные, третичные и т.д. эффекты. Затраты, сделанные на расширение производства, на увеличение занятости населения в одной сфере оказывают положительные влияния в других сферах экономики. Этот множительный эффект проявляется в ВНП и называется мультипликационным эффектом. Он может быть подсчитан математически с помощью показателя мультипликатор.

Мультипликатор – это числовой коэффициент, показывающий размер увеличения ВНП при росте инвестиций.
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33.Потребление и сбережения. Функции, влияние на объем нац. приозводства.
Функциональное назначение и взаимосвязь потребления и сбережения.

Люди не могут существовать не потребляя, при этом чем более общество развито, тем больше материальных благ и услуг поступает в потребление населения, повышая качество и уровень жизни людей.

Уровень потребления зависит от многих факторов, но самым главным является доход семьи.

Под потреблением понимается сумма денег, которая тратится населением на приобретение материальных благ и услуг. Потребление населения – это важнейший компонент ВНП.

Отмечается, что в семьях с одинаковым доходом и одинаковым количеством членов семьи, расходы по своей структуре могут существенно отличаться. В наших рассуждениях мы исходим из так называемых качественных моделей поведения.

Качественная модель поведения – усредненные расходы людей (семей) с разными доходами.

Такие качественные модели поведения семей стоятся на основе исследования бюджетов семей. Качественные модели поведения называются законами Эйнгеля. Исследования Эйнгеля и других экономистов показывают, что с изменением доходов семей, изменяются и потребительские расходы, но приоритеты в потреблении, даже с разным доходом, концентрируются вокруг определенного набора товаров.

С потреблением очень тесно связано понятие сбережения.

Сбережения – это та часть доходов, которая не потребляется. По мере роста дохода семьи сбережения возрастают, и наоборот.

Сбережения = доход – потребление

И потребление и сбережение оказывают непосредственное влияние на объем национального производства, уровень цен в стране, и на занятость населения.

Кейн вводит такие понятия, в экономической теории, как функция потребления и функция сбережения. Функция потребления показывает отношение потребительских расходов к доходу в их движении. Функция сбережения показывает отношение сбережений к доходу семьи в их движении.

Функции потребления и сбережения находятся в непосредственной зависимости от дохода.
Предельные склонности к потреблению и сбережению.

Тенденция в изменении величины потребления населения по мере роста доходов характеризуется понятием предельной склонности к потреблению (ПСП). В экономической теории предельное – дополнительно. А отсюда ПСП показывает какая часть дополнительного дохода уходит на приращение потребления.

ПСП= изменение потребления / изменение в доходе

ПСП может быть равен 0, 1, ½.

Если ПСП = 0: все приращение дохода будет сберегаться.

Если ПСП = ½: весь прирост дохода будет поделен.

34.Инвестиции. Мультипликатор.
Инвестиции и их роль в развитии национальной экономики. Факторы определяющие их величину.

Инвестиции предприятий – это долгосрочные вложения в промышленность, сельское хозяйство и другие естественные области экономики, и используемые на расширение производства, повышение качества, модернизацию производства. Они могут быть:

· Чисто-финансовые – капитальные вложения осуществляются в покупку ценных бумаг: акций и облигаций.

· Реальные инвестиции – капитальные вложения, которые осуществляются в создании новых материальных благ и услуг.

· Интеллектуальные инвестиции – вложения в человеческий фактор.

Инвестиции играют особую роль в экономике.

Инвестиции – это важнейший элемент совокупных расходов. Их комбинация влияет на совокупный спрос, на объем национального производства и занятость населения. Инвестиции приводят к накоплению фондов предприятий.

Если инвестиции используются нерационально, то нет положительных результатов в экономике. Огромные размеры незавершенного производства. Предприятия пользовались централизованным распределением фондов. Получаемые денежные средства использовались неэффективно.

Инвестиции предприятия осуществляют по направлениям: строительство новых зданий, закупка нового оборудования, техники, прогрессивных технологий, сырья, материалов, строительство жилья для работников и объектов социально-культурного назначения.

Источников инвестирования было два: капитальные государственные вложения и прибыль предприятия.

Факторы, влияющие на динамику, размеры инвестиций предприятия:

1. доход предприятий

2. издержки предприятий

3. ожидаемая отдача от инвестиций (фактор времени)

При принятии решения об инвестировании нужно учитывать следующие условия:

1. изменение спроса на продукцию, которая будет получена от новых инвестиций;

2. изменение в процентных ставках на кредит и налогов;

3. возможные изменения в экономической и политической ситуациях в стране;

4. инфляционные процессы – оказывают влияние на цену.

На эффективность инвестирования могут влиять:

1. правильность или ошибочность выбора того товара, под которые делались инвестиции;

2. ситуация во внешней торговле;

3. внутренний и внешний курс денежной единицы страны;

4. изменение в режиме хозяйственной деятельности предприятия.

Инвестиции, осуществляемые предприятиями за счет собственных средств и заемных в идеале должны быть равны сбережениям в масштабе всего общества. В действительности такой сбалансированности нет, т.к. сбережения и инвестиции осуществляются разными лицами и по разным причинам. А отсюда и на рынке не всегда может быть достигнута полная скоординированость между сбережениями и инвестициями.

Развитие экономики должно осуществляться, когда в экономике участвуют иностранные инвестиции.

Равновесное состояние макроэкономики. Эффект мультипликатора.

Макроэкономика находится в состоянии равновесия при таком объеме ВНП, когда сбережения и инвестиции равны друг другу.

3. Если сбережения населения больше, чем инвестиции: при таком уровне ВНП, население будет сберегать больше, чем предприятия будут готовы инвестировать в свои производства. Следовательно, население будет воздерживаться от дополнительного потребления. Предприятия находят меньше потребителей на свою дополнительную продукцию и накапливают товарные запасы. Это не стимулирует предприятия к росту производства и инвестиций. Следовательно, производство будет сокращаться, что приведет к снижению ВНП, сокращению занятости населения, будут уменьшаться сбережения.

4. Если сбережения населения меньше инвестиций, тогда предприятия будут готовы инвестировать под увеличивающийся спрос населения на товары. Это стимулирует предприятия к наращиванию объемов производства, что повлияет на рост ВНП, на увеличение занятости населения. 

Следовательно, равновесное состояние сбережений и инвестиций определяет оптимальный объем ВНП, который не приводит к резким колебаниям в экономике.

Экономика должна функционировать таким образом, чтобы не было резкого расширения и сжатия экономики.

Эффект мультипликатора: рост инвестиций приводит к росту ВНП, но этот рост будет происходить в гораздо большем размере, чем первоначальные дополнительные инвестиции. Это вытекает из того, что инвестиции приводят к мультипликационному (нарастающему) эффекту.

Помимо первичного эффекта, куда сделаны инвестиции, у инвестиции есть вторичные, третичные и т.д. эффекты. Затраты, сделанные на расширение производства, на увеличение занятости населения в одной сфере оказывают положительные влияния в других сферах экономики. Этот множительный эффект проявляется в ВНП и называется мультипликационным эффектом. Он может быть подсчитан математически с помощью показателя мультипликатор.

Мультипликатор – это числовой коэффициент, показывающий размер увеличения ВНП при росте инвестиций.
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35.Экономический рост. Сущность, цели, типы.
Экономический рост: сущность, цели, типы, темпы.

Экономический рост. Его параметры используются для характеристики развития национального хозяйства, межстрановых сравнений.

Экономический рост – изменение результатов функционирования производительных сил общества и потребленных ресурсов. Экономический рост показывает характер функционирования национального хозяйства. Экономический рост проявляется в увеличении (как правило, в год) объема ВНП и увеличении ВНП на душу населения.

Целью экономического роста всегда является потребление. Оно может быть потреблением членов общества, непроизводительное потребление (военные нужды).

Существует два типа экономического роста: экстенсивный и интенсивный.

Экстенсивный тип означает увеличение масштабов производства за счет дополнительных трудовых и материально-вещественных факторов производства на прежней технической основе и при том же уровне квалификации работников. Прирост осуществляется за счет увеличения всех ресурсов.

Конкретные факторы:

· Рост численности занятых;

· Увеличение рабочего дня;

· Рост объем инвестиций;

· Освоение новых земель;

· Рост объема добываемого сырья и энергии всех видов.

Метод ведения хозяйства при этом будет называться затратным. И именно такой тип роста был характерен для всего периода советской экономики.

Интенсивный тип означает увеличение объема производства за счет наиболее рационального, эффективного использования экономических ресурсов на основе научно-технического прогресса.

Метод ведения хозяйства при таком типе экономического роста – сберегающий.

Факторы обеспечения экономического роста:

· Обновление техники и модернизация производства.

· Рациональное использование всех ресурсов.

· Прогрессивные сдвиги в структуре экономики.

· Прогрессивные сдвиги в структуре экономики.

· Повышение квалификации работников.

· Укрепление трудовой дисциплины.

· Усиление мотивации к труду.

· Совершенствование управления.

· Усиление внешнеэкономических связей.

С интенсивным типом экономического роста тесно связано действие экономического закона «Закона повышающейся эффективности производства». Закон действует как тенденция.

Экономическая эффективность характеризует результативность всего общественного производства и с точки зрения национальной экономики эффективным будет считаться такое состояние экономики, при котором наиболее полно удовлетворены все потребности членов общества, при данных ограниченных ресурсах.

36.Факторы эк. роста. Показатели эффективности их использования.
Факторы обеспечения экономического роста:

· Обновление техники и модернизация производства.

· Рациональное использование всех ресурсов.

· Прогрессивные сдвиги в структуре экономики.

· Прогрессивные сдвиги в структуре экономики.

· Повышение квалификации работников.

· Укрепление трудовой дисциплины.

· Усиление мотивации к труду.

· Совершенствование управления.

· Усиление внешнеэкономических связей.

С интенсивным типом экономического роста тесно связано действие экономического закона «Закона повышающейся эффективности производства». Закон действует как тенденция.

Экономическая эффективность характеризует результативность всего общественного производства и с точки зрения национальной экономики эффективным будет считаться такое состояние экономики, при котором наиболее полно удовлетворены все потребности членов общества, при данных ограниченных ресурсах.

Показатели эффективности общественного производства.

1. Показатель производительности общественного труда – это отношение СОП к числу работающих в сфере материального производства.

2. Фондоотдача – это отношение национального дохода к среднегодовой стоимости основных фондов и оборотных средств.

3. Фондоемкость – это показатель обратный к фондоотдаче.

4. Национальный доход, рассчитанный на душу населения.

5. Издержки производства и обращения на 1 рубль общественного производства.

6. Экономия материальных, финансовых и трудовых затрат.

Факторы экономического роста.

Сам экономический рост всецело определяется факторами экономического роста. В экономической теории есть два подхода:

1. Труд и капитал (двух факторная модель)

2. Многофакторная модель. Основные факторы:

· Природные ресурсы

· Трудовые ресурсы.

· Основные производственные фонды (основной капитал).

· Научно-технический прогресс.

· Совокупный общественный спрос.

· Предпринимательские способности.

Все названные факторы тесно взаимосвязаны и взаимообусловлены. Каждый из названных факторов может меняться из-за того, что изменился хотя один из других. Каждый из названных факторов выполняет разные функции, каждый фактор может измеряться разными показателями.

Первые 4 фактора выступают как факторы предложения. 5-ый фактор стимулирует производство товаров и услуг. Кроме названных выше основных факторов экономического роста на него могут и оказывают влияние на другие факторы, они не относятся к разряду основных, потому что воздействуют на экономический рост, не прямо, а через посредство 1-2 выше названных факторов. К не основным факторам можно отнести уровни номинальной и реальной заработной платы.
37.Структурные преобразования общественного производства в РФ.
Экономический рост и структурные изменения в экономике.

На экономический рост оказывают влияние экономическая структура народного хозяйства. Структура любой экономики – понятие очень многоплановое, обычно исследуется социальная, отраслевая, воспроизводственная, региональная и внешняя торговая структура.

Социальная структура – отражает соотношения между различными организационно-правовыми формами предпринимательства. В большинстве стран с рыночной экономикой продолжается концентрация капиталов на немногочисленных крупнейших предприятиях.

Отраслевая структура – в странах с развитой рыночной экономикой наблюдается процесс заметного понижения удельного веса сырьевых отраслей и наблюдается быстрый рост отраслей сферы услуг. Высокую динамику развития имеют наукоемкие производства.

Воспроизводственная структура – отражает соотношения между подразделениями общества, а так же между накоплением и потреблением. Доля производства предметов потребления занимает значительное место.

Региональная структура – определяется рациональными размещением производительных сил по территории данного государства.

Структура внешней торговли – характеризует направление и соотношение между экспортном и импортом страны.

Для того, что бы эффективно шли процессы преобразования экономики (рыночные преобразования) необходимо большое  внимание уделять структурной перестройке российской экономики.
Современные тенденции экономического роста.

Характерная особенность развития современного рыночного хозяйства заключается в том, что четко проявляется переход к новому качеству экономического роста.

1. Экономический рост становится все более исключительно интенсивным и сопровождается повышением эффективности производства на основе достижений научно-технического прогресса, применения ресурсосберегающих технологий и техники.

2. Вещественное накопление прироста производства осуществляется в основном из продукции тех отраслей, которые определяют научно-технический прогресс и обслуживают потребности человека.

3. Установление границ экономического роста за пределами которых экономическое развитие признается социально опасным. Введение ограничений диктуется прежде всего необходимостью сохранения среды обитания человека и невоспроизводимых ресурсов.

В командно-административной системе главенствующую роль играет государство, решающее все вопросы по поводу производства и распределения общественного продукта. Его собственность распространяется как на почти все материальные ресурсы, так и на принятие экономических решений посредством централизованного директивного экономического планирования.

Хозяйственный механизм административно-командной системы предполагает 

1. непосредственное управление всеми звеньями народного хозяйства из единого центра, что сводит на нет самостоятельность хозяйственных субъектов

2. полный контроль со стороны государства за производством и распределением продукции, что исключает свободные рыночные взаимосвязи между отдельными производителями

3. руководство хозяйственной деятельностью государственным аппаратом с помощью преимущественно административно-хозяйственных методов, что подрывает принцип заинтересованности в результатах труда.

Поскольку в такой системе не существует рынка и торговли, а есть директивное планирование и распределение ресурсов посредством материально-технического снабжения, это обусловливает необходимость централизованного управления и сложной бюрократической структуры.

Положительные моменты:

· возможность быстрой мобилизации ресурсов на решение крупных народно-хозяйственных задач

· организация общественных фондов потребления

· бесплатность или низкая оплата ряда социальных услуг и др. моменты.

Отрицательные моменты:

· отчуждение в такой системе работников от средств производства приводит к резкому сокращению мотивации в трудовой деятельности

· сосредоточение экономической власти в руках командно-административной верхушки ведет к монополизации производства и диктату производителей над потребителями.

Нежизнеспособность этой системы, ее невосприимчивость к достижениям НТР и неспособность обеспечить переход к интенсивному типу экономического развития сделали неизбежными коренные социально-экономические преобразования.

38.Цикличность, причины. Виды циклов.
Циклический характер развития общественного производства. Виды экономических циклов.

Цикличность – это всеобщая форма движения которая отражает непрерывность этого движения и смену эволюционных и революционных форм прогресса.

Наиболее характерная черта цикличности – это движение не по кругу, а по спирали, от низшего к высшему. Цикличность – это форма прогрессивного развития.

Каждый цикл имеет свои фазы, длительность. Но характеристики фаз различных циклов неповторимы.

Все циклы в природе и обществе взаимосвязаны. Общественное производство тоже развивается циклически. Причины цикличности развития общественного производства следующие:

1. Несовершенство рыночного саморегулирования.

2. Развитие диспропорций в структуре народного хозяйства.

3. Характер движения элементов основного капитала.

Цикличность в экономическом развитии имеет свою специфику. Она заключается в том, что существует несколько типов циклов (волн) которые, практически, трудно выделить из-за множественности показателей, которыми они характеризуются. Вообще цикличность развития народного хозяйства каждой страны характеризуется совокупностью многих экономических показателей (ВНП, НД, объем промышленного производства, заработная плата в ее реальном значении, размер золотого запаса, добыча полезных ископаемых, уровень прибыли на капитал и др.)

На цикличность влияют и такие факторы, как:

· Научно-технический прогресс.

· Войны.

· Социальные революции.

· Стихийные бедствия.

Циклическое развитие национального хозяйства – это свидетельство жизнестойкости данного строя социально-экономической системы.

Циклическое развитие экономики может проявляться более отчетливо по мере конечного исчерпания экстенсивных экономических процессов; связано с решением региональных проблем, особенно связанных с освоением новых районов. Когда в отдельных районах формируется социально-экономическая инфраструктура.

Виды экономических циклов.

Современная экономическая мысль выделяет следующие виды экономических циклов:

1. Короткие (краткосрочные).

Связаны  с восстановлением экономического равновесия на потребительских рынках. Продолжительность таких циклов обычно оценивается  3-4 годами.

Проявляют себя когда на рынке формируется устойчивый дефицит, который вызывает необходимость перепрофилирования производства, будет создаваться новая пропорциональность в хозяйстве страны, а так же новая структура хозяйства страны. Будет осуществляться перегруппировка уже сложившихся производственных сил.

2. Средние (промышленные).
Связаны с изменением спроса на оборудование, различного рода сооружения, т.е. на элементы основного капитала. Сам же спрос на элементы основного капитала, т.е. его направленность, его величина, зависят от внедрения новой техники в производстве, который непосредственно проявляется через перелив капиталов из одних отраслей в другие. Средняя продолжительность цикла, по К. Марксу, 8-12 лет. Но сейчас это время резко сокращается, и прежде всего из-за действия научно-технического прогресса.
3. Строительные (продолжительность ~18-20 лет).

4. Длинные.
Связаны с появлением и совершенствованием новых технических и технологических систем. Они развиваются на протяжении нескольких промышленных циклов, затем они исчерпывают себя и на смену им приходит новый технологический способ производства. Длинные волны связаны с изменениями, которые происходят в технологическом способе производства.

Впервые это понятие, технологический способ производства, вводит К. Маркс и его содержание сводится к следующему:

· Средства труда.

· Предметы труда.

· Рабочая сила.

· Технологии.

· Энергия.

· Организация производства.

· Информация.

Теория длинных волн была создана выдающимся русским экономистом Николаем Кондратьевым. Он проанализировал основные статистические данные развития капиталистических стран за 100-150 лет. Прежде всего он обращал внимание на:

· Индексы цен.

· Номинальная и реальная заработная плата.

· Производство чугуна, свинца.

· Внешне-торговый оборот.

· и многое другое.

Шуммер аргументирует теорию длинных волн во второй половине ХХ века.

Кондратьев обнаружил и зафиксировал фундаментальную закономерность, что развитие рыночных систем происходит волнообразно.

Период долгосрочных колебаний составляет 45-60 лет.

Длинная волна подразделяется на повышательный и понижательный период. На них накладываются среднесрочные и краткосрочные циклы.

За период с 1789 по 1920 годы Кондратьевым были выявлены две длинные волны, и начало третьей. Под влиянием долгосрочных колебаний изменяются среднесрочные и краткосрочные циклы. Так, если они попадают на фазу подъема длинной волны, то их собственная фаза подъема удлиняется, а если попадают на фазу спада длинной волны, то более затянутыми, разрушительными оказываются фазы кризиса и депрессии.

Классическим примером совпадения фазы кризиса среднесрочного цикла и периода спада длинной валлоны представляется мировой экономический кризис (1929-1933 годы).

Импульс к подъему длинной волны как правило дают научно-технический прогресс, его развитие, либо какие-то выдающиеся научные достижения и открытия.

Иногда длинные волны сопровождаются экономическими и социальными потрясениями в обществе. Длинные волны характеризуют жизненные циклы технологического способа производства.
Промышленный цикл и его фазы.

Промышленный цикл – это функционирование экономики от начала одного кризиса, до начала другого.
Анализируя промышленный цикл К. Маркс выделял в нем 4 фазы:

1. Кризис.

2. Депрессия.

3. Оживление.

4. Подъем.

Промышленный цикл можно представить графически.
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Современная экономика рассматривает две формы:

1. Рецессия.

2. Подъем.

Главная фаза промышленного  цикла – это кризис.

Кризис – прежде всего проявляет себя в сфере обращения. Растет масса нереализованной продукции. Что за этим следует – у предпринимателей часть продукции не реализована. Они не дополучают прибыль. Они не смогут недополученную прибыль положить в банк. В банках сократятся активы. Банки повышают процент на ссуду

Депрессия – Предприниматель распродает произведенный товар. Бизнес начинает копить капитал для использование в более благоприятное время.

Оживление – В этой фазе можно наблюдать со стороны отдельных предпринимателей дополнительный спрос на факторы производства. Если увеличился спрос на факторы производства, то как правило, будет увеличиваться спрос на потребительские товары. Постепенно такое состояние будет охватывать большинство отраслей народного хозяйства и экономика будет набирать объемы производства докризисного состояния.

Подъем – Последует подъем. Экономика начинает интенсивно работать.

39.Безработица. Последствия.
Безработица и ее влияние на состояние экономического потенциала общества. Закон Поукена.

Современной рыночной экономике противопоказаны как 100% занятость, так и большая безработица.

Если предположить 100% занятость населения, то будет проявляться фактор неэффективного использования рабочей силы.

На рынке труда должен обязательно присутствовать определенный резерв рабочей силы. Такой резерв называется естественным уровнем безработицы. 5-7% безработных от числа трудоспособного населения.

Если высокий уровень безработицы: Неэффективное использование рабочей силы и при высоком уровне безработицы это чревато социальными взрывами.

Безработица измеряется двумя основными показателями.

1. Уровень безработицы – определяется как доля официально зарегистрированных безработных от численности трудоспособного населения.
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Этот индикатор не дает полного представления о ситуациях в сфере занятости. Исследование проблем занятости, разработка правительственных программ ведутся на основании уровня и продолжительности безработицы. 
2. Продолжительность безработицы. 

Безработица являясь порождением спада производства становиться звеном экономической нестабильности и усугубляет этот спад. Безработица ухудшает  уровень жизни и самих безработных и тех кто работу имеет, потому, что избыток рабочей силы на рынке труда является хорошим фоном для снижения цены труда. При высоком уровне безработицы создаются условия для возникновения социальных конфликтов в обществе. Ухудшается деловая активность. Часто свободные капиталы бегут из регионов повышенного риска в регионы, где наблюдается стабильное экономическое развитие. Снижение жизненного уровня людей приводит к снижению, уменьшению потребительского спроса, к снижению уровня сбережений. А в целом приводит к снижению уровня (свертыванию части) производства.

Безработица вызывает прямые потери общества которые проявляются в следующем:

· Недоиспользуется экономический потенциал общества, т.е. определенное количество рабочей силы не участвует создании национального богатства.

·  При продолжительной безработице у многих рабочих может теряться, либо полностью, либо частично, квалификация.

· Высокий уровень безработицы как правило отрицательно влияет на психическое здоровье общества.

· Высокий уровень безработицы как правило вызывает обострение криминальной обстановки в обществе.

Каждый процент увеличения безработицы оборачивается недополучением обществом 2,5% ВНП.

Безработица в умеренных размерах является благом для экономического роста. Положительные моменты:

1. Безработица – это резерв рабочей силы, который можно использовать при последующем расширении производства, при структурных преобразованиях экономики.

2. Наличие безработицы является одним из организаторов дисциплины труда. Страх потерять работу заставляет рабочих более интенсивно работать.
Причины и виды безработицы.

Многие экономические школы пытались,  и пытаются анализировать причины безработицы. Одно из мнений – мнение экономиста священника Мальтуса (конец 18 столетия), высказанное в труде «Опыт о законе народонаселения». Он решил, что безработицу вызывают демографические причины. Вследствие их темпы роста народонаселения превышают темпы роста производства материальных благ и услуг. Народонаселение увеличивается в геометрической прогрессии, а материальные блага и услуги – в арифметической прогрессии.

Карл Маркс (вторая половина 19 столетия) в труде «Капитал» предположил причиной безработицы отставание спроса на труд от темпов накопления капиталов. Циклическое развитие рыночного хозяйства.

Пигус (1923 год) в труде «Теория безработицы» утверждает, что на рынке труда действует несовершенная конкуренция, она ведет к завышению цены труда.

Причины безработицы: 

1. Внедрение малолюдной техники и технологий.

2. Упадок старых отраслей (угольная, черная металлургия и т.д.)

3. Сельское хозяйство и государственный управленческий аппарат являются причиной скрытой безработицы.

4. Несовершенство рынка труда. Отсутствие достоверной информации.

Виды безработицы:

1. Фрикционная. (показывает обыкновенную текучесть кадров)

2. Структурная. (характерна для периода когда в стране идут глобальные структурные изменения)

3. Циклическая. (вызывается циклическим развитием экономики)

4. Институциональная. (возникает в результате недостаточно эффективной организации рынка труда)

5. Добровольная.

6. региональная.

7. Технологическая.

8. Скрытая.

9. Частичная.

10. Вынужденная.

40.Инфляция, виды, последствия.
Сущность инфляции. Ее виды, типы и формы.

Инфляция – это одно из многофакторных и очень сложных экономических явлений. Инфляция характеризуется нарушением воспроизводственного процесса и присуща экономике в которой используется бумажно-денежное обращение. Инфляция – это не чисто экономическое явление, а социально-экономическое явление, потому, что поражает все сферы жизни людей.

Проявления инфляции:

1. В форме повышения уровня товарных цен.

2. В форме относительного удорожания золота.

3. В форме удорожания иностранной валюты.

Иногда удорожание, т.е. рост цен, может и не обуславливаться инфляционными процессами, например, изменение общих воспроизводственных условий вызывает рост издержек производства.

Удорожание сырья из-за ухудшения условий его добычи, или повышения качества продукции требует дополнительных затрат.

Инфляция связана с таким ростом цен, который не вызван непосредственным возрастанием затрат на производство. Она является результатом макроэкономической нестабильности, когда совокупный спрос превышает совокупное предложение. Следовательно, под инфляцией понимается дисбаланс спроса и предложения проявляющийся в росте цен.

Наиболее общим, традиционным, является следующее определение инфляции:

Инфляция – это процесс переполнения каналов обращения денежной массой сверх потребностей товарооборота. Что и вызывает обесценивание денежной единицы и рост товарных цен.

Термин «инфляция» - процесс увеличения бумажных денег. Дословно – разбухание, вздутие.

В условиях золотого обращения инфляция невозможна, потому, что золото – это реальное богатство, а не символ богатства (денежные знаки). Если в обращение оказывается больше золота – государство и общество просто изымают его из обращения, используя для накопления богатства.

Инфляционный рост цен можно измерить с помощью индекса цен. Индекс цен –  это суммарный, средневзвешенный показатель роста уровня цен на товар и услуги. Индекс цен – это один из самых наглядных, главных показателей по которым определяется наличие инфляции и ее величина.

В экономической теории используются различные индексы цен:

1. индекс потребительских цен. Измеряет стоимость корзины потребительских товаров и услуг.

2. Индекс оптовых цен.

3. Индекс ВНП (дефлятор).

I. Темп роста цен является первым из трех критериев, по которому определяется вид инфляции. Виды инфляции:

1. Если за год цены вырастут на величину до 10% - инфляция называется умеренной.

2. до 200% - галопирующая инфляция.

3. >1000% в год – гиперинфляция.

II. Рост цен по различным товарным группам.

1. Сбалансированная

2. Не сбалансированная.
III. Ожидаемость или предсказуемость инфляции.
1. Ожидаемая (предсказуемая).

2. Неожидаемая (непредсказуемая).

Типы инфляции:

1. Открытая. Действует на рынках, где фигурируют свободные цены.

2. Подавленная (скрытая). Когда государство, обеспокоенное ростом цен борется с этим явлением. Устанавливает тотальный административный контроль над ценами, доходами, государство может просто заморозить цены на определенные товары и услуги. Государство борется не с деформацией рынка, а с последствиями этих деформаций, ростом цен.

Открытая инфляция может протекать в различных формах:

· инфляция спроса.

· Инфляция издержек.

Вызывается самим рынком.

· Структурная инфляция.

· Эмиссионная инфляция. Провоцируется нарушением закона денежного обращения ЦБ. Потому, что он, ЦБ, обладает монополией на выпуск (эмиссию) денег.

Инфляция спроса – обычно возникает при максимальной занятости населения и максимальной загруженности производственных мощностей. Повышение спроса на какой-либо товар вызывает производный спрос на ресурсы и последующий рост цен на них. Обычно такой рост спроса не подкреплен эластичным расширением предложения и цены растут.

Инфляция издержек – рост стоимости факторов производства. Вызывают:

· Экономическая политика государства.

· Рост цен на сырье.

· Олигополистическая практика ценообразования.

Структурная инфляция – ее вызывает макроэкономическая межотраслевая несбалансированность, т.е. отдельные отрасли не могут насытить рынок полностью товарами, услугами и на такие товары и услуги цены будут расти структурная инфляция очень трудно преодолевается, потому, что нужны большие инвестиционные вливания в экономику, отдельные ее отрасли, а отдача от них последует не сиюминутно. Обычно такая инфляция в стране бывает тогда, когда осуществляется переход на новый вид технического прогресса, во время конверсий военного производства.

Социально-экономические последствия инфляции.

Негативные социально-экономические последствия. Инфляция способствовала перераспределению доходов и богатства в обществе не в пользу незащищенных слоев населения. Инфляция вызывает отставание цен в государственных предприятиях от рыночных. Происходит скрытая конфискация денежных средств у широких слоев населения. Ускоренным способом денежные средства материализуются. Ухудшаются условия жизни основной массы населения. Растет социальная напряженность. Неравномерный рост цен усиливает диспропорции между отраслями экономики. Подрываются стимулы к накоплению денежных средств. Доходы населения отстают от роста цен на товары и услуги. Подрываются мотивы к трудовой деятельности, обостряется проблема реализации товаров на  внутреннем рынке. Ослабление позиций властных структур. Между инфляцией и безработицей существует обратно-пропорциональная зависимость (растет безработица – уменьшается инфляция).

41.Причины и источники инфляции.
Причины и источники инфляции.

В какой бы форме не протекала бы инфляция, она является результатом неравновесия на различных рынках и связана с факторами, которые дезорганизуют денежное обращение. Причины, вызывающие инфляцию:

· Монополия государства на эмиссию денег.

· Дефицит государственного бюджета.

· Деформация народно-хозяйственной структуры.

· Дисбаланс внешней торговли.

· Монополизм цен.

· Неправильная налоговая политика.

· Инфляционные ожидания.

Ц.Б. проводит в рыночную экономику эмиссию денег, и когда у государства расходы больше чем доходы, банк выпускает денег больше, чем это нужно для нормального товарооборота в стране. Огромные расходы связаны с содержанием военно-промышленного комплекса вызывают дополнительную эмиссию денег.

Субъектом который раскручивает инфляцию, является монополия, потому, что она сокращает рамки конкурентной борьбы и ведет к уменьшению предложения товаров и услуг.

Определенным толчком для роста инфляции могут стать высокие налоги и процентные ставки по кредиту.

Внешним толчком инфляции является рост цен на мировых рынках. В этом случае считается, что инфляция, как бы, импортируется из вне в данную страну.

Если взять российскую экономику и ее инфляционную ситуацию в начале 90-ых годов, можно назвать ряд дополнительных факторов которые усугубили инфляцию в России:

1. Развал СССР и СЭВ. Это привело к развалу кооперационных связей и уменьшению предложения товаров.

2. Деньги перестали быть всеобщим покупательным средством из-за развала хозяйственных связей, а бартер лишь усиливает инфляцию.

3. Огромным бюджетный дефицит.

4. Утяжеленная структура российской экономики, которую она унаследовала от СССР.

5. Огромное количество неэффективных предприятий и производств.

42.Система антиинфляционных мер.
Система антиинфляционных мер.

Государство на усиливающуюся инфляцию может отреагировать двояко: Формирование условий наименее болезненных по адаптации населения. Разработать систему мер, способных противостоять инфляции.

При умеренной инфляции вырабатывается тактика не противоборства с ней. Попытки заглушить ее негативные последствия (затормозить падение курса национальной валюты, заинтересовать бизнес в инвестировании).

При глубокой инфляции надо погасить потери потребителей от нее, т.к. может быть снижен жизненный уровень. Государство может: индексировать доходы или компенсировать потери от инфляции.

Преимущества адаптационных мер: снижает социальную напряженность в обществе, барьеры для(от) снижения уровня жизни. Но тогда затягивается период выхода экономики из инфляции. Компенсации осуществляются за счет бюджета, что приводит к дефициту бюджета. Причины инфляции не устраняются, а только смягчаются.

Путь борьбы с инфляцией: Это может привести к значительным потерям в народном хозяйстве. Для снижения инфляции на 1% безработица должна быть на 2% выше своего естественного уровня. Реальный ВНП на 4% уменьшится по сравнению с потенциальным.

Начиная с 1960 годов правительства многих стран проводят политику цен и доходов – ограничение зарплаты. Она означает административную политику, а не рыночную стратегию борьбы с инфляцией предполагает уничтожение ее причин. Государство должно обязательно включить 2 блока мер:

1. Регулирование совокупного спроса.

2. Регулирование совокупного предложения.

Сейчас есть 2 направления антиинфляционной политики: кейнсианское и монитористское.

Кейнс считал, что надо поднять уровень предложения создав эффективный спрос и за счет дешевого кредита. Государство предоставляет частным фирмам государственные займы (создается прецедент дополнительного инвестирования).

Частные фирмы связаны со смежными фирмами, которым они дают дополнительные заказы, следовательно, сокращается спад производства, снижается безработица, само увеличенное предложение способствует снижению цен, следовательно, сокращается инфляция. Особенность – углубление бюджетного дефицита. Кейнс предлагает, что бы бюджетный дефицит не покрывался дополнительной эмиссией денег. Лучше прибегнуть к государственным займам, которые можно потом погасить.

Монитористское направление: в 1970 году была острая инфляция. Нужны были меры для ее погашения. Формируется монитористское направление. Его основа – сокращение совокупного спроса. Милтон Фридман – родоначальник направления. Реализация его стабилизационной программы позволила за 6 месяцев вывести из кризиса США. Монитористы акцентируют внимание на рост предложения, который не требует дополнительного инвестирования. Рекомендации:

· Продавать все, что только можно (ресурсы, информацию).

· Вести решительное наступление на монополизм.

· Поощрение малого и среднего бизнеса.

· Разумная приватизация.

· Либерализовать рынки.

· Убрать преграды для притока иностранного капитала.

Способы сокращения совокупного спроса:

· Осуществить денежную конфискационную реформу.

· Заморозить сбережения населения.

· Поощряются покупки недвижимости, дорогих вещей.

· Сокращение социальных программ.

· Прекратить поддержку неэффективного производства, следовательно, уменьшение дефицита бюджета. 

Монитористские идеи осуществлялись в три этапа:

1. Конфискационная денежная реформа.

2. Сокращается бюджетный дефицит и дорожает кредит.

3. Снижаются налоговые ставки.

Если рассмотреть все меры борьбы с инфляций, то их можно поделить на прямые и косвенные.

Прямые – регулирование кредитов, цен, зарплаты, валютного курса и внешней торговли. Эти меры больше подходят для России в силу неразвитости у нас рыночных отношений.

Косвенные – регулирование  общей массы денег через управление печатными станками, регулирование процентных ставок коммерческих банков через управление ими со стороны ЦБ, регулирование обязательных денежных резервов у коммерческих банков, регулирование и проведение операций с ценными бумагами на открытом рынке.

43.Экономические функции гос-ва. Роль государства.
История эволюции представлений о роли государства в экономике.

Необходимость вмешательства государства в экономику никто не оспаривает. В каких размерах, и каковы направления государственного вмешательства в экономику? Есть много взглядов на эти вопросы. Отсюда и разные подходы к вмешательству государства в экономику. Можно внедрять государственные монополии на управление хозяйством. Экономика может быть эффективной без вмешательства государева. Китайский вариант: сочетание рыночных и государственных регуляторов. Социально ориентированное хозяйство – в Германии и Австрии.

История государственного регулирования восходит к концу средневековья. Основной экономической школой была школа меркантилистов – активное вмешательство государства в экономику. Золото – главный показатель богатства страны. Они призывали государственных деятелей поощрять экспорт из страны и сдерживать импорт в страну.

Классическая теория – следующая ступень. Это работа Смита «о причинах и природе богатства народа». В соответствии с ним, государство должно обеспечивать безопасность жизни человека и его собственности, разрешать споры, а для всех субъектов хозяйствования должно гарантировать экономические свободы: свободы выбора сферы деятельности, свобода конкуренции, торговли.

Кейнсианская теория: государство должно активно вмешиваться в экономику. Так как у рынка недостаточно рычагов регулирования экономики и выведения ее из кризисов. Главные черты этой модели: 

1. Высокая доля национального дохода.

2. Создание обширной зоны государственного предпринимательства на основе создания государственных и смешанных предприятий.

3. Широкое использование бюджетно-финансовых и кредитно-финансовых стабилизаторов для сглаживания циклических колебаний, поддержания высоких темпов роста и уровня занятости населения.

Неконсервативная модель – ее сторонники считают необходимым воссоздать классический механизм накопления и возродить свободу частной предпринимательской деятельности. Государство должно обеспечить условия для накопления капитала и повышения производительности труда. Государство должно лишь косвенно влиять на экономику. Главная роль в экономическом развитии должна отводиться рыночным силам.

Сущность государственного регулирования экономики.

Государственное регулирование экономики – это система законодательных, исполнительных и контролирующих мероприятий направленных на стабилизацию социально-экономических процессов и приспособления их к изменяющимся условиям общественного развития. Государственное регулирование явилось ответом на проблемы связанные с кризисом перепроизводства, массовой безработицей, необходимостью социальной защиты населения, наличием малорентабельного или убыточного производства, нарушение денежного обращения и многие другие проблемы.

Сейчас особенно важна роль государственного регулирования в развивающихся странах, а так же в государствах которые осуществляют постепенный переход от административно-командных методов руководства и директивного планирования к рыночным отношениям.

Основными задачами государственного регулирования экономики является:

· Стимулирование экономического роста.

· Обеспечение занятости населения.

· Разрешение нарушений появляющихся в денежном обращении.

· Создание условий, поощрение прогрессивных структурных изменений в экономике.

· Поддержка экспортных отношений в стране.

· Инвестирование производства.

Объекты государственного регулирования экономики – различные сферы, отрасли, регионы, а так же ситуации или условия социально-экономического развития.

Основными объектами государственного регулирования являются:

· Экономический цикл.

· Денежное обращение.

· Условия конкуренции.

· Подготовка кадров.

· Структура хозяйства страны.

· Социальные отношения.

· Платежный баланс.

· Окружающая среда.

· Внешние экономические связи.

Каждый названный объект является очень важным с точки зрения оптимального функционирования экономики, но с точки зрения глобального влияния на хозяйственную коньюктуру необходимо выделить 3 важнейших объекта:

1. Регулирование экономического цикла.
Регулирование экономического цикла сводится к выработке государством анти циклической политики, а она состоит в стимулировании спроса на товары и услуги, капиталовложения и занятость населения в условиях кризиса и депрессии и наоборот, тормозить, препятствовать росту спроса, капиталовложений и производства во время подъемов, что бы сократить перепроизводство и перенакопление капитала. Это делается для того, что бы уменьшить глубину, продолжительность возможного спада производства, занятости населения в будущем.
2. Структура экономики (народного хозяйства страны).
Государственное регулирование в области отраслевой, региональной и территориальной структуры экономики осуществляется с помощью финансовых стимулов и государственных капитальных вложений. Потому, что они обеспечивают структурную перестройку экономики, могут поощрять развитие отдельных отраслей производства, которые удовлетворяют потребности в материальных благах и услугах.
3. Денежное обращение.
Регулирование денежного обращения направлено на борьбу с инфляцией. Параллельно это будет воздействовать на цены, занятость населения, платежный баланс, социальные отношения, внешнеэкономические связи и многое другое.

Основные важнейшие экономические функции государства в рыночной экономике:

1. Создание правовой основы для принятия экономических решений, т.е. государство разрабатывает и принимает законы которые регулируют предпринимательскую деятельность, а так же определяют права и обязанности граждан.

2. Обеспечение стабильного развития экономик. Правительство использует бюджетно-налоговую и кредитно-денежную политики для преодоления спадов производства, для сглаживания инфляции, снижения безработицы, поддержания стабильного уровня цен, поддержания стабильного уровня национальной валюты.

3. Обеспечение социально-ориентированного распределения ресурсов. Государство обеспечивает, организует производство товаров и услуг, которым не занимается частный сектор. Оно создает условия для развития сельского хозяйства, связи, транспорта, определяет расходы на оборону страны, на науку, формирует программы развития образования, здравоохранения.

4. Обеспечение социальной защиты граждан и социальных гарантий гражданам. Государство обязано гарантировать минимальный размер заработной платы, пенсий, выплат по безработице.
Основные формы и методы государственного регулирования экономики.

К формам государственного регулирования относятся различные регуляторы, стабилизаторы, социальные компенсаторы, система государственного контроля. Бюджетно-финансовая политика, фискальная политика, денежно-кредитная политика, политика регулирования доходов, социальная политика, внешнеэкономическая политика. Одной из высших форм государственного регулирования является экономическое программирование, его по-другому называют индикативным планированием (индикативное – рекомендательное).

Экономическое планирование – это процесс ориентации государством развития общественного производства посредством регуляторного и комплексного воздействия на его структуру, в соответствии с тем вариантом социально-экономического развития который заранее предусмотрен. Оно возникло сразу после второй мировой войны в таких странах как Франция, Нидерланды, Норвегия, Япония.

1. Экономическое программирование сводится к ранжированию (выбору) приоритетов в экономическом развитии страны между которыми всегда есть противоречивые моменты.

2. При экономическом программировании увязываются выборные цели и система методов, тактических приемов, регуляторов для достижения приоритетов.

3. Разработка экономических прогнозов развития экономики.

Методы государственного воздействия на экономику.
Государство воздействует на рыночный механизм через свои расходы, налогообложение, прямое регулирование экономики и государственное предпринимательство.

Методы государственного регулирования экономики подразделяются на:

· Административные.

· Экономические.

· Правовые.

· Социально психологические.

Административные методы необходимо применять очень осторожно, потому, что они базируются на силе государственной власти и включают в себя различные меры запрета, принуждения, разрешения.

Меры принуждения используются государством в законодательном порядке для защиты окружающей среды, иногда переквалификации кадров, стабилизации социальных отношений. В странах с развитой рыночной экономикой административные методы регулирования используются в незначительных размерах и могут возрастать в критических ситуациях.

Экономические меры государственного регулирования – основные методы воздействия государства на экономику:

· Регулирование учетной ставки ЦБ.

· Установление и изменение размеров минимальных резервов коммерческих банков.

· Операции на открытом рынке с ценными бумагами.

Страны с развитыми рыночными отношениями постоянно ищут оптимальное сочетание государственного регулирования и функционирования естественно сложившегося рыночного механизма. Государство должно осуществлять регулирование экономики по следующему принципу: Конкуренция везде, где возможно, а регулирование там, где это необходимо.

Уровни государственного регулирования:

1. Микро уровень (предприятия, корпорации).

2. Мезо уровень (отрасль).

3. Макро уровень (общегосударственный уровень).

Методы государственного регулирования подразделяются на прямые и косвенные.

Прямы методы не дают объекту регулирования свободы в принятии решений. Экономическое законодательство, контроль над доходами, контроль над ценами, экспортные и импортные квоты, лицензии на ту или иную деятельность, экономические стандарты.

Косвенные методы – предоставляют объекту регулирования право выбора при принятии решений: государственные расходы и закупки, налоги, банковский процент, нормы обязательных резервов для коммерческих банков, покупка и продажа ценных бумаг, таможенные пошлины, валютный курс.
Проблемы и ограничения государственного вмешательства в экономику.

Существуют ограничения для государственного регулирования экономики:

Недопустимы любые действия государства, которые разрушают рыночный механизм. Рынок во многом является самонастраивающейся системой и поэтому влиять на него надо только косвенными, экономическими методами. Среди методов государственного регулирования не существует совершенно непригодных и не эффективных, а так же не существует абсолютно идеальных и эффективных методов регулирования.

44.Кредитно-банковская система. Структура.
Понятие и типы денежных систем.

Денежная система – это исторически сложившаяся в каждой стране и законодательно установленная государством форма организации денежного обращения. Рынок невозможен без денег, а значит и без денежного обращения. Денежное обращение – это движение денег опосредствующее движение товаров и услуг и движение финансового рынка.

Важнейшими элементами денежной системы являются:

· Национальная денежная единица.

· Система эмиссии денег.

· Форма денег.

· Валютный паритет.

· Институты денежной системы, т.е. государственные и не государственные учреждения, которые регулируют денежное обращение в стране.

Существуют различные системы денежного обращения. Они исторически сложились и законодательно закреплены государством в каждой стране.

В зависимости от вида обращающихся денег выделяют 2 системы денежного обращения:

1. Система обращения металлических денег. 

Когда обращаются полноценные золотые и серебряные монеты. А кредитные деньги свободно на них обмениваются.

2. Система обращения кредитных денег. 

Это когда золото вытеснено из обращения. Кредитные бумажные деньги нельзя обменять на золото.

История свидетельствует о существовании еще 2 типов систем денежного обращения:

1. Биметаллизм.
Когда в качестве денег используется 2 метала, золото и серебро (16-19 века).
2. Монометаллизм.
В качестве денег используется 1 метал – золото. А бумажные и кредитные деньги свободно обмениваются на метал. Система монометаллизма существовала в виде трех стандартов:

1. Золотомонетный (свободно обращались золотые монеты).

2. Золотослитковый (предусматривалась возможность обмена слитками золота).

3. Золотодевизные (банкноты разрешалось обменивать на иностранную валюту (девизы) и потом можно было ее разменять на золото).

Мировой экономический кризис (1929-1933 годы) положил конец эпохе монометаллизма и на его место пришла денежная система неразменных кредитных денег. Ее черты:

· Произошла демонетизация золота.

· Произошла отмена золотого содержания банкнот.

· Значительно расширился безналичный оборот.

· Господствующее положение занимают кредитные деньги.

· Усиливается эмиссия денег в целях кредитования частного предпринимательства и государства.

· Осуществляется государственного регулирование денежного обращения.

Так же различают следующие системы:

1. Денежная система с твердым обеспечением.

2. Свободное денежное обращение.

В системе с твердым обеспечением нехватку денег обеспечивает законодательное положение о нормах покрытия. В этих системах есть опасность нехватки наличных денег в хозяйстве (дефляция). Нехватку трудно восполнить из-за нехватки или отсутствия золотых запасов.

При свободном денежном обращении всегда существует опасность чрезмерного увеличения денежной массы (инфляция) потому, что не существует никаких законодательных покрытий.
Денежная масса и ее структура.

Денежная масса – это совокупность всех денежных средств, находящихся в хозяйстве страны в наличной и безналичной формах.
В структуре денежной массы выделяют 2 части.

· Активная. 

Денежные средства реально обслуживающие хозяйственный оборот.

· Пассивная. 

Денежные накопления и остатки на счетах.

Особое место занимают квази деньги. Квази (лат.) – почти, что; будто  бы.

Квази деньги – это денежные средства на срочных счетах сберегательных вкладов, в депозитных сертификатах и акциях инвестированных фондов. Отдельно выделяют деньги центрального банка. Это совокупность наличных денег (банкноты и металлические деньги) плюс деньги для безналичных расчетов (бессрочные вклады).

Деньги центрального банка – это суммарная денежная масса в народном хозяйстве страны. Денежная масса которой располагает народное хозяйство зависит от спроса не деньги.

Предложение и спрос на деньги определяют объем и коньюктуру рынка.

Для характеристики денежного предложения применяют денежные агрегаты: М0, М1, М2, М3, L.

М0 – количество наличных денег в стране.
М1 – вбирает М0 + счета до востребования, чековые вклады, кредитные карточки.
М2 – вбирает М1 + срочные вклады небольших размеров.
М3 – вбирает М2 + срочные вклады крупных  размеров.
L – вбирает М3 +большая часть ценных бумаг имеющих 18 месячный срок погашения (сберегательные облигации, казначейские векселя и другие ценные бумаги выпускаемые государством)

45.Реформирование Банковской системы в России
Банком является кредитная организация, имеющая исключительное право на осу​ществление в совокупности следующих банковских операций: привлечение во вклады денежных средств физических и юридических лиц; размещение указанных средств от своего имени и за свой счет на условиях воз​вратности, платности, срочности;открытие и ведение банковских счетов физических и юридических лиц. 

Небанковской считается кредитная организация, которая имеет право осуществ​лять отдельные предусмотренные данным законом банковские операции в установлен​ных Банком России допустимых сочетаниях.

Иностранным банком признается кредитная организация, зарегистрированная в качестве банка на территории иностранного государства в соответствии с его законо​дательством.
Первый этап с 1841 г. по 1917 г. 

До проведения одной из важнейших экономических реформ – отмены крепостного права – банковская система страны состояла в основном из дворянских банков, сферой их деятельности являлся поземельный кредит, который предоставлялся под залог помещичьих имений из расчета числа крепостных “душ”, а также драгоценностей. Первый Дворянский банк был учрежден в 1854 г. с конторами в Петербурге и Москве и назывался “Банк для дворянства”. Кредитованием промышленности и торговли занимались прежде всего банковские фирмы и менялы, широко процветало ростовщичество. С 60-ых годов стали учреждаться акционерные коммерческие банки, развитие которых активизировалось в 90-е годы. /2/ 

Рождение Б.С.Р. относят к середине прошлого века и связывают с Указами Николая I (октябрь 1841 г.) о создании первых заведений типа сберегательных касс и Александра I (май 1860 г.) об образовании Государственного банка Российской Империи. В 1895 г. по настоянию и инициативе министра (с. 70) Витте был принят Устав сберегательных касс и они стали называться государственными, что подчеркивало ответственность государства за собранные средства. /2/

До отмены крепостного права казенные банки в России больше походили на сберегательные кассы. Началом развития капиталистической кредитной системы стал созданный в 1860 г. Государственный банк.
Главным источником средств Госбанка до середины 80-ых г.г. были оплачиваемые процентами вклады и текущие счета, позже средства Государственного Казначейства. Этим царский Госбанк отличался от центральных банков Западной Европы, которые не принимали вкладов, а сосредотачивали у себя лишь денежные резервы других банков, и развивали свои операции в основном за счет эмиссии банкнот и собственных средств.
Второй этап с 1917 г. по 1990 г. 

После Октябрьской революции 1917 г. банковская система страны подверглась существенным преобразованиям. Их содержание и направленность определялись идеологическими и экономическими концепциями партии большевиков.

В итоге страна получила своеобразный “единый банк” в лице Народного банка РСФСР. Основное внимание он вынужден был уделять организационным вопросам, таким как принятие на баланс активов и пассивов национализированных банков. В ряде случаев эта работа нарушалась из-за того, что-то или иное учреждение банка, оказавшись на территории, контролируемой белым движением, подвергалось денационализации. 

В течении 1922-1925 г.г. создаются акционерные банки : Промышленный банк, Электробанк, Внешторгбанк, и Среднеазиатский банк, кооперативные банки : Всехобанк и Укроинбанк, коммунальные банки : Цекомбанк и местные коммунальные банки, система сельскохозяйственного кредита : Центральный сельскохозяйственный банк, республиканские банки и общества сельскохозяйственного кредита; общества взаимного кредита. К октябрю 1925 г. в стране насчитывалось 1211 банковских учреждений. Сформированная в СССР к началу 30-х годов в общих чертах командно-административная система управления экономикой потребовала завершения централизации банковской системы. В этих целях в 1930 – 1932 г.г. была проведена кредитная реформа. Её идейная направленность определялась все той же мыслью о “едином банке”. Началом коренной реформы банковской деятельности послужило постановление СНК СССР от 30 января 1930 г. о кредитной реформе, которым был запрещен коммерческий кредит, он был заменен прямым банковским кредитованием. В итоге в лице Госбанка был создан единый центр краткосрочного кредитования. Заключительным аккордом реорганизации банков под командно-административную систему являлось постановление ЦНК и СНК СССР от 5 мая 1932 г. “Об организации специальных банков долгосрочных вложений”. Им был завершен процесс превращения специальных банков в банки долгосрочных вложений. Специальный банки становились банками преимущественно безвозвратного бюджетного финансирования. Всесоюзные специальные банки организуются в составе Народного комиссариата финансов СССР.
Советская банковская система включала в себя также банки за границей с участием капитала советских организаций. Совзагранбанки и их отделения работали в следующих странах: во Франции – Коммерческий банк для Северной Европы в Париже; в Великобритании – Московский народный банк Лондоне с отделениями в Ливане (Бейрут) и Сингапуре; в ФРГ – Ост-Вест Хандельсбанк во Франкфурте – на Майне; в Люксембурге – Ист-Вест Юнайтед банк; в Австрии – Донау банк в Венне. Вышеназванные банки были созданы для расчетно-кредитного обслуживания предприятий и организации СССР и других социалистических стран. Основной задачей этих банков была поддержка развития внешне – экономических связей страны. Банки выполняли депозитные, кредитные, расчетные, валютные и прочие операции на международных финансовых рынках.
Третий этап с 1990 г. по 17 августа 1998 г. 

В этот период возникает необходимость в соответствующей законодательной базе, юридически запрещающей статус как центрального банка, так и коммерческих банков. Законы были приняты в декабре 1990 г.. На союзном уровне Верховным Советом СССР 11 октября 1990 г. были приняты законы “О государственном банке СССР” и “О банках и банковской деятельности”, в Российской Федерации – законы о “Центральном банке РСФСР (Банке России)” и о “Банках и банковской деятельности в РСФСР (2 декабря 1990 г.)”. С принятием этих законов развитие сети коммерческих банков характеризовалось более быстрыми темпами и определенной уверенностью.

В конечном итоге существовала необходимость долгосрочной концепции перехода России к экономике рыночного типа и демократической государственности, которым соответствует качественная иная банковская система, нежели для централизовано планетарной экономики и тоталитарного государства. Банковская система являлась важным звеном отечественной экономики. Именно в следствие значительной аккумуляции денежных средств, банки могли оказывать значительное влияние на курс национальной валюты, и на приток денег в казну, путем операции с государственными ценными бумагами. В условиях непрекращающегося кризиса, неплатежей банковская система призвана удерживать объем денежной массы в рамках, обеспечивающих функционирование экономики. Эффективное перераспределение средств в отечественной экономике на том этапе способна обеспечить только государственная программа, разработанная с учетом мирового опыта и отечественных реалий. Третий этап связан с реформации экономики страны, усиленным развитием деятельности коммерческих банков и появлением специализированных кредитных институтов. В результате ухудшения экономической ситуации происходит спад производства, нарушения товарно-денежных отношений, которые привели к экономическому кризису и изменению банковской системы.

Современная банковская система состоит из двух ярусов. 

1. ярус составляет: Центральный федеральный резервный банк, как правило, он один и принадлежит гос-ву. В США с начала  ХХ века действует федеральная система из нескольких резервных банков.    

   Функции Центрального банка: 1.Эмиссия денежных знаков, обеспечение устойчивости денежного обращения. 2.Установление межбанковского процента (клиенты ЦБ, другие банки).

3.хранение официальных золотовалютных резервов,

4.предоставление кредитов и выполнение расчетных операций для правительства,

5. аккумуляция и хранение кассовых резервов других кредитных учреждений – коммерческих банков, страховых и пенсионных фондов,

6. кредитование коммерческих банков,

7. эмиссия кредитных денег – предоставление кредитов коммерческим банкам и кредитным учреждениям.

 2 ярус. Составляют коммерческие банки. Коммерческий  банк может быть универсальным, т.е. оказывающим все возможные услуги, а может специализироваться на отдельных банковских операциях. Например, ипотечные банки специализируются на предоставлении  долгосрочных кредитов под залог недвижимого имущества (земли, зданий), инвестиционные – финансируют капитальные вложения в производство на длительный срок.

46.Сущность кредита, формы, функции.
Сущность, источники, принципы, функции и формы кредита.

Современная рыночная экономика не мыслима без разветвленной, глубокой и многообразной системы кредитных отношений.

Кредит (лат.) – долг, ссуда.

Кредит – это форма движения ссудного капитала.

Важнейшими источниками кредита являются:

1. Средства предназначенные для восстановления элементов основного капитала, которые накапливаются в амортизационном фонде.

2. Часть оборотного капитала, т.е. деньги которые высвободились из-за несовпадения времени продажи товара и закупки сырья, выплаты заработной платы и т.д.

3. Часть прибавочной стоимости (прибыли) которая предназначена для расширения воспроизводства.

4. Движение средств бюджетной системы, целевых фондов, резервов.

5. Доходы и накопления населения.

Принципы кредита:

· Платность.

· Срочность.

· Возвратность.

· Материальная обеспеченность.

Функции кредита: 

· Воспроизводственная.

· Стимулирующая.

· Контрольная (контролирующая).

· Пере распределительная.

· Способствует концентрации и централизации производства и капитала.

· Способствует экономии издержек обращения (особенно коммерческий).

Формы кредита:

· Коммерческий.

Предоставляется одним предпринимателем другому в виде продажи готовой продукции с отсрочкой платежа. Отсрочка платежа производится под вексель.

· Банковский.

Предоставляется банками предпринимателям в денежной форме, т.е. в виде денежной ссуды. Сейчас это основной вид кредита.

Еще существуют следующие виды кредита: 

· Потребительский кредит.

· Сельскохозяйственный кредит.

· Ипотечный кредит.

· Государственный кредит.

· Международный.

Сущность и функции кредита реализуются через кредитную систему государства.

Кредит рассматривается в 2 аспектах:

1. Функциональном.

Кредитная система – это совокупность кредитных отношений, форм и методов кредитования. Эта кредитная система представлена банковским, коммерческим, потребительским, государственным и международным кредитами.

2. Институциональном.

Совокупность кредитных институтов которые создают, аккумулируют и предоставляют денежные средства по основным принципам кредитования.

47.Финансовая система, бюджет, профицит и дефицит, госдолг.
Финансы – важный инструмент управления экономикой.
Финансы – система образования и использования фондов денежных ресурсов на основе распределения и перераспределения совокупного общественного продукта и национального дохода. Финансы связаны с ценой, зарплатой и кредитом. Они возникают в условиях товарно-денежных отношений под влиянием развития функций и потребностей государства. Изначально этот термин употреблялся как понятие связанное с системой денежных отношений, образованием денежных ресурсов, которые государство использует для выполнения своих функций (экономических и политических).

Бывают:

1. финансы населения – доходную их часть образуют первичные доходы семей, а расходы – все расходы и сбережения населения.

2. финансы хозяйствующего субъекта – выражают денежные отношения, которые возникают в ходе их экономической деятельности и обеспечивают процессы производства и получение прибыли.

3. финансы государства – связаны с первичным распределением и потреблением  части совокупного общественного продукта в целях образования денежных фондов, необходимых государству для выполнения различных функций. Материальное содержание государственных финансов воплощается в государственных и местных бюджетах, спецфондах и госпредприятиях.
Функции госфинансов:

4. 1. инструмент воздействия на процесс общественного воспроизводства.
5. 2. инструмент для поддержания темпов экономического роста

6. 3. используется для поддержки важных отраслей страны.

7. 4. используется для осуществления структурной перестройки экономики.

8. 5. используется для ускорения научно технического прогресса.

Финансовая политика государства – мероприятия государства по мобилизации финансовых ресурсов, их распределению и использованию на основе финансового законодательства страны.

Принципы построения финансовой политики государства:

1. принципы единства (в бюджете сосредоточен доход и расход)

2. принцип полноты (учитывает все затраты и поступления по статье бюджета)

3. принцип реальности (правдивое отражение доходов и расходов государства)

4. принцип гласности (обязательное информирование населения об основных расходах и источниках доходов бюджета).

Основные направления финансовой политики:

 - проведение мероприятий по переводу предприятий на рыночные отношения.

 - оздоровление денежно-кредитной системы.

 - комплекс мер по социальной защите населения.

Государственная финансовая система – совокупность финансовых звеньев:

1. государственный бюджет – крупнейший централизированный денежный фонд, находящийся в распоряжении правительства.
2. местные финансы – охватывает широкую группу налогов, систему местного кредита и специальных фондов. Структура определяется государственным устройством и соответствующим административным делением государства.
3. финансы госпредприятий – за ними закреплены основные и оборотные фонды. Они находятся на самостоятельной смете и осуществляется регламентир. законом взаимодействия с госбюджетом

4. специальные правительственные фонды – отделены от госбюджета и управляются центр. властями (фонды соцстрахования, целевые фонды).

Государственный бюджет – форма образования и расходования денежных средств, предназначенных для финансового обеспечения задач и функций государства и местного самоуправления. Проект бюджета ежегодно обсуждается в госорганах. Госбюджет – компромисс между основными социально- экономическими группами в стране, между общегосударственными и частными по проведению налогообложения.

Бюджетная система страны – совокупность бюджетов всех уровней и государственных внебюджетных фондов.

Доходная часть бюджета: налоговые поступления, неналоговые поступления(доход от госимущества, дивиденды по акциям), госзаймы, эмиссия денег, таможенные сборы.

Расходная часть: социальные услуги, хознужды, вооружение и обеспечение внешней политики, административно-управленческие расходы, платежи по госдолгу.
Бюджетный дефицит:

Источники – 1) затратный механизм хозяйствования, 2) административно-командная система управления экономикой.

Причины:

1. спад общественного производства

2. рост предельных издержек общественного производства

3. массовый выпуск пустых денег

4. увеличение затрат на содержание ВПК

5. большой оборот теневого капитала

6. большие непроизводительные расходы (хищения, приписки, потери)

Способы финансирования:

1. кредитно денежная эмиссия

2. увеличение налоговых поступлений бюджета.

Государственный долг – сумма непогашенных дефицитов госбюджетов, накопленных за определенное время. Бывает внутренний –гос-во должно своим гражданам, и внешний – должно международным организациям.
Система управления госдолгом:

1. изучение конъюнктуры на рынке ссудных капиталов.

2. выпуск новых займов и выработка новых условий для них

3. маневрирование с выплатой % займом

4. маневрирование со ставками % по кредитам
48.Деньги.
Происхождение, сущность и функции денег.

В экономической теории существует ряд направлений экономической мысли, которые по-своему трактуют вопрос о происхождении денег.

Концепции происхождения денег:

1. Эволюционная. История их возникновения объясняется как результат развития общественного разделения труда, обмена и товарного производства.
2. Рационалистическая. Представители ее отстаивают мысль, что происхождение денег объясняется соглашением между людьми. Эта идея господствовала до конца XVIII столетия, но многие современные экономисты придерживаются этой концепции.
Наиболее общее определение денег:  Деньги  - это товар особого рода, который выполняет роль всеобщего эквивалента.

Это означает, что такой товар обязан соизмерять своей стоимостью стоимость всех товаров предлагаемых на рынке. В истории развития человеческого общества и обменных процессов известны такие примеры, когда в роли денег выступали: ракушки, камушки, палочки, скот, меховые шкурки, соль.

Функции денег:

1. Мера стоимости.
Главной и основной функцией является мера стоимости. Выполняя эту функцию деньги соизмеряют стоимость всех предлагаемых к обмену товаров. Эту функцию деньги выполняют идеально, т.е. при определении стоимости других товаров не нужно иметь в наличии деньги. Существует большое количество товаров, все они имеют разную стоимость, для того что бы соизмерить их цены в любом государстве применяется масштаб цен. 

Масштаб цен – это весовое количество денежного металла, которое в данной стране является всеобщим эквивалентом.  В каждой стране основная денежная единица делится на более мелкие денежные единицы.

2. Средства обращения.
Долгое время товарообмен осуществлялся в Вите Т-Т. С появлением денег обмен стал осуществляться по формуле Т-Д-Т. Деньги выполняют роль простого посредника между актами продажи и купли.
3. Средства накопления и образования сокровищ.
Выполнение деньгами этой функции вызывается (объективно) потребностями рынка и товарного производства. Каждый производитель, что бы оградить себя от рыночной стихии должен иметь определенный запас денег. Часто эта функция перерастает в образование сокровищ.
4. Функция платежа
Эту функцию деньги начинают выполнять только тогда, когда появляется возможность продавать и покупать товары с отсрочкой платежа (в кредит). Когда наступает время платы денег за взятую вещь – проявляется функция денег как платежного средства. Эту функцию деньги выполняют когда осуществляется выплата стипендий студентам, заработной платы работникам, когда нужно оплатить коммунальные и прочие услуги.
5. Мировые деньги.
Расширение товарно-денежных отношений за пределы национальных границ вызывает к необходимости выполнения деньгами свой 5-ой функции. На мировом рынке деньги выступают как мировое платежное средство, как правило расчеты между странами осуществляются не по каждой сделке, а путем зачета долговых обязательств через международные банки. В практике международных расчетов на ряду с деньгами в виде золотых монет и слитков функционируют денежные знаки отдельных стран. Первым денежным знаком (валютой) был фунт стерлингов. Англия – это первая страна в которой стали проявляется элементы капиталистического производства (текстильная промышленность). Так же применяются доллары США, евро, Йены.

Важнейшим вопросом является вопрос об определи их количества, которое нужно выпустить в обращение в стране, что бы их хватало для обеспечения нормального товарооборота. Это количество определяется законами денежного обращения и в первую очередь основным  законом денежного обращения. Согласно общему (основному) количество денежных единиц должно быть прямо пропорционально количеству товаров и услуг, их ценам и обратно пропорционально скорости обращения денежной единицы.
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M – исходное количество денег, которое нужно выпустить в обращение.

Q – количество товаров и услуг производимых в обществе за определенный период времени.

P – это цены на эти товары и услуги.

V – скорость обращения денежной единицы.

Чем меньше люди, физические лица, будут изымать денег из обращения (накапливать), тем меньше их нужно допечатывать и выпускать в обращение. На основании этой формулы Эрвин Фишер вывел формулу:
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Формула (модель) Фишера. Эта формула четко показывает феномен инфляции. Из этой формулы четко видно, что при увеличении показателя М при неизменном V, будет происходить рост цен.
49.Налоговая система и налоговая политика в России.
Налоги - это обязательные платежи, взимаемые государством (центральными и местными органами) с физических и юридических лиц в бюджет соответствующего уровня. Совокупность законов, правил и практических приемов, относящихся к сбору налогов, называется налогообложением.

 Основными свойствами налогов являются их обязательность и безэквивалентность. Первое свойство связано с тем, что государство изымает определенную часть дохода налогоплательщика в виде обязательного взноса, в порядке общественного принуждения, а второе свидетельствует о том, что уплата налогов не сопровождается прямым встречным исполнением со стороны государства каких-либо обязательств или оказанием услуг.
Функции налогов:

• фискальная,

• регулирующая (экономическая),

• распределительная (перераспределительная).

Налоги являются важнейшими финансовыми поступлениями в государственный бюджет, и в этом состоит фискальная функция налогов. В нашей стране более 80% доходов бюджета дают пять основных налогов:

1.на прибыль, 

2.на добавленную стоимость,

3.подоходный налог с физических лиц, 

4.ресурсные платежи, 

5.акцизы.

Элементы налога.

Прежде чем взимать тот или иной налог, государство в лице законодательных или представительных органов власти в нормативных актах должно определить элементы налога. Элементы налога - это принципы построения и организации налогов.

К элементам налога относятся:

• субъект налога или налогоплательщик;

• объект налога;

• налогооблагаемая база;

• единица обложения;

• налоговые льготы;

• налоговая ставка;

• налоговый оклад;

• источник налога;

• налоговый период;

• срок уплаты налога[32,20].

  Субъект налога, или налогоплательщик, - это юридическое либо физическое лицо, на которое законом возложена обязанность уплачивать налог. Субъект налога не всегда является реальным его плательщиком. Это происходит потому, что существует экономическая возможность переложения тяжести налога с субъекта, который перечисляет налог в бюджет, на другое лицо. Последнее называется носителем налога. Носитель налога - это лицо, которое, в конечном итоге, принимает на себя тяжесть налога и действительно платит налог по завершении процессов переложения налога.  
  Объект налога - это доход или имущество налогоплательщика, которые в силу закона подлежат обложению налогом. Объектом обложения у косвенных налогов выступают обороты по реализации товаров, работ, услуг. Для того чтобы исчислить налог, недостаточно определить его объект, необходимо рассчитать налогооблагаемую базу. Она служит для количественного измерения объекта налога. Таким образом, налогооблагаемая база - это количественная оценка объекта налогообложения. Для ее получения необходимо выбрать единицу обложения - единицу измерения объекта налога. На практике используются денежные (рубли, экю) и натуральные (лошадиная сила) единицы обложения.
По степени компетенции органов законодательной или представительной власти различных уровней в отношении решения вопросов установления и введения в действие налогов, установления конкретных налоговых ставок, сроков уплаты, налоги делятся на:

• федеральные;  • региональные;  • местные.

По форме взимания различают налоги:

• прямые;  • косвенные. 

Прямые налоги • это налоги непосредственно на доходы или имущество налогоплательщика. У прямого налога субъект и носитель налога - одно лицо. К таким налогам относятся, например, налоги на имущество предприятий и физических лиц.

Косвенные налоги непосредственно не связаны с доходами (имуществом) налогоплательщика. Они устанавливаются в виде надбавки к цене или тарифу. Владелец товара (работ, услуг) при их реализации получает с покупателя сумму налога и перечисляет ее государству.

Налоговая система России

Налоговая система - это совокупность налогов, взимаемых государством, форм и методов их установления, изменения и отмены, уплаты, а также организация налогового контроля, формы ответственности за нарушение налогового законодательства[32,24].

 Создание налоговой системы России, отвечающей требованиям рыночной экономики, началось на рубеже 1991-1992 гг.

Действующая в России налоговая система основана на следующих принципах:

- Налоги устанавливаются законами. Этот принцип закреплен в статье 57 Конституции Российской Федерации и из него следует, что законно установленными могут считаться только такие налоги, которые вводятся федеральными и местными законами, законами субъектов Российской Федерации.

- Отрицание обратной силы закона. Согласно этому принципу налоговые законы, приводящие к изменению размеров налоговых платежей, обратной силы не имеют. Поэтому изменения налогового законодательства не распространяются на отношения, возникшие до их принятия.

- Единство налоговой системы, необходимое для обеспечения единства экономического пространства. Этот принцип означает, что на территории России не допускается установление таможенных границ, пошлин, сборов и каких-либо иных препятствий для свободного перемещения товаров, услуг и финансовых средств.   Законодательство не допускает установление налогов, нарушающих единое экономическое пространство страны.

- Строгое разграничение прав по установлению и взиманию налогов между органами власти на разных уровнях. В соответствии с Конституцией Российской Федерации установление общих принципов налогообложения и сборов находится в совместном ведении Российской Федерации и ее субъектов. Состав налогов, взимаемых в России, общие принципы налогообложения установлены Налоговым кодексом РФ. Федеральные законодательные органы власти определяют перечень налогов, сборов, пошлин, взимаемых на территории страны и вводят федеральные налоги и сборы.

- Равное налоговое бремя, которое не допускает установление дополнительных, повышенных по ставкам налогов в зависимости от формы собственности, организационно-правовой формы предприятия, местонахождения налогоплательщика и т.д.

- Однократность налогообложения, которая означает, что один и тот же объект налогообложения может облагаться налогом одного вида только один раз за определенный Законом период налогообложения;

- Безусловный приоритет норм, установленных в налоговом законодательстве, над положениями по налоговым вопросам в законодательных актах, не относящихся к сфере налогообложения;

- Равенство защиты прав и интересов налогоплательщиков и государства. Это значит, что каждый из участников налоговых отношений имеет право на защиту своих законных прав и интересов в установленном законом порядке.

- Определение в федеральном законодательстве перечня прав и обязанностей налогоплательщиков, налоговых органов и их должностных лиц[6,124-125].
Налоговая политика государства

  Налоговая политика представляет собой систему налоговых мероприятий, осуществляемых государством при формировании доходов государства и регулировании экономики[18,26]. Содержание и цели налоговой политики обусловлены задачами государства на каждом этапе развития страны. 

50.Фискальная политика, механизм ее действия.
Фискальная политика – это особый вид  стабилизационной политики государства, заключающийся в манипулировании государственным бюджетом в целом, государственными расходами  и налогами в целях изменения реального объема производства, занятости, контроля над инфляцией, стимулирования экономического роста. Фискальная политика делится на два вида:

дискреционную и недискреционную.  Дискреция – это принцип сознательного волевого вмешательства. Фискальная политика может быть стимулирующей, которая заключается в увеличении государственных расходов на поддержание экономики  и уменьшении налогового бремени. Такая политика приводит к инфляции. Сдерживающая или рестриктивная фискальная политика направлена   на ограничение, уменьшение объема производства, увеличение налоговых ставок, ввод новых налогов. Эта политика  к спаду производства. Но снижает инфляцию и государственный долг.

   Фискальная функция налогов заключается в формировании финансовых ресурсов государства. Распределительная функция – главная функция налогов, заключающаяся в перераспределении доходов государства, воздействии на отрасли экономики, социальной защите населения: инвалидов, малоимущих. Регулирующий характер некоторых налогов обуславливает их применение в качестве инструмента в фискальной политике государства.

Под фискальной политикой (ФС) подразумевается возд-вие гос-ва на на эк-ю коньюктуру по ср-ам объема гос расходов и налогооблажения. ФП м.б.:

1) Дискреционная, т.е. сознат-е регул-е, ф-ция эк S с помощью налогов и гос расх-в, имеющих целью изменение величины нац-го продукта.

2) Недискрец-я пол-ка испол-я так назыв-х встроеных стабилизаторов кот-е автоматически воздей-ют на нац-ю эк S (пол-ку).

ФП м. как благотворно так и болезнено воздей-ть на стаб-сть нац эк-ки.

Пол-ка стабилизации пред. собой действия Прав-ва по контролю над эк-й ситуацией с целью максим-но приблизить V ВНП к его потенциальному уровню, и подержать низкие и стаб-е темпы инфляции. Целью пол-ки эк роста яв-ся увел-е фактич-х объемов ВНП. 

Пол-ка ограничения деловой активности направлена на уменьш-е реального V ВНП по сравнению с его потенциальным уровнем.

Т.о. ФП м.б.: 

Стимулирующая, т.е. направлена на выход из кризиса, для нее хар-ен рост гос расх-в и снижение налогов.

Сдерживающая т.е. эк-ка в стадии перегрева, где наблюдается повышение налогов и снижение гос расх-в.

Т.к. осущ-ие гос расх-в означает использ-е ср-в гос бюджета, а налоги яв-ся осн-м источ-м их пополнения, ФП сводится в основном к манипулир-ю гос бюджетов: гос-во м.финан-ть свои расходы з спос-ми: 1)гос-во м.увел-ть налоговое поступление; 2) гос м.взять в долг у населения; 3)гос м.начать деньги (кредитно-ден-ая пол-ка).  

Фискальная политика - регулирование правительством деловой активности с помощью мероприятий в области управления бюджетом, налогами и другими финансовыми возможностями. Различают два вида фискальной политики: дискреционную и автоматическую. 

Фискальная политика является одним из четырех основных макроэкономических инструментов и опирается на способность правительственных закупок, налогов и трансфертных платежей влиять на национальный доход и реальный ВНП. 

Автоматическая фискальная политика - изменения в правительственных закупках и чистых налогах, вызываемые переходом самой экономики из одного состояния в другое при неизменных ставках налогов и трансфертных программах. 

В период экономического подъема автоматическая фискальная политика предполагает сокращение трансфертных выплат и увеличение налоговых ставок для снижения инфляции. 

51.Возникновение и становление всемирного хозяйства. Важнейшие формы международных экономических отношений.
История показывает, что Рим как мировая экономическая держава, раскинувшая свои владения от Британского архипелага на Севере и Иберицского полуострова на Западе, до Африканских территорий на Юге и деспотий Передней Азии на Востоке, воплощал в себе практически все элементы хозяйственных укладов от коммунистических общин и классически оформленного рабовладения, до зрелого феодализма, классического абсолютизма и отношений, базирующихся на принципах Римского права, т.е., неприкосновенности частной собственности - фундаментальном понятии окончательно восторжествовавшем при капитализме с сопутствующим ему принципом полного равенства для граждан Рима. Таким образом, нет сомнений в том, что именно Римская империя дала прообраз всемирных экономических отношений по производству, распределению, обмену и потреблению жизненных благ, а значит и начало развития всемирного хозяйства.

Последовавшие вслед за великими географическими открытиями исторические события в Англии, именуемые в отечественной литературе временем английской буржуазной революции не означали автоматического прихода новых принципов в формировании международных экономических отношений и всемирного хозяйства той поры. И если исторически английская буржуазная революция и давала право говорить о новых социальных явлениях и тенденциях в мировом развитии, то экономически, юридически и организационно, база для формирования того, что согласно канонам марксизма отождествляется с зарождением всемирного хозяйства во всей совокупности составляющих его взаимосвязей могло быть названо мировым, или всемирным хозяйством, была заложена как начинавшимися индустриальными сдвигами в Великобритании, так и акциями Наполеона Бонапарта, выраженными в так называемом Кодексе Наполеона после завершения Великой французской революции.

С выходом в начале ХХ века на мировую арену социализма, как формы политического устройства и экономического инструмента, мировое хозяйство стало развиваться в рамках двух искусственно противопоставляемых друг другу экономических систем, из которых и складывалось длительное время содержание понятия всемирного хозяйства.

Таким образом, к 80-м годам прочно оформились следующие три составляющие всемирного хозяйства:

- система, ориентированная на ценности рыночной экономики, для которой характерны зрелые формы интернационализации производства и капитала, переходящие в стадию интеграции,

- система, хозяйственные отношения которой ориентировались на политические и идеологические связи, отражавшие хозяйственные интересы отдельных стран господства социализма. Исторически они вели к завершению процесса образования всемирной системы разделения труда.

С образованием и упрочением СССР, а также под влиянием исторических тенденций после завершения второй Мировой войны было принято выделять три самостоятельных системы в рамках всемирного хозяйства:

- система капиталистического хозяйства,

- система социалистического хозяйства,

- система хозяйства развивающихся стран, освободившихся от колониальной зависимости.

52.Международное разделение труда.
Международное разделение труда

Международное разделение труда – объективная основа международного обмена товарами, услугами и знаниями, развития производственного, научно-технического, торгового и иного сотрудничества между странами мира независимо от уровня их экономического развития и характера общественного строя. 

Международное разделение труда можно определить как важную ступень развития общественного территориального разделения труда между странами, которое опирается на экономически выгодную специализацию производства отдельных стран на тех или иных видах продукции и ведет к взаимному обмену результатами производства между ними в определенных количественных и качественных соотношениях. 

МРТ играет все возрастающую роль в осуществлении процессов расширенного воспроизводства в странах мира, обеспечивает взаимосвязь этих процессов, формирует соответствующие международные пропорции в отраслевом и территориально-страновом аспектах. Как и разделение труда вообще, МРТ не существует без обмена, который занимает особое место в интернационализации общественного производства. 

МРТ прошло сложный и трудный путь в своем развитии, прежде чем приобрело современные черты. Всемирное разделение труда – результат многовекового развития производительных сил, углубления национального и межнационального разделения труда, постепенного втягивания новых национальных производств в меняющуюся систему мирохозяйственных связей. 

Процесс формирования международного разделения труда особенно интенсивно стал развиваться после завершения перехода ведущих стран к машинному производству, т. е. примерно с середины XIX в. 

К концу XIX-началу XX в. по мере развития массового производства процесс формирования международного разделения труда в основном завершился. Наряду с чисто торговыми мирохозяйственными связями все большее развитие получали международные производственные связи, невиданные масштабы приняла международная миграция капиталов. 

Процесс развития международного разделения труда имел определенные типичные черты, и до сих пор у МРТ свои особенности, заключающиеся прежде всего в том, что в мировом хозяйстве сохраняется и даже углубляется разрыв между двумя группами стран – промышленно развитыми и развивающимися. На долю первых в настоящее время приходится менее 25% населения и в то же время около 80% совокупного национального продукта и свыше 80% промышленного производства развивающихся стран. Соответственно на страны развивающегося мира приходится 75% населения, но всего немногим более 20% совокупного национального продукта. Их доля в производстве продукции обрабатывающей промышленности составляет лишь 15-17%. Развивающиеся страны по-прежнему выступают в мировом хозяйстве преимущественно как поставщики сырья для индустриальных государств и импортеры готовой продукции. 

Причины такого положения – в длительном действии системы международных экономических отношений, при которой более развитые страны используют аграрно-сырьевую специализацию менее развитых стран в целях их эксплуатации. К закреплению неравноправного положения отсталых в системе МРТ вела колониальная система, поскольку державы стремились придать своим колониям роль поставщиков сырья и некоторых видов продовольствия. В этом же направлении действовали тогда и международные монополии. 

Основным побудительным мотивом МРТ для всех стран мира, независимо от их социальных и экономических различий, является стремление к получению экономических выгод. Реализация получаемого участниками МРТ эффекта в этом случае происходит в результате действия закона стоимости, проявляющегося в различиях между национальной и интернациональной стоимостью товара. Закон стоимости – движущая сила МРТ в условиях товарного производства. 

Поскольку в любых социально-экономических условиях стоимость образуется из затрат средств производства, оплаты труда и прибавочной стоимости, то все товары, поступающие на рынок, независимо от их происхождения участвуют в формировании интернациональной стоимости, т.е. мировых цен. Товары обмениваются в пропорциях, соответствующих законам мирового рынка, в том числе и закону стоимости. 

Реализация преимуществ МРТ в ходе международного обмена товарами и услугами обеспечивает любой стране при благоприятных условиях получение разности между интернациональной и национальной стоимостью экспортируемых товаров и услуг, а также экономию внутренних затрат путем отказа от национального производства товаров и услуг за счет более дешевого импорта. 

К числу общечеловеческих побудительных мотивов к участию в МРТ, использованию его возможностей относится необходимость решения глобальных проблем, стоящих перед человечеством, совместными усилиями всех стран мира. Диапазон таких проблем очень велик: от охраны окружающей среды и решения продовольственной проблемы в планетарном масштабе до освоения космоса. 

При всей сложности и противоречивости современный мир в экономическом отношении есть определенная целесообразная система, объединяемая международно-обобществленным производством при достижении относительно высокого уровня развития. МРТ – это тот «интегратор», который образовал из отдельных элементов всемирную экономическую систему – мировое хозяйство. Являясь функцией развития производительных сил и производственных отношений, МРТ создало объективные условия для растущей взаимосвязи и взаимозависимости воспроизводственных процессов всех стран, расширило пределы интернационализации до общемировых. 

В настоящее время между промышленно развитыми и развивающимися странами опережающими темпами растет внутриотраслевой обмен продукцией обрабатывающей промышленности, в котором среди развивающихся государств наиболее активную роль играют «новые индустриальные страны» (Сингапур, Тайвань, Южная Корея, Бразилия, Мексика, Аргентина, Индия и др). Между развивающимися государствами усиливаются расслоение и дифференциация по уровню экономического развития и характеру участия в МРТ. 

Господствующее направление заняло внутриотраслевое разделение труда на основе предметной, подетальной и технологической специализации производства. Именно это направление МРТ обусловило опережающие темпы роста мировой торговли продукцией обрабатывающей промышленности. 

В результате неравномерности социально-экономического развития в группе промышленно развитых стран продолжают происходить существенные сдвиги в расстановке политических и экономических сил, в первую очередь между тремя центрами – США, Японией и Западной Европой. В сочетании с воздействием отмеченных выше факторов это вызывает необходимость частых перестроек в системе, ведет к постоянному нарушению сложившихся пропорций внешнеэкономического обмена. Изменения в соотношении сил ускорены нарастающим воздействием НТР, вызвавшей беспрецедентный по масштабам и темпам рост международного обмена научно-техническими достижениями. 

Происходит непрерывное возрастание роли транснациональных корпораций в мировом производстве, в международном разделении труда и международном экономическом обмене. ТНК ныне – главная сила производства и международного разделения труда, доминирующий фактор международной специализации и кооперирования, определяющий структуру и географическое направление международной торговли. ТНК контролируют более 40 % промышленного производства мира и примерно такую же долю в международной торговле. Объективно расширение производственной базы ТНК способствует росту мировой экономики и международного экономического обмена, распространению достижений науки и техники между странами, уменьшению межстрановых различий в уровне организации и эффективности производства. 

Во многих районах мира усиливаются интеграционные тенденции в рамках всеобщего процесса интернационализации хозяйственной деятельности. В технико-экономическом плане процессы интефации, развитие специализации и кооперации в мире имеют сходные черты, обусловленные универсальностью происходящего научно-технического переворота, его общемировым значением. 

МРТ подвержено периодическому воздействию структурных и циклических кризисов, нарастающих дисбалансов в международной торговле и, в свою очередь, вызывает их обострения. Так, энергетический и сырьевой кризис 70-х годов и связанный с ним резкий сдвиг в уровне и основных пропорциях мировых цен существенно повысил экономическую и политическую роль международной торговли топливом и сырьем, заставил переходить на энергосберегающий тип производства, внес значительные сдвиги в структуру и географическое распределение мировой торговли, в характер экспортной специализации многих стран. 

Обострение противоречий мирового хозяйства и кардинальные сдвиги в структуре мировой торговли вызвали усиление государственно-монополистических тенденций в их международном значении. Прослеживается тенденция к объединению усилий ведущих стран по коллективному регулированию мирохозяйственных процессов, смягчению отрицательных последствий экономических и валютных потрясений. Отсюда регулярные совещания на высшем уровне руководителей ведущих стран, оживление деятельности и усиление роли таких международных организаций, как ОЭСР, ГАТТ, МВФ, МБРР и др. 

Нарастание объективной потребности в коренной перестройке системы международных экономических отношений показывает, что сложившееся МРТ и базирующиеся на нем мирохозяйственные связи пришли в явное столкновение как с экономическими, так и с политическими интересами отдельных групп стран, в первую очередь развивающихся. В принятых ООН документах признается, что международное разделение труда и международные экономические отношения впредь не могут складываться стихийно, лишь под влиянием законов конкурентной борьбы. Рыночный механизм не может автоматически обеспечить рациональное развитие и использование ресурсов в масштабах мировой экономики. Мирохозяйственные связи требуют межгосударственного развития и управления с целью более справедливого распределения выгод всемирного разделения труда и научно-технического прогресса между всеми нациями. 
53.Вывоз капитала и его формы как проявление интернационализации хозяйственной жизни.
Капитал как экономическая категория – это стоимость, приносящая его владельцу прибавочную стоимость. 
Капитал – это определенный запас ценностей (благ) в денежной или не денежной форме, который приносит доход своему владельцу, обеспечивая самовозрастание богатства, особенно в форме денег

Исходная сумма денег (Д) в качестве капитала совершает кругооборот по схеме:

Д - Т- Д|

где Т символизирует товары, Д – возросшую на величину Д| первоначальную сумму денег. Приращение денег ( Д| ) Маркс назвал прибавочной стоимостью, а самовозрастающие деньги –

капиталом. Формула  Д - Т- Д|  названа Марксом всеобщей формулой капитала. 

Та часть капитала, которая воплощена в средствах производства, называется постоянным капиталом. Другая часть капитала, затрачиваемая на покупку рабочей силы, изменяет свою величину, поскольку наемные рабочие создают новую стоимость, большую, чем стоимость, затраченная на покупку рабочей силы. Эта часть капитала называется переменным капиталом. 
Ссудный капитал – это денежный капитал, собственник которого ссужает свои деньги нуждающимся в них субъектам  рынка на определенный срок за известную плату, называемую ссудным процентом (или просто процентом). Отсюда следует, что процент – это, с одной стороны, доход денежного капиталиста, получаемый им от заёмщика за предоставленную последнему во временное пользование сумму денег. 

Основной капитал – это та часть производительного капитала, которая в течение длительного срока полностью участвует в производстве, но переносит свою стоимость на готовые изделия постепенно и возвращается к собственнику в денежной форме по частям. – долго сохраняет свою полезность, участвует во многих кругооборотах, переносит свою стоимость на готовые продукты (постепенно, по частям).
оборотный капитал – это та часть производительного капитала (прежде всего предметы труда и рабочая сила), которая, целиком участвуя в производстве, переносит свою стоимость на вновь создаваемый продукт сразу. - Натуральная форма преобразуется в иную

полезность, Участвует в одном кругообороте, Переносит свою стоимость на готовые продукты (сразу и полностью).
Каждый индивидуальный капитал представляет собой часть всего общественного капитала, а общественный капитал – совокупность взаимосвязанных между собой индивидуальных капиталов.

54.Развитие интеграционных процессов в мировой экономике (ЕС, НАФТА, АТЕС)
Азиатско-тихокеанское эконономическое сотрудничество (АТЭС)

АТЭС был создан в 1989 году. Его возникновение было обусловлено желанием стран – основателей содействовать экономическому росту, стимулировать и укреплять торговлю, и повысить жизненный уровень в азиатско-тихоокеанском регионе. АТЭС начался со скромной программы отраслевых и торговых переговоров. На сегодняшний день в АТЭС входит 21 страна, включая все основные страны региона и наиболее динамично и быстро растущие страны мира: Австралия, Бруней, Вьетнам, Гонконг, Индонезия, Канада, КНР, Республика Корея, Малайзия, Мексика, Новая Зеландия, Папуа-Новая Гвинея, Перу, Россия, Сингапур, США, Таиланд, Тайвань, Филиппины, Чили, Япония. В 1997 г., одновременно с приемом в АТЭС России, Вьетнама и Перу, введен 10-летний мораторий на дальнейшее расширение состава членов Форума. 

С самого начала АТЭС рассматривал себя не как группировку стран, а как совокупность экономик. Термин «экономика» подчеркивает, что эта организация обсуждает экономические, а не политические вопросы. АТЭС также был образован как свободный консультативный форум без какой-либо организационной структуры или крупного поддерживающего его бюрократического аппарата. Действительно, даже сегодня Секретариат АТЭС, расположенный в Сингапуре, включает в себя только 23 дипломата, выдвинутых экономиками – членами АТЭС в дополнении к 20 местным наемным сотрудникам. АТЭС не является основанной на правилах организацией с полномочиями правопринуждения в отношении торговых споров, как, например, ВТО. Напротив, АТЭС работает на основе консультаций и достижения консенсуса. Новая политика, выработанная на встречах АТЭС, выработана добровольно, и большая часть достигнутого АТЭС прогресса обязана тем примерам, который подают друг другу члены АТЭС, а также давлению со стороны членов «своего круга». Основным элементом процесса является открытый обмен информации между членами АТЭС и общественностью, в том числе созданной системой коллективных и индивидуальных планов действий, детализирующих пути достижения определенных Форумом целей каждой из стран. Эти планы включают в себя подробную информацию о 15 секторах, к которым относятся следующие сферы деятельности: тарифы, нетарифные меры, услуги, инвестиции, стандарты и соответствие, таможенные процедуры, права интеллектуальной собственности, конкурентная политика, государственный заказ, правила, касающиеся происхождения товара, посредничество в спорах, мобильность бизнесменов (деловых людей), внедрение результатов уругвайского раунда переговоров по торговле, сбор и анализ информации. 

На долю участников АТЭС приходится около 40% населения. Совокупный ВВП стран - членов АТЭС составляет свыше 16 триллионов долларов (около 60% мирового ВВП). Страны – члены АТЭС осуществляют 42% мировой торговли. За прошедшее десятилетие АТЭС стал основным средством содействия открытой торговле и экономическому сотрудничеству в регионе. Роль АТЭС за последние годы выросла по своей глубине и масштабу и сейчас включает в себя либерализацию торговли, содействие бизнесу, экономическое и техническое сотрудничество, вопросы молодежи и женщин. 

Члены АТЭС уже давно поняли, что бизнес является основной составляющей их работы, и что для достижения успеха бизнес должен активно привлекаться к деятельности организации. В начале деятельности АТЭС руководители Форума регулярно консультировались с видными представителями бизнеса Азиатско-тихоокеанского региона. В 1995 году лидеры АТЭС решили формализовать эти отношения и создали Деловой консультативный совет (ДКС), который является одним из ключевых рабочих органов АТЭС, через который осуществляется взаимодействие Форума с деловыми кругами экономик-членов АТЭС. Каждая страна-участница АТЭС назначает в ДКС своих представителей (до трёх человек), выражающих интересы широкого спектра национального бизнеса. Большинство стран АТЭС резервирует одно из принадлежащих им мест в ДКС для представителей малых или средних предприятий, в силу того, что малые и средние предприятия играют ключевую роль во всех странах АТЭС. 

Европейское сообщество (ЕС)
Западноевропейский, наиболее "классический" вариант региональной экономической интеграции, представляет собой Европейское экономическое сообщество (ЕЭС) - "Общий рынок", с 1992 года- Европейский Союз (ЕС). Созданию ЕЭС в 1957 г. предшествовало образование Европейского объединения угля и стали (ЕОУС) - международной государственной организации, объединяющей каменноугольную, железорудную и металлургическую промышленности Франции, Италии, Бельгии, Нидерландов, Люксембурга и "Евратом", организацию, объединившую усилия группы стран для разработки и использования в мирных целях атомную энергию. В марте 1957 г. эти страны ("шестерка") подписали Римский договор, вступивший в силу в 1958 г., о создании Европейского экономического сообщества (ЕЭС). Цель ЕЭС - постепенное устранение всех ограничений в торговле между странами-участницами, установление общего таможенного тарифа в торговле с третьими странами, ликвидация ограничений для свободного передвижения людей, капиталов и услуг, разработка и проведение общей политики в области транспорта, сельского хозяйства, создание валютного союза, унификация налоговой системы, сближение законодательства, разработка принципов согласованной экономической политики. В целях претворения в жизнь этих установок была создана сложная и разветвленная организация, институциональная структура - Совет министров ЕЭС, Комиссия европейских сообществ (КЕС), Европейский совет, каждый из которых, в свою очередь, сформировал многочисленные организации и учреждения. Были созданы также Европейский суд и Европейский парламент с целью обеспечить постепенный переход к политической интеграции.

Особенностью западноевропейской интеграции является ее институционализация - она осуществляется в условиях пнонерной роли государств, правительств, создающих влиятельные международно-государственные институции с исполнительно-координационными функциями. Таким образом, интеграционный процесс подталкивается согласованной политикой его участников.

На первом этапе "европейского строительства" был создан Таможенный союз, предполагающий ликвидацию торговых ограничений во взаимной торговле стран- участниц ЕЭС; был установлен единый таможенный тариф по отношению к

третьим странам; достигнута свобода передвижения инвестиций, кредитов, денежных переводов, обеспечена свободная миграция рабочей силы; разработан целый комплекс программ экономической политики; предприняты шаги по унификации налогового обложения.

Все это обеспечило ускорение промышленный интеграции. В дополнение к этому предпринимались неоднократные попытки к ускорению аграрной интеграции в форме установления коллективного протекционизма через деятельность сельскохозяйственного фонда и установление компенсационных сборов. Создана европейская валютная система (ЕВС). Все эти меры вели к углублению экономической интеграции и одновременно к расширению ее зон интеграции путем вовлечения в ЕЭС все новых стран. После вступления в ЕЭС Испании и Португалии "Общий рынок" насчитывает уже 12 членов.

Соглашения об ассоциации с сообшеством заключили Австрия, Швейцария, Исландия, Финляндия, Норвегия, Швеция, Турция. Создана система "особых отношений" ЕЭС с более чем 60 развивающимися странами Африки, Карибского бассейна и Тихого океана (страны АКТ).

Маастрихтские соглашения 1992 г. означают качественно новый этап в развитии западноевропейской интеграции, поскольку ставятся задачи сближения стран на микроуровне, ликвидации множества налоговых, таможенных и иных барьеров, продолжающих играть сдерживающую роль в углублении интеграции. Еще раз проявилась активная регулирующая роль западноевропейских государств.
НАФТА

Североамериканская ассоциация свободной торговли (НАФТА)
Примером международной ин​теграции является Североамериканская ассоциация свободной торговли (НАФТА). Было подписано Согла​шение между США, Канадой и Мексикой о Североаме​риканской ассоциации свободной торговли, вступившее в силу 1 января 1994 г. Если проанализировать суть ос​новных положений Соглашения и сравнить с основопо​лагающими посылками документов Евросоюза, то оче​видно главное: демонтируются не только таможенные барьеры, НАФТА открывает путь к созданию единого континентального рынка для свободного передвижения товаров, услуг, капитала и рабочей силы. По подсчетам специалистов не исключено, что уже через 15 лет про​изойдет слияние трех национальных рынков и сформи​руется зона свободной торговли с населением более 375 млн человек. Следует вместе с тем иметь в виду, что в рамках НАФТА пока не созданы специальные органы, регулирующие сотрудничества, аналогичные сущест​вующим в ЕС (Комиссия, Суд, Парламент и т. д.). Не исключено, что в процессе сотрудничества появятся иные, чем в ЕС, механизмы, что, впрочем, будет продиктовано необходимостью.

Создание НАФТА было в большей мере иницииро​вано решениями политиков, хотя значение экономиче​ских императивов при этом нисколько не приуменьша​ется. В начале 90-х годов с окончанием "холодной вой​ны"  радикальным образом изменилась военно-политическая и экономическая ситуация в мире: исчез​ли ОВД, СЭВ, резко ослабли военно-стратегические и экономические позиции России и других республик бывшего СССР. В новых условиях все чаще проявляют​ся попытки и намерения Западной Европы, Японии, стран АТР выйти из-под американского зонтика, кана​лизировать средства на укрепление экономической мо​щи. Материалы последних лет свидетельствуют о срав​нимости суммарных экономических и научно-техни​ческих потенциалов стран ряда регионов с аналогичны​ми показателями США. Как отмечалось выше, ЕС по​сле сравнительно долгого периода становления инте​грации в начале 90-х годов приступил к политике "резкого форсажа", направленной на углубление и рас​ширение интеграции. В то же время отмечается стреми​тельный рост экономической мощи Японии и ряда стран Юго-Восточной Азии. Активизировалась деятель​ность организации Азиатско-тихоокеанского экономи​ческого сотрудничества, просматривается курс Японии на создание своего рода азиатского общего рынка, идут переговоры о создании Восточно-азиатского экономиче​ского сообщества и т.д. Такая эволюция событий в ми​ровой экономической жизни не могла не насторожить США, не заставить его предпринять действенные меры с тем, чтобы предупредить возможные негативные по​следствия.

Ведущую роль в развитии интеграции на североаме​риканском пространстве, безусловно, принадлежит США, которые на протяжении многих лет через свои компании активно внедрялись в экономику соседей. В период подавляющего преимущества американской экономики на континенте, беспрекословного лидерства на мировых рынках США не слишком нуждались в развитии интеграционных процессов на своем континенте. Смена обстановки в мире объективно поставила перед ними такую задачу,

Помимо аргументов политического характера, каж​дая страна—участница Соглашения имеет свои эконо​мически обоснованные причины участия в НАФТА. Так, по мнению американских экспертов, увеличение экспорта приведет к росту числа рабочих мест (кстати, эти расчеты уже оправдались, несмотря на сравнитель​но короткий промежуток времени). Большие надежды связываются с процессом перенесения на мексикан​скую территорию трудоемких, материалоемких. И других дорогостоящих производств, что должно существенно повлиять на снижение издержек и тем самым повысить конкурентоспособность американских товаров. Амери​канские политологи-экономисты считают НАФТА свое​образным трамплином для более глубокого проникно​вения в экономику латиноамериканских стран на каче​ственно новых условиях, например, партнера, а не эксплуататора.

Экономика Канады тесно связана с экономикой США. Доля США во внешнеторговом обороте Канады составляет около 70% и, наоборот, доля Канады —20%. Это очень высокий показатель, если учесть, что в самой интегрированной группировке, в ЕС, доля Германии во внешнеторговом обороте Франции составляет менее 20%, а доля Франции — чуть выше 10%. Вместе с тем лишь в конце 80-х годов канадцы пришли к выводу о наступлении сравнительно благоприятных условий для углубления интеграционных процессов с США, имея в виду тот факт, что эффективность канадских фирм ста​ла приближаться к аналогичному показателю для аме​риканских. Возможная экономическая выгода после ликвидации таможенных барьеров была предваритель​но, скрупулезно подсчитана, в частности, для обрабаты​вающей и добывающей промышленности. Правительст​во Канады считает, что участие в НАФТА позволит бо​лее тесно приобщиться к выпуску наукоемкой продук​ции, повысить прибыль, так как оплата труда в Канаде выше, чем у партнеров по группировке. Следует отметить, что в Канаде насчитывается много противников углубления интеграции с США, с НАФТА, так как аме​риканские фирмы в Канаде слишком агрессивны, и су​ществуют определенные опасения относительно потери национального контроля над некоторыми отраслями. Опасения канадцев понятны еще и потому, что пока не созданы сильные юридические институты, призванные сопровождать экономические процессы.

55.Международая торговля
Элементы международной торговли

Некоторые фирмы предпочитают держаться в стороне от деятельности международной торговли из-за ее рисков и сложности. Фирма, желающая купить товары за границей, может купить их через посредника, занимающегося импортом. Это международный торговец, покупающий товары у зарубежных поставщиков и получающих прибыль от перепродажи этих товаров другим фирмам в своей стране. Таким же образом, фирма может продавать товары посрединку, занимающегося экспортом, или экспортной фирме в своей стране. 

Фирма может также принять решение ограничить свое участие в международной торговле, положившись на услуги представителя, агента или конфирмационного дома.

Агент представляет собой зарубежную фирму, которая берется выполнять любые из следующих функций в интересах экспортера:

 Получать заказы от клиентов в стране агента;

 осуществлять котировку цен для потенциальных клиентов и выполнять другие требования клиентов;

 заниматься рекламой и продвижением на рынок продукции экспортера;

 держать экспортера в курсе дел об условиях местного рынка, ценах и т.д.;

 разбираться с претензиями клиентов.

Агент может иметь исключительное право продавать товары экспортера в своей стране. Например, изготовитель фотоаппаратов из Гонконга может дать какому -либо агенту в Великобритании исключительное право на продажу на продажу своей продукции в Великобритании. 

Конфирмационнные дома действуют как агенты для зарубежных покупателей. Зарубежный Покупатель может попросить конфирмационный дом купить товары от его имени и доставить кредит покупателю, оплатив эти товары. Английский экспортер тогда будет иметь дело с конфирмационным домом в Великобритании, а не с покупателем за рубежом. 

Роль банков в международной торговле.

A) Деятельность банков на международной экономической арене. 
Банки играют центральную роль на внешних валютных рынках, поскольку они:

I. продают и покупают иностранную валюту, что, безусловно, является существенным элементом международных торговвых сделок;
II. помогают торговцам устранить или свести к минимуму экспозицию к иностранной валюте множеством способов.
II. Форвардные валютные контракты. Банк дает согласие продать или купить определенное количество иностранной валюты по фиксированному обменному обменному курсу для доставки в будущем. Экспортеры и импортеры могут устранить свою экспозицию к иностранной валюте путем фиксации со своим банком обменного курса будущих поступлений и платежей. 
II. "Чистые" валютные опционы. Альтернативой валютным контрактом, которая предоставляется банками клиентам, являются валютные опционы. Они дают право держателям (но не обязательство) покупать или продавать в будущем определенное количество иностранной валюты по фиксированному курсу обмена либо в момент истечения, либо до истечения периода действия этого опциона. 
II. Ссуды в иностранной валюте. Банк может   дать согласие на предоставление ссуды экспортеру на определенную сумму в иностранной валюте. Эскпортер может обменять  ее на отечественную валюту по текущему курсу и затем погасить ссуду из будущих доходов, полученных в той же иностранной валюте. Другими словами, экспортер может устранить свою экспозицию  путем согласования активов в иностранной валюте (будущих доход от дебиторов) с пассивами в иностраной валюте (ссуда). 
Проблемы международной торговли

Фирмы могут стать участниками внешнеэкономической деятельности (международной торговли) по разным причинам:

Фирмам может потребоваться закупка сырья, товаров и оказания услуг за рубежом для ведения своего бизнеса, поскольку необходимые материалы, товары или услуги нельзя получить от отечественных производителей. Поэтому они становятся  импортерами. 

Многие фирмы могут получать прибыль, продавая свои товары или услуги на рынках за рубежом, то есть становясь экспортерами. 

Другие фирмы действуют как  экспортные торговые фирмы или импортно-экспортные коммерсанты, то есть являясь посредниками между покупателями и продавцами в разных странах. 

Посредничество во внешней торговле представляет собой процесс, посредством которого коммерсант в стране А покупает товары в стране В и отгружает их непосредственно в страну С без того, чтобы в начале завезти их в страну А. Это известно как "торговля через третью страну", или посредничество. 

Международная торговля представляет собой процесс купли и продажи, осуществляемый между покупателями, продавцами и посредниками в разных странах. Он связан с множеством практических и финансовых затруднений  для фирм, участвующих в нем. Необходимо понимать характер этих трудностей, а также роль банков и других организаций в обеспечении средств и процедур для их преодоления. 

Наряду с обычными проблемами торговли и коммерции, которые возникают в любых типах бизнеса, в международной торговле существуют дополнительные проблемы:

· время и расстояние ( кредитный риск и время выполнения контракта;

· изменение курсов иностранных валют ( валютный риск;

· различия в законах и правилах;

· правительственные постановления ( валютный контроль, а также сувереннй риск и страновой риск.

56.Международные экономические организации (МВФ, МБР, ЕБРР,ВТО). Их роль в регулировании мирохозяйственных отношений.
Международный валютный фонд (МВФ)

К числу важнейших организаций в международной экономической сфере, обладающих наибольшим весом, относится Международный валютный фонд, штаб-квартира которого находится в Вашингтоне (США). Он выл создан в результате проведения в 1944г. в г. Бреттон – Вудсе (США) международной конференции, на которой были приняты новые международные принципы валютной политики, положенные в основу    Бреттон – Вудской  валютной системы.

В настоящее время членами МВФ являются  181 государство. Членство открыто для государств в устанавливаемые МВФ сроки на определяемых МВФ условиях. Новыми  членами являются  Болгария, Намибия, Швейцария, Россия (июнь 1992 г.), Эстония,  Латвия, Литва, Албания, Молдавия, Казахстан, Армения, Белоруссия, Киргизия и Маршалловы острова. Среди кандидатов на вступление — Сан-Марино, Узбекистан, Таджикистан и Украина. 

Высшим руководящим органом МВФ является Совет управляющих, состоящий из представителей стран-членов (обычно ответственного за проведение валютной политики министра или главы центрального банка вместе с заместителем), назначенных на 5 лет.         

Цели МВФ:

— поощрение международного сотрудничества в области валютной политики;

— способствование сбалансированному росту в области валютной политики;

— способствование сбалансированному росту мировой торговли для стимулирования и поддержания высокого уровня занятости и реальных доходов, для развития производственного потенциала всех государств-членов в качестве главной цели экономической политики;

— поддержание стабильности валют и упорядочение валютных отношений между государствами-членами, а также воспрепятствование девальвации валют из соображений конкуренции;

                Функции МВФ:

— соблюдение согласованного кодекса поведения (тесное сотрудничество в вопросах международной валютной политики и межгосударственного платежного оборота);

— финансовая помощь для преодоления дефицита платежного баланса; 

— консультирование и сотрудничество.

Принципы МВФ:

— запрет на манипуляции валютным курсом или международ​ной валютной системой для уклонения от урегулирования;

— обязательство проведения (в случае необходимости) интервенций на валютных рынках для прекращения валютного кризиса;

— обязательство каждой страны учитывать в своей политике интервенций интересы своих партнеров, в особенности тех, в ва​люте которых она осуществляет свои интервенции.

МВФ за счет собственных или привлеченных ресурсов предоставляет кредиты в иностранной валюте или СДР для выравнивания платежных балансов стран-членов. Кредитные операции осуществляются только с официальными органами стран-членов Фонда: казначействами, центральными банками, валютными стабилизационными фондами. Как правило, кредиты предоставляются под программы укрепления финансово-экономического положения стран, и характер этих кредитов связан с выполнением требований специалистов МВФ.

Фонд оказывает огромное влияние на всю систему валютно-финансовых отношений в мировом хозяйстве, поскольку его нормы регулирования оказывают непосредственное влияние на движение ссудных капиталов в мировом хозяйстве.

Международный банк реконструкции и развития (МБРР)
МБРР оказывает важную помощь в процессе сокращения бедности. Каким образом? Предоставляя странам с низкими доходами, являющимся клиентами Банка, доступ к кредитным ресурсам в более значительных объемах, на выгодных условиях, с более длительными сроками погашения и на более устойчивой основе, чем на рынке капитала. 
  

Поддерживает долгосрочные инвестиции в развитие людских ресурсов и социальной сферы – области деятельности, которые частные кредиторы в большинстве своем не считают заслуживающими внимания. 
Поддерживает финансовую стабильность заемщиков, оказывая помощь в периоды кризисов, когда тяжелее всего приходится бедному населению. 
Использует финансовые средства воздействия для стимулирования принятия основных мер политики и проведения институциональных реформ (таких как реформы системы социальной защиты и борьба с коррупцией). 
Мобилизует частный капитал, помогая создавать благоприятный климат для инвестиций. 
Оказывает финансовую помощь (в виде грантов, выделяемых из чистой прибыли МБРР) в создании глобальных общественных благ, имеющих решающее значение для повышения уровня жизни бедного населения во всем мире. 
Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР)
был создан в 1991 году, когда в государствах Центральной и Восточной Европы рушился коммунистический строй и страны бывшего советского блока нуждались в поддержке для создания нового частного сектора в условиях демократии. Сегодня инвестиционные инструменты ЕБРР используются в целях становления рыночной экономики и демократии в 27 странах - от Центральной Европы до Центральной Азии. 

ЕБРР является крупнейшим инвестором в регионе, и помимо выделения своих средств привлекает значительные объемы прямых иностранных инвестиций. Его владельцами являются 60 стран и две международные организации. Однако, хотя его акционерами и являются представители государства, ЕБРР вкладывает капитал главным образом в частные предприятия, как правило, совместно со своими коммерческими партнерами. 

Он осуществляет проектное финансирование банков, предприятий и компаний, вкладывая средства как в новые производства, так и в действующие фирмы. Он также работает с государственными компаниями в целях поддержки процессов приватизации и структурной реорганизации на них, а также совершенствования коммунального хозяйства. ЕБРР использует установившиеся у него тесные связи с правительствами стран региона в целях реализации курса на создание благоприятных условий для предпринимательской деятельности. 

Устав ЕБРР предусматривает его деятельность только в тех странах, которые привержены принципам демократии. Забота об окружающей среде является составным элементом надежно работающей системы корпоративного управления и фигурирует во всех инвестиционных операциях ЕБРР. 

Во всех своих инвестиционных операциях ЕБРР должен:

· способствовать становлению в стране полноценной рыночной экономики, т.е. обеспечивать эффект воздействия на процесс перехода;

· брать на себя риски в целях оказания содействия частным инвесторам, но при этом не вытесняя их с рынка; 

· применять рациональные принципы ведения банковской деятельности.

Всемирная торговая организация (ВТО)
Цель создания ВТО

Цель создания ВТО - обеспечение функционирования системы мировой торговли на основе единых правил таким образом, чтобы рынки оставались открытыми и чтобы доступ на них не мог быть нарушен введением внезапных и произвольных ограничений на импорт. В то же время страны-члены ВТО имеют право на введение защитных антидемпинговых и компенсационных мер для ограничения доступа на свой рынок. Введение таких мер возможно в связи с наступлением кризной ситуации в той или иной отрасли или в связи с нарушением торговыми партнерами принципов ВТО. Тем не менее деловые сообщества во многих странах до сих пор не до конца осведомлены о преимуществах торговой системы ВТО. Основная причина этого - огромная сложность системы, что до сих пор мешает деловым людям получить от нее выгоду и осмыслить ее положения и правила. В то же время малоизвестно, что эта правовая система не только коммерчески выгодна производителям и торговым предприятиям, но и предоставляет им большие права.

Основные принципы ВТО

Основной целью ГАТТ/ВТО является создание на основе единых правовых норм торговой системы, при которой предприятия стран-членов ВТО могут торговать друг с другом на основе справедливой и свободной конкуренции. Правила ГАТТ на первый взгляд могут показаться сложными и запутанными, но на самом дели они основаны на трех простых принципах: 

· принцип наибольшего благоприятствования (РНБ), который означает предоставление иностранным товарам и иностранным поставщикам услуг таких же условий на внутреннем рынке государства-участника, какие предоставляются иностранным товарам и иностранным поставщикам услуг из третьих государств-участников. То есть, речь идет о недискриминации между товарами (работами, услугами) из различных стран-участниц; 

· принцип национального режима, который предполагает, что странам-участницам не следует применять менее благоприятный режим в отношении иностранных товаров и услуг, чем тот, который применяется в отношении отечественных аналогичных товаров и услуг. В то же время в отношении услуг возможно сделать определенные изъятия, которые дадут национальным поставщикам услуг более льготные условия деятельности на рынке; 

· принцип транспарентности, который является ключевым в юридической системе ВТО. Хотя формально он закреплен только в Генеральном соглашении по торговле услугами (ГАСТ), этот принцип пронизывает всю систему Соглашений в рамках ВТО. Он означает, что для обеспечения доведения до сведения иностранных поставщиков товаров (работ, услуг) всей информации, касающейся торговли соответствующими товарами (работами, услугами) в данной стране, страны обязаны публиковать документы, содержащие нормы права, которые регулируют данные правоотношения. Кроме того, каждая страна обязуется создать информационный центр, где другие страны-члены могут получить информацию о законах и постановлениях, действующих в соответствующих секторах экономики. Принцип транспарентности является международно-правовым выражением принципа неприменения неопубликованных нормативных правовых актов, на котором основаны правовые системы всех цивилизованных стран мира.

57.Междунардная валютная система и валютный курс
Валютная система
Существует три типа валютных систем: национальная, региональная и мировая валютная система. 
Национальная валютная система связана c мировой валютной системой через национальные банки, обслуживающие и регулирующие валютные отношения.                                                                               Устойчивость и стабильность национальной валютной системы обеспечивает стабильность мировой валютной системы.  Национальная валютная система представляет собой совокупность отношений, с помощью которых осуществляется международный платежный оборот, формируются и используются валютные ресурсы страны, необходимые для нормального функционирования общественного воспроизводства.

 Мировая валютная система – это закрепленная международными соглашениями форма организации международных валютных отношений, сложившихся на основе развития мировой системы хозяйства.

Мировая валютная система включает в себя:

· Резервные валюты, международные счетные единицы;

· Условия взаимной обратимости валют;

· Унифицированный режим валютных  паритетов;

· Регламентацию режимов валютных курсов;

· Межгосударственное регулирование международной валютной ликвидности;

· Межгосударственное регулирование валютных ограничений;

· Унификацию основных форм международных расчетов;

· Режим мировых валютных рынков и рынков золота;

· Международные организации, осуществляющие межгосударственное валютное регулирование.

Валютный курс
Валютный курс- цена денежной единицы страны, выраженная в денежной единице (или ее десятикратной величине) другой страны. Множество валютных курсов можно классифицировать по различным признакам.

Так, валютные курсы различаются и по видам платежных документов, которые являются объектом обмена. Различают курс телеграфного перевода, курс чеков, курс банкнот.

Виды валютных курсов.

Прямые котировки.

В большинстве стран курсы иностранных валют выражаются в национальной валюте. Это так называемая система прямых котировок. К примеру, в Германии один доллар США ($) будет приравнен к определенному количеству марок ФРГ (DM), а в Нью-Йорке одна германская марка будет приравнена к определенному количеству центов (или долларов, если курс марки достаточно высокий). Прямой котировкой называется котировка, показывающая, какое количество национальной валюты содержится в одном долларе США. 

Косвенные котировки.

Великобритания является одной из немногих стран, применяющих систему косвенных котировок. Косвенной (обратной) котировкой называется котировка, показывающая, какое количество долларов США содержится в единице национальной валюты.

Необходимость валютного курса объясняется следующими факторами: 

Взаимный обмен валютами при торговле товарами, услугами, при движении капиталов и кредитов. Можно дописать из книги

Сравнение цен мировых и национальных рынков, а также стоимостных показателей разных стран, выраженных в национальных или иностранных валютах.

Периодическая переоценка счетов в иностранной валюте фирм и банков.

Реальный валютный курс можно определить отношение цен товаров двух стран, взятых в соответствующей валюте.

Номинальный  - показывает обменный курс валют, действующий в настоящий момент времени на валютном рынке.

58.Интернационализация и глобализация международных экономических отношений
Международные экономические отношения (в основном, торговые) существовали и до возникновения мирового хозяйства. Например, международные экономические отношения между отдельными европейскими государствами, в рамках отдельных регионов (Европа — Северная Африка; Европа — Ближний Восток и др.). Эти отношения носили межстрановой, узкорегиональный характер. С возникновением и развитием мирового хозяйства международные экономические отношения расширяют и углубляют сферу своего существования, приобретают глобальный характер. 

Глобальные связи между странами не сводятся только к внешнеторговым отношениям, как это было на первых этапах мировой экономической истории. Экономическая взаимозависимость становится всё более разносторонней. Нынешняя совокупность связей включает в себя внешнюю торговлю, кооперацию производства, обмен научно-технической информацией и технологическими разработками, перемещение рабочей
 силы из одной страны в другую, международный кредит и иностранные инвестиции, валютные взаимоотношения государств.

Интернациональные экономические отношения.

Интернациональные экономические отношения устанавливаются между комплексными экономическими системами, каковыми являются нации, государства. В экономическом плане нация предстаёт понятием сложным и богатым:

а) это центр экономической деятельности, различающийся:

   -по своей природе: сельское хозяйство, промышленность, торговля и т.д;

   -по своему происхождению: индивидуальные предприятия, крупные предприятия, государственные предприятия;

   -по условиям деятельности: условия конкуренции, монополии и т. д.

б) во-вторых, нация – это центр сил, значение и влияние которых выходят за рамки географического и политического пространства.

Позиции государств в международных обменах различаются в зависимости от объёма производства и национального дохода, а также от объёма их национального капитала, в зависимости от которого находится их положение в качестве международных кредиторов или должников.

1. Развитые индустриальные страны занимают первое место в мировом импорте и экспорте.

2. В то время как развитые страны импортируют гласным образом сырьевые материалы и продукты питания, а экспортируют в основном готовую продукцию, слаборазвитые страны являются импортёрами главным образом готовой продукции и экспортёрами продовольственных товаров и сырья.

3. Развитые страны являются донорами капиталов и таким образом получают большие доходы от своих инвестиций.  

В структуру международных экономических отношений входят:

    1. Международное разделение труда.

    2. Международная торговля товарами и услугами.

    3. Международное движение капиталов и зарубежных инвестиций.

    4. Международная миграция рабочей силы.

    5. Международные валютно-финансовые и кредитные отношения.

         6. Международная экономическая интеграция.

Исследование закономерностей формирования всех этих свя​зей и перспектив их развития показывает, что генеральной тен​денцией развития мирового хозяйства является движение к созданию единого планетарного рынка капиталов, товаров и услуг, экономическому сближению и объединению отдельных стран в единый мировой хозяйственный комплекс. Это позволя​ет говорить о необходимости изучения проблем глобальной эко​номики как системы, комплекса международных экономических отношений. Это иной, более высокий уровень международных экономических отношений.

59.Рентные отношения на рынке земли и природных ресурсов.
Земельная рента.

В стоимость любой продукции входит стоимость природных ресурсов, включая землю. Доход который приносит земля называют рентой. Рента – это цена, которая уплачивается за использование земли и других природных ресурсов, количество которых ограничено.

Важнейшим фактором который определяет цену на землю является спрос. Существует два вида земельной ренты: дифференциальная и абсолютная.

Дифференциальная рента бывает I и II вида.

Все земли делятся на три вида участков: с плодородной почвой, средне плодородной почвой, с худшим плодородием.

Диф. рента I – дифференциальная рента по плодородию, т.е. ее получают с участков с лучшим и средним плодородием. Место расположения участка относительно рынка сбыта так же имеет большое значение.

Диф. рента II – это дифференциальная рента искусственного плодородия.

Абсолютная рента – ее получают все владельцы земли, в том числе и с худшим плодородием.

Причины для использования все земель:

· Растет население планеты.

· Растет потребность в сельскохозяйственной продукции по двум направлениям – техническая продукция и пища.

· Земля ограничена (2/3 поверхности планеты занимает океан).
60. Затраты предприятия на производство продукции  называются  из-

держками производства.
     Существуют два подхода  к изучению издержек предприятия:

     - марксистский;

     - немарксистский или современная концепция  издержек  (А.Маршалл,

Дж.Робинсон).

     Марксистская теория издержек считает, что существуют два вида из-

держек:

     - издержки производства - затраты предприятия  по  поводу  самого

производства;

     - издержки обращения - затраты, связанные с реализацией продукции.

     Подразделяются на два подвида:

          - дополнительные - затраты, связанные с продолжением процес-

са производства в сфере обращения. Они  увеличивают  стоимость  товара

(транспорт, расфасовка, упаковка, сортировка);

          - чистые - издержки  на  торговые  операции  непосредственно

(содержание магазинов,зарплата  продавцов,  телефонные,  телеграфные).

Они не увеличивают стоимости товара.

     Современная экономическая концепция издержек  учитывает  взаимос-

вязь между издержками и объемом производства, а также между  издержка-

ми и ценой на данный вид товара.

     Выделяют следующие виды издержек:

     - постоянные - издержки, которые не зависят от величины производ-

ства. Они существуют при нулевом цикле (аренда, налоги);

     - переменные  -  зависят  от  количества  производимой  продукции

(сырье, зарплата рабочих).

     Сумма постоянных и переменных издержек образует  (общие)  валовые

издержки.

     Существуют:

     - средние постоянные;

     - средние переменные;

     - средние валовые издержки, то есть издержки на единицу;

     - предельные - дополнительные издержки на производство каждой до-

полнительной единицы продукции по сравнению с данным объемом выпуска.

Они рассчитываются вычитанием соседних значений валовых издержек.

     Предельные издержки необходимы для определения  объема  производ-

ства, приносящего максимальную прибыль, для  определения  эффективного

распределения ресурсов в обществе.

     В условиях современной концепции прибыль предприятия  будет  воз-

растать, если доход от последней проданной  единицы  товара  превышает

предельные издержки этой  единицы,  тогда  наиболее  прибыльным  будет

производство и реализация такого объема продукции, когда  имеется  ра-

венство дополнительного дохода и предельных издержек.

     Предельные издержки используются для определения роста  эффектив-

ности и общественного благополучия. Оно имеет место,  если  существует

соответствие между предельной  полезностью  и  предельными  издержками

каждой отрасли.

     - альтернативные - затраты, по которым можно сделать выбор  между

теми или иными экономическими решениями.

     2. Проблема ценообразования на  факторы  производства  имеет  два

подхода:

     - марксистский подход (К.Маркс).

     Цена - денежное выражение стоимости. В основе  цены  лежит  стои-

мость, а сама цена колеблется вокруг стоимости под воздействием  спро-

са и предложения.

     - американский подход (Дж.Кларк).

     В основе цены любого фактора производства лежит  предельный  про-

дукт - это добавочный продукт или добавочный выпуск продукции, создан-

ный одной добавочной единицей фактора при условии, что другие  факторы

остаются постоянными.

     Примеры:

     1) предельный продукт труда является добавочным выпуском  продук-

ции, которая получается при добавлении одной единицы  труда.  Все  ос-

тальное остается без изменений.

     2) предельный продукт земли - изменение в созданной единице  зем-

ли общего количества продукции при неизменности всех остальных продук-

тов.

┌────────────────────────────────────────────────────────────────────┐

│    Заработная плата ограничивается самым низким предельным продук- │

│ том последнего нанятого человека.                                  │

└────────────────────────────────────────────────────────────────────┘

     Концепция предельного продукта позволяет решить задачу  минимиза-

ции издержек.

     Правило: самый низкий уровень издержек  фирмы  будет  манипулиро-

вать факторами до тех пор, пока  не  выровняет  предельные  физические

продукты на последний истраченный на тот или иной фактор производства.

Вопросы к экзамену по экономической теории

1. Возникновение экономической теории, ее школы. Значение экономической теории в жизни общества.

2. Предмет экономической теории, ее функции.

3. Методы исследования в экономической науке. Макроэкономический и микроэкономический уровни анализа.

4. Понятие собственности, ее экономический и правовой аспекты. Типы и формы собственности.

5. Понятие капитала. Основной и оборотный капитал.

6. Основные цели приватизации государственных и муниципальных предприятий, их осуществление в России.

7. Факторы производства, их совершенствование под влиянием научно-технического прогресса. Производительность общественного труда.

8. Производственные возможности экономики. Кривая производственных возможностей. Эффективность производства.

9. Формы организации общественного производства: натуральная и товарная. Общие основы товарного хозяйства.

10. Экономические системы, их цели и модели.

11. Теория рыночных отношений. Признаки и функции рынка.

12. Становление рыночной системы в России.

13. Система рынков по экономическому назначению. Инфраструктура рынка.

14. Рынок труда и проблемы занятости. Социальная защита безработных.

15. Рынок ценных бумаг, его значение для экономики страны. Акции, облигации и другие ценные бумаги.

16. Теория спроса и предложения. Рыночное равновесие.

17. Понятие эластичности спроса и предложения.

18. Теория потребительского поведения. Бюджетная линия и кривые безразличия.

19. Понятие конкуренции. Типы и виды конкуренции в рыночной экономике.

20. Причины возникновения монополизма в экономике. Основные направления антимонопольного регулирования: мировой опыт и специфика в России.

21. Основные типы рынков в зависимости от степени конкуренции.

22. Организационные формы монополий.

23. Издержки производства: постоянные, переменные, валовые. Предельные издержки и их влияние на определение объема производства.

24. Основы ценообразования в рыночной экономике. Функции цены.

25. Распределительные отношения и виды доходов в рыночной экономике.

26. Прибыль, ее формы и функции.

27. Сущность заработной платы, ее формы. Современные тенденции в развитии заработной платы.

28. Основные макроэкономические цели. Показатели развития национальной экономики: валовой национальный продукт, валовой внутренний продукт, чистый национальный продукт, национальный доход.

29. Понятие ВНП. Два подхода к его измерению.

30. Номинальный и реальный ВНП. Дефлятор ВНП.

31. Национальное богатство страны, его структура и источники роста.

32. Совокупный спрос и совокупное предложение. Достижение макроэкономического равновесия.

33. Потребление и сбережения, их функции и влияние на объем национального производства.

34. Инвестиции и факторы, воздействующие на их величину. Теория мультипликатора.

35. Экономический рост: сущность, цели, типы.

36. Факторы экономического роста. Показатели эффективности их использования.

37. Необходимость структурных преобразований общественного производства в РФ.

38. Цикличность развития рыночной экономики и ее причины. Виды циклов.

39. Безработица и ее типы. Экономические и моральные последствия безработицы.

40. Сущность инфляции, ее виды и социально экономические последствия.

41. Причины и источники инфляции.

42. Система антиинфляционных мер.

43. Экономические функции государства в рыночной экономике. Концепции классической, кейнсианской и неолиберальной школ по проблемам экономической роли государства.

44. Кредитно-банковская система, ее структура в современной экономике.

45. Реформирование банковской системы в России.

46. Сущность кредита, его формы и функции.

47. Финансовая система. Государственный бюджет. Проблемы дефицита и профицита государственного  бюджета. Государственный долг.

48. Деньги, их происхождение, функции. Современный денежные средства и их агрегаты.

49. Налоговая система и налоговая политика России.

50. Фискальная политика, механизм ее действия.

51. Возникновение и становление всемирного хозяйства. Важнейшие формы международных экономических отношений.

52. Международное разделение труда, его особенности на современном этапе.

53. Вывоз капитала и его формы как проявление интернационализации хозяйственной жизни.

54. Развитие интеграционных процессов в мировой экономике (на примере ЕС, НАФТА и АТЭС).

55. Международная торговля.

56. Международные экономические организации (МВФ, МБРР, ЕБРР, ВТО). Их роль в регулировании мирохозяйственных отношений.

57. Междкнародная валютная система и валютный курс.

58. Интернационализация и глобализация международных экономических отношений.

59. Рентные отношения на рынке земли и природных ресурсов.

60. Сущность издержек производства. Их структура.
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